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Une pompe à chaleur 
garantie 10 ans…
Ça inspire confi ance, 
non ?
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LA PAROLE À

La FF3C est à l’initiative du biofioul F30,  
ce dernier va très prochainement être  
disponible sur le marché, où en êtes-vous ?  
Éric Layly :  En effet, le biofioul F30 va arriver sur 
le marché au mois de juillet. La phase d’essais a duré 
plus d’un an, les essais de chaudières et de stabilité 
sont finalisés ; la fiche de spécifications techniques 
du produit est en phase de validation par l’Afnor. 
Nous attendons maintenant la prise d’un arrêté 
autorisant la mise sur le marché de ce nouveau 
combustible. Malgré les aléas liés aux élections, je tiens à rassurer : 
il n’y a aucune remise en question, nous sommes en contact avec 
la DGEC* et c’est d’ailleurs sous son égide que la normalisation a 
été mise en œuvre. 

Quelles sont les différentes actions que vous engagez 
pour accompagner le déploiement de ce biofioul en usage 
chauffage ? 
EL : Les actions que nous mettons en place sont à destination des 
distributeurs, installateurs et consommateurs. Pour assurer la dis-
tribution du produit sur l’ensemble du territoire, il faut un réseau 
de distributeurs de biofioul que l’on identifie actuellement pour une 
mise en ligne dès juillet prochain. L’objectif est d’avoir un maillage 
le plus proche et à la fois le plus large possible ; à terme, il faut que 
chaque consommateur puisse avoir un distributeur dans un rayon 
de 50 km. Puis, pour les installateurs, acteurs clés du dispositif, 
nous menons des actions spécifiques. Nous comptons aussi sur les 
syndicats (UNA CPC de la Capeb, UMGCCP-FFB) et les construc-
teurs pour envoyer des informations à leurs réseaux d’installateurs. 
Nous allons identifier un réseau d’installateurs spécialisés avec un 
annuaire web qui sera consultable sur le site Biofioul (www.biofioul.
info). Enfin, pour les consommateurs, nous mettons des actions et 
outils d’information en place avec comme objectifs : rassurer ceux 
qui ont aujourd’hui une chaudière au fioul en leur disant que cette 
dernière pourra continuer de fonctionner après le 1er juillet et qu’il 
n’y a pas d’interdiction de chauffage au fioul au-delà de cette même 
date ; les informer sur le biofioul. 

Quelles seront les impacts de l’arrivée de ce biofioul pour 
les installateurs ? Et est-ce que ces derniers sont prêts ? 
EL : Le biofioul a reçu un accueil très favorable des installateurs 

puisqu’il leur permet de proposer à leurs clients 
une alternative plus écologique immédiatement 
substituable au fioul fossile. Ainsi, l’installateur 
pourra proposer une solution de chauffage cen-
tral à eau chaude au biofioul. L’intérêt est aussi de 
diminuer les émissions de gaz à effet de serre, en 
réduisant la dépendance aux énergies fossiles. Sur 
le plan technique, il n’y a pas de différences entre 
la technologie d’une chaudière THPE fioul et une 
chaudière biocompatible F30. Il y a juste un certain 

nombre de points à vérifier pour passer du fioul au biofioul F30, 
comme par exemple passer à une alimentation fioul monotube et 
non bitube et éviter les conduites en cuivre, qui ont tendance à être 
un catalyseur d’oxydation pour le biofioul. 

Récemment vous aviez annoncé des essais avec 50 %  
d’ester méthylique de colza afin de proposer du biofioul 
F50 en 2025, la fin du fioul traditionnel étant prévue  
pour 2028, qu’en est-il aujourd’hui ? 
EL : Notre trajectoire reste inchangée, nous avons lancé des essais 
avec le Cetiat** et avec des constructeurs de matériels de chauffage 
sur un biofioul F55 car il faudra être au-delà des 50 % d’énergie renou-
velable pour pouvoir communiquer sur les produits énergétiques. Les 
essais ont démarré et ce qui fonctionne à 30 % fonctionne à 50 % ; 
avec un objectif de pouvoir proposer du biofioul F55 en 2025 sachant 
qu’il y a une révision de la Programmation Pluriannuel de l’Énergie 
(PPE) en 2023 et qu’il est possible que le plafond d’émissions de 300g 
CO2 /kWh soit revu à cette occasion. L’idée est de baisser à nouveau 
les émissions de CO2 en augmentant la part du bio. Mais non, il n’est 
pas prévu de supprimer le fioul domestique traditionnel en 2028, 
il subsistera pour le fonctionnement des chaudières actuellement 
en service. Le fait est que la teneur en soufre du fioul domestique 
sera abaissée en 2027, sans conséquence pour le fonctionnement 
des chaudières. Cela étant, et si les incitations sont mises en place, 
il sera de l’intérêt de tous que le biofioul remplace à cet horizon le 
fioul traditionnel sous réserve d’adapter les chaudières actuellement 
en service. On peut donc considérer que le fioul traditionnel aura 
disparu au plus tard en 2035, au profit de combustibles liquides 
bien moins émissifs. n
* Direction générale de l’énergie et du climat
** Laboratoire d’essais indépendant 

Biofioul F30 :  
une arrivée très attendue
Annoncée il y a plus d’un an, l’arrivée du biofioul F30 arrive à grands pas. L’occasion de faire  
un point avec Éric Layly, Président de la Fédération Française des Combustibles, Carburants  
et Chauffage (FF3C). 

Éric LAYLY, Président de la FF3C 

Éric Layly
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CHAUFFAGE / CLIMATISATION

Des chiffres  
record en 2021

Sans surprise, les ventes de pompes à chaleur ont considérablement augmenté en 2021,  
à la faveur d’un contexte hyper favorable. La chasse au fioul produit ses effets, plaçant  

la PAC en tête des modes de substitution des vieilles chaudières. La chaudière, pour autant, 
n’a pas dit son dernier mot et renoue avec des chiffres qu’elle n’avait pas connus depuis 

des lustres. A souligner, la boucle à eau chaude (chaudières et PAC air/eau) repasse devant 
le vecteur air, pourtant habitué à faire la course en tête ces dernières années. Bilan avec 
Uniclima d’une année vraiment pas comme les autres, boostée d’un côté par la reprise 

économique post-covid, mais entravée de l’autre par les ruptures d’approvisionnements.

HORS-SÉRIE

En 2021, la boucle à eau 
chaude repasse en tête 
des technologies de 
chauffage, devant les 
systèmes air/air (photo 
Atlantic).
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La PAC air/eau balaie tout sur son passage, ou presque. 
Avec plus de 267 000 unités vendues en 2021 (+ 52 %), 
elle bat un record et atteint un niveau jamais égalé en 
France. Après deux années de stabilité, la PAC retrouve 
donc un rythme de forte croissance, dynamisée par les 
aides à la rénovation énergétique – MaPrimeRenov’  

en tête – mais aussi par la reprise de la construction neuve où 
elle reprend ancrage (+ 27 % pour les puissances inférieures à  
6 kW). Difficile d’échapper au phénomène pompe à chaleur. Le gros 
du marché est constitué par les modèles de moyenne puissance 
(comprise entre 10 et 20 kW) qui représentent 55 % des ventes, 
et dont les ventes ont progressé en 2021 de 58 %. Mais ce sont 
les machines comprises entre 6 et 10 kW qui progressent le plus 
(+ 65 %). Une forte progression d’appareils de puissance com-
prise entre 8 et 10 kW s’installe en rénovation, souligne François 
Deroche, président de l’AFPAC, conséquence d’une meilleure iso-
lation des maisons. Et peut-être aussi d’une meilleure maîtrise du 
dimensionnement. Les modèles bi-blocs dominent toujours le mar-
ché (234 000 pièces), mais les monoblocs effectuent une véritable 
percée (+ 82 % à près de 33 000 pièces), traduisant l’émergence des 
PAC à liaison hydraulique, qui ne nécessitent pas d’intervention 
sur le fluide, et peut-être aussi d’un marché de remplacement de 
machines monoblocs arrivant en fin de vie. Au global, les PAC de 
moyenne et haute température (55-65 °C) dominent très large-
ment le marché (147 000 pièces). Enfin, les fluides à faible impact 
de réchauffement climatique (GWP < 750) gagnent du terrain et 
concernent à présent 56 % du parc vendu contre 82 % en 2020. 
La part des fluides «naturels» type R290 et CO2 reste quant à elle 
encore marginale (2,9 % du marché), mais en progression sensible.  
Avec 4278 unités écoulées (+ 14 %), la pompe à chaleur hybride ne 
décolle pas encore, malgré tous les efforts de la filière pour faire 
connaître cette technologie. Mais, à la faveur du développement 
du biogaz, elle pourrait décoller progressivement jusqu’à atteindre 
10 % du marché de la PAC air/eau, estime l’AFPAC. 
La géothermie, en difficulté depuis de nombreuses années, profite 
elle aussi des vents porteurs (+ 10 %). Mais avec 2719 équipements 
vendus en 2021, les niveaux restent faibles. Pour autant, son hori-
zon semble se dégager, en maison individuelle neuve mais aussi en 
logement collectif neuf. A horizon 2050, les ventes de PAC eau/eau 
pourraient atteindre 70 000 unités par an estime l’AFPAC.
Record battu également pour les chauffe-eau thermodynamiques 
qui, avec plus de 150 000 appareils livrés, progressent de + 36,5 % ! 
La filière y voit là encore la conséquence d’un effet rattrapage dans le 
neuf, mais aussi l’association de plus en plus fréquente d’un chauffe-
eau thermodynamique avec une PAC air/air.

LA CHAUDIÈRE N’A PAS DIT SON DERNIER MOT
Avec 715 000 unités écoulées en 2021 (585 000 en 2020 et 598 000 
en 2019), la chaudière a atteint pour sa part un niveau inégalé depuis 
de nombreuses années. Cela pourrait être interprété comme un sur-
saut d’orgueil alors qu’elle doit affronter de nombreuses attaques (fin 

programmée du fioul, fin des coups de pouce, RE2020 défavorable au 
gaz…) mais il faut plutôt y voir un rebond lié d’une part à l’effet rattra-
page dans la construction neuve, après une année 2020 en berne, et 
d’autre part à la fin programmée du coup de pouce chaudière qui sans 
nul doute lui a donné une petite tape dans le dos. La condensation 
reste ultra dominante (634 000 unités), mais la chaudière « classique » 
résiste avec 81 000 unités vendues en 2021. La part de chaudières fioul 
n’est pas indiquée, mais on devine qu’elle est très faible. Les ventes de 
brûleurs progressent sensiblement (+ 22 % sur l’année), marquant 
certainement une tendance à faire durer plutôt que remplacer… Ce 
sont ainsi 45 300 brûleurs fioul et 5300 brûleurs gaz qui ont été 
livrés au marché en 2021. Le syndicat Uniclima souligne en outre le 
dynamisme du brûleur en collectif et tertiaire, marquant une reprise 
des investissements liés à la maintenance et au remplacement des 
équipements dans les chaufferies. 

EMBELLIE SUR LE RADIATEUR
Le radiateur quant à lui sort de trois années difficiles et affiche une 
progression remarquable de + 27 %. Tous les segments progressent, 
les panneaux acier et décoratifs (+ 27 %) comme les sèche-serviettes  
(+ 23 %). La reprise de la construction neuve n’y est pas pour rien. 
Mais il est probable aussi, estime Uniclima, que les risques de pénuries 

Les progrès des installateurs en matière de dimensionnement des pompes à chaleur  
sont-ils visibles dans les dernières statistiques de marchés 2020 ? La filière est montée  
en compétence, c’est indéniable, mais la situation sur le terrain est plus nuancée…

HORS-SÉRIE

Après plusieurs années 
difficiles, les ventes de 
radiateurs sont reparties 
à la hausse l’an dernier
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et d’allongement des délais de livraison aient conduit les acteurs de 
la filière à anticiper leurs achats et à constituer des stocks. Le marché 
– amorphe - du remplacement des vieux radiateurs est un levier de 
croissance auquel s’intéressent les industriels du secteur, qui veulent 
amplifier leurs actions de sensibilisation auprès du grand public. 

ENR : LE BOIS S’ENFLAMME, ÉCLAIRCIE  
SUR LE SOLAIRE, 

Tous équipements confondus, les chaudières biomasse remportent 
la palme 2021 de la croissance. Le marché à plus que doublé (34 900 
pièces contre 17 300 en 2020), profitant à plein régime des dispositifs 
d’aide au remplacement des chaudières fioul. Dans leur écrasante 
majorité (90 %), il s’agit de chaudières à chargement automatique, 
surtout à granulés. La bûche, en déclin continu depuis des années, 
reprend quelques couleurs, avec environ 2000 appareils vendus (contre 
1800 en 2020). La profession déplore cependant l’absence de mesures 
incitatives pour le remplacement des anciennes chaudières bûches 
par de nouvelles plus performantes.
Cela faisait des années que l’on n’avait pas vu cela : les ventes de 
chauffe-eau solaires individuels ont fait un véritable bond en 2021 : 
+ 42 % en surface de capteurs installés. Au total, ce sont 7300 CESI 
qui ont été installés en France l’an dernier. Les ventes de systèmes 
solaires combinés sont également en hausse (470 unités, + 43 %). 
En revanche, les systèmes destinés à l’eau chaude solaire collective 
régressent (-9 %). Au total, ce sont 53 600 m² de capteurs solaires 
thermiques qui ont été installés en 2021 (+ 16 %). Le soleil brillerait-il 
de nouveau sur les toits ?

LÉGER PASSAGE À VIDE POUR LA CLIM
La croissance phénoménale que connaît la PAC air/air résidentielle 
ces dernières années s’essouffle un peu. Au rythme soutenu auquel 
l’on s’était habitué, la filière pouvait espérer franchir le cap du million 
de clim réversibles installées en une année. Il faudra attendre un peu. 
Le tableau est toutefois loin d’être ridicule : près de 838 000 PAC air/
air mono et multisplits ont été vendues en France en 2021, soit une 
hausse de + 3 %. Modeste, mais en hausse quand même… «C’est la 

plus faible croissance depuis 2014», constate 
Didier Metz, président de PAC&Clim Info 
qui précise que l’essentiel de la croissance 
s’est produit sur les quatre premiers mois 
de l’année, avant d’entrer dans une période 
de repli prolongé. La faute, entre autres, à la 
météo… Ce sont surtout les multisplits qui 
ont tiré la croissance (+ 33 %) alors que les 
monosplits sont en recul à – 2 %. 
Du côté des fluides, le R32 s’impose et équipe 
93 % des appareils, mono comme multisplits. 
Les unités intérieures murales restent ultra 
majoritaires (84 %), mais ce sont les gainables 
et les cassettes qui progressent le plus.
En clim tertiaire, les DRV renouent avec la 

croissance. Avec 32 311 systèmes DRV installés en 2021, le marché 
progresse de + 17 % (+ 6 % par rapport à 2019), avec une forte poussée 
des groupes de puissance inférieure à 6 CV, qui représentent un tiers 
des systèmes installés.

LA DOUBLE FLUX SAVOURE LES BIENFAITS  
DE MAPRIMERENOV’

Ce n’est pas encore l’olympe mais la dynamique est lancée. Stimulée 
par MaPrimeRénov’, la ventilation double flux décolle enfin, affi-
chant une progression spectaculaire de + 48,7 %, les ventes dépassant 
les 29 000 unités (19 637 en 2020). La grande majorité du marché  
résidentiel reste toutefois détenue par la VMC simple flux qui, avec 
894 462 systèmes installés en 2021, progresse de 13,3 %. n

HORS-SÉRIE

Le solaire thermique 
retrouve des couleurs 
dans l’individuel

En climatisation,  
les unités murales 
restent très largement 
majoritaires, mais les 
gainables progressent

SUITE PAGE 10  l l l
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Comment votre groupe appréhende-t-il  
la notion d’efficacité énergétique ?
Virgile Schuhmacher : L’efficacité énergétique 
est au cœur de la stratégie du groupe avec comme 
philosophie le confort durable pour chacun. Nous 
souhaitons en effet permettre une réduction des 
impacts environnementaux sans altération sur 
le confort. Le groupe, dont l’ingénierie et la pro-
duction sont principalement localisées en Italie, 
investit régulièrement pour développer de nouvelles solutions en 
ce sens. Le groupe est notamment présent en France au travers de 
marques comme Ariston, Chaffoteaux, Elco, Styx…

Comment se structure votre offre de pompes à chaleur ?
VS : Dès la fin des années 2000, le marché des PAC a connu un 
premier envol boosté par les crédits d’impôts. En revanche à partir 
des années 2010 le marché s’est vraiment structuré avec le déve-
loppement dans la construction neuve, notamment en maisons 
individuelles. Au sein de notre groupe, l’offre s’est d’abord construite 
avec le lancement d’une gamme par Chaffoteaux qui est la marque 
privilégiée pour les chantiers et la construction. Depuis deux ans, 
nous avons complété notre catalogue sous la marque Ariston afin de 
proposer des solutions pour les projets de rénovation énergétique et 
s’adressant plus particulièrement aux installateurs. C’est alors que 
nous avons lancé une gamme de chaudière gaz THPE. Puis, la palette 
de solutions a été étoffée en commercialisant plusieurs gammes de 
pompes à chaleur : air/air, hybride et air/eau.

Pouvez-vous nous en dire plus sur le lancement récent  
des PAC air/eau ?
VS : Depuis le mois de février, nous proposons une nouvelle série 
de PAC air/eau déclinée en version monobloc (Nimbus M Net R32) 
jusqu’à 15 kW et split (Nimbus S Net R32) jusqu’à 8kW. Nous avons 
fait le choix du fluide frigorigène R32 qui, en plus de son impact envi-

ronnemental réduit, reste le meilleur compromis 
entre la performance, la qualité et le prix. D’autre 
part, la manipulation des fluides est identique et 
il est possible de continuer à effectuer des raccor-
dements par liaisons frigorifiques. Lors du déve-
loppement de cette gamme, nous avons particuliè-
rement veillé à l’efficacité énergétique saisonnière 
(Etas). Ainsi, elle atteint jusqu’à 204 % d’efficacité 
énergétique pour un régime d’eau à 35° C et 151 % 

à 55° C. Pour atteindre ces performances, le groupe extérieur a été 
optimisé grâce à un échangeur à air surdimensionné. De plus, cette 
PAC a l’avantage d’afficher un niveau acoustique extrêmement bas, 
soit une puissance de 52 dB(A) pour le modèle Nimbus 35 S Net R32. 

Avez-vous également travaillé sur la facilité d’installation 
de cette gamme ?
VS : En effet, cette PAC « Plug and Play » comprend une unité 
intérieure permettant un meilleur accès aux composants. Un filtre 
anti-boues multifonctions, faisant office de pot de décantation et 
de filtre à tamis, est ainsi intégré au module hydraulique. Un kit 
de raccord flexible a également été développé pour s’adapter aux 
dimensions de l’appareil ; des raccords sans serrage se clipsent 
rapidement et les orientations de connexion s’adaptent selon les 
besoins. D’autre part, la PAC est également pourvue d’une nouvelle 
interface de régulation avec un écran couleur intuitif et tactile. Le 
régulateur fait office de sonde d’ambiance et peut être installé au 
choix dans une pièce de vie ou en façade avant de la PAC. En outre, 
un système de paramétrage « pas à pas » est proposé à l’installa-
teur. Dès que l’équipement est raccordé à l’alimentation, l’interface 
interroge l’installateur pour un paramétrage guidé afin de l’aider à 
la mise en route. La PAC est également connectable de série à la Box 
Wifi de l’habitation et peut être pilotable grâce à une application. 
Un service de supervision à distance est également proposé via la 
plate-forme Ariston Net Pro. n

Ariston déploie une gamme  
de PAC air/eau pour un confort 
durable
Spécialiste des systèmes de chauffage et de production d’ECS, le fabricant Ariston complète  
sa palette de pompes à chaleur. Il lance une nouvelle série de PAC air/eau au R32 qui allie confort, 
efficacité énergétique et facilité d’installation.

Virgile SCHUHMACHER, chef de produit

Virgile Schuhmacher
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Tous les chiffres 2021  

+22 %
+3 %

+102 %

+21 %
+36,5 %

+26 %

–9 %

+52,5 %
+17 %

+3 %

+13,3 %

CHAUDIÈRES GAZ ET FIOUL 
INDIVIDUELLES 
(dont 634 000 condensation) 

(surface installée)PAC 
HYBRIDES  

SYSTÈMES 
SOLAIRES COMBINÉS 

CHAUDIÈRES 
BIOMASSE 

BRÛLEURS 
FIOUL CHAUFFE-EAU  

THERMODYNAMIQUES

CHILLERS 
(condensation par eau et par air) 

BRÛLEURS 
GAZ 

ECS SOLAIRE 
COLLECTIVE 

PAC 
AIR/EAU 

DVR

PACAIR/AIR

CHAUFFE-EAU 
SOLAIRES 
INDIVIDUELS

CENTRALES 
DE TRAITEMENT 
D’AIR 

VMC SIMPLE  
FLUX (individuel) 

VMC DOUBLE 
FLUX (individuel) 

715 000 2 719 470

34 900 4 278

45 300 150 615 6 191

5 300

21 500 M2

267 221
32 311

837 629 
7 300 

5 711
884 462 

29 204

PAC 
GÉOTHERMIQUES 

+10,3%

+14%

+42 %

+1 %

pour 26 300 m2 de surface de capteurs 

+4 %

+48,7 %
Source Uniclima et PAC&Clim Info

SUITE DE LA PAGE 7  l l l
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Et si c’était la solution pour relancer la géothermie : livrer des maisons  
prêtes à raccorder à une sonde déjà en place, le coût du forage – souvent dissuasif –  

étant « invisible », inclus dans le prix du terrain.

C ’est un axe de développement auquel s’intéressent 
les acteurs du secteur*, AFPAC en tête : créer des 
mini-réseaux de chaleur et de froid à l’échelle d’un 
lotissement, par la géothermie. Ce schéma existe 
déjà en Allemagne et dans certains pays du nord 
de l’Europe. En France, un premier lotissement a 

vu le jour sur ce modèle en région Centre-Val de Loire. Tombée en 
désuétude, la géothermie a connu des heures plus glorieuses. Au 
dernier comptage, le nombre d’installations réalisées en France 
était de l’ordre de 2700 à 2800 unités, là où il s’élevait à 20 000 
unités annuelles dans les années 2008. La géothermie prête à 
raccorder à l’échelle d’un lotissement pourrait être une solution 
pour aider cette technologie à relever la tête. Concrètement, deux 
solutions sont possibles : une sonde géothermique verticale par 
maison, ou une sonde unique mutualisée à l’échelle du lotisse-
ment, où circule une boucle d’eau destinée à alimenter les pompes 
à chaleur. Un autre type de sonde est également envisageable, 
un «mur géothermique », à savoir un échangeur tout en largeur 
enterré à une faible profondeur. Dans un cas comme dans l’autre, 
chaque maison est équipée d’un raccordement en attente, soit à 
la sonde s’il s’agit d’un branchement individuel, soit à la boucle 
d’eau pour un branchement collectif. Ce branchement fait partie 
de la viabilité du terrain, au même titre que le raccordement en 
eau ou au téléphone. Dans le cas d’une sonde individuelle, le prix 
de celle-ci est intégré dans le prix de la parcelle. Dans le cas d’une 
sonde mutualisée, une formule consiste à faire financer le coût de 
la boucle par un tiers investisseur auquel chaque « copropriétaire » 

paye une redevance mensuelle en fonction de sa consommation. 
Dans tous les cas, le particulier reste maître du choix de la marque 
de la pompe à chaleur.  
L’un des principaux avantages de cette solution est de produire non 
seulement du chauffage et de l’eau chaude sanitaire, mais aussi du 
rafraîchissement par géocooling. Un refroidissement passif qui, ne 
nécessitant pas la mise en service de la pompe à chaleur, passe en 
conséquence haut la main les critères confort d’été de la RE 2020 
dans la construction neuve. C’est sûrement en cela qu’elle a une vraie 
carte à jouer.
«Il était urgent de trouver des solutions pour ne pas voir disparaître la 
géothermie, qui reste une des meilleures solutions du point de vue de l’effi-
cacité énergétique», souligne François Deroche, président de l’AFPAC. 
L’avenir nous dira si le salut de la géothermie viendra de la création de 
ces mini réseaux de chaleur et de froid à l’échelle d’un lotissement. n

*AFPG, BRGM, ADEME, FNCCR

Les conditions de sortie du fioul sont fixées. En arrêtant 
à 300 g de CO2 par kWh le taux maximal que peuvent 
émettre les équipements de chauffage et de production 
d’eau chaude sanitaire dans les bâtiments, le décret 
paru le 6 janvier au journal officiel scelle définitivement 
le sort des chaudières fioul – mais aussi charbon - qui 

toutes dépassent ce seuil. A compter du 1er juillet, date à laquelle 
s’appliquera le décret, il ne sera donc plus possible d’installer en 
France une chaudière neuve fonctionnant au fioul 100 % fossile, 
et cela dans un bâtiment neuf comme dans un bâtiment existant. 
Précisons-le encore une fois : les chaudières déjà en place ne sont 
pas visées par cette réglementation, elles pourront continuer à 

L’installation de chaudières neuves 
fonctionnant au fioul 100 % fossile ne sera 
plus possible au 1er juillet. Le décret paru 
début janvier en précise les conditions 

d’application. Mais aussi les dérogations 
possibles…

Adieu le fioul,  
vive le biofioul

Géothermie : mission reconquête

Des mini-réseaux de froid et 
de chaleur par la géothermie 
à l’échelle d’un lotissement : 
la planche de salut de la 
géothermie ?
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être utilisées, entretenues et réparées aussi longtemps qu’elles 
voudront bien fonctionner et que l’on pourra s’approvisionner 
en fioul domestique…
Deux types de dérogations sont toutefois prévues dans l’application 
du décret : lorsqu’il y a une impossibilité technique ou réglemen-
taire manifeste (due par exemple à la configuration des locaux, 
ou lorsqu’il n’y pas d’espace extérieur pour l’unité extérieure de la 
pompe à chaleur ou la cuve GPL), ou lorsque ni réseau de chaleur ni 
réseau de gaz ne sont présents et que l’installation d’un équipement 
compatible avec la réglementation nécessite un renforcement du 
réseau électrique.

LA VOIE EST OUVERTE POUR LE BIOFIOUL
Dans son projet initial dévoilé il y a un an, le décret annonçait un 
seuil d’émissions de 250 g de CO2 par kWh. En le relevant à 300 g 
dans le projet définitif, le texte ouvre la voie aux biocombustibles 
liquides, en particulier le biofioul, dès lors que ceux-ci ne dépassent 
pas le seuil de 300 g de CO2 par kWh. Mais aussi aux équipements 
avec un apport minoritaire en fioul, tels que les pompes à chaleur 
hybrides. En septembre dernier, lors d’une conférence organisée en 
partenariat avec Les Echos, la FF3C par la voie de son président Eric 
Layly, annonçait le lancement en juin 2022 d’un biofioul émettant 
265 g de CO2, donc en dessous du seuil fixé par décret. «On pourra 
transformer sa chaudière fioul en changeant le brûleur et en nettoyant 
la cuve, pour passer au biofioul. C’est un investissement minime», expli-
quait-il. «Avec ce décret, le ministère de la Transition écologique (..) valide 
ainsi, sans pénaliser les ménages 
concernés, l’alternative du bio-
combustible liquide de chauffage 
qu’incarne le biofioul», déclare-t-il 
aujourd’hui.
L’ambition à terme des pouvoirs 
publics est d’arriver à la quasi-
disparation des 3,5 millions de 
chaudières fioul (fossile) exis-
tantes dans les maisons d’ici 
dix ans. Près de 350 000 d’entre 
elles ont déjà été remplacées 
entre début 2019 et fin 2021. n

Le propane  
veut prendre sa 
part du marché  

de conversion des 
chaudières fioul

Un ouf de soulagement pour les propaniers. 
Avec un seuil maximal d’émissions finalement 

relevé à 300 g de CO2 par kWh dans  
le décret chauffage paru le 6 janvier, le 

propane obtient son laissez-passer et pourra 
en conséquence être utilisé en substitution du 

fioul après le 1er juillet, à l’instar du biofioul.
 

Il était utile de le préciser, car ce n’était pas acquis dans la 
première mouture du texte, qui fixait au départ un taux 
maximal d’émissions de 250 g, hors d’atteinte pour les gaz 
liquides (propane et butane) dont les émissions se situent à 
274 g de CO2 par kWh (selon la base carbone - Ademe). «Le 
seuil initial ne permettait pas, par exemple dans les campagnes 

non raccordées au gaz naturel, de substituer du fioul par du propane», 
précise Joël Pedessac, directeur général de France Gaz Liquides 

Une page se tourne :  
le fioul banni des 
installations neuves  
de chauffage à compter 
du 1er  juillet laisse la 
place au biofioul

Le propane et le 
biopropane espèrent 
tirer profit du marché 
de remplacement des 
chaudières fioul
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(ex-CFBP). Alors que la pompe à chaleur capte une très grande 
partie du vaste mouvement de conversion des installations fioul, 
celui-ci tient à rappeler que les gaz liquides ont toute leur place 
dans ce dispositif. 

UNE FENÊTRE D’OPPORTUNITÉ
«Le propane n’a pour l’instant pas encore tiré son épingle du jeu de ce 
marché, mais il y a clairement une fenêtre d’opportunité, d’autant que 
c’est une solution bien maîtrisée par les installateurs, sur laquelle on a 
un retour d’expérience et qui s’appuie sur des systèmes performants. 
On compte environ 3,5 millions d’installations fioul en France, contre 
700 000 clients propane. Prendre ne serait-ce que 10 % du marché de 
remplacement du fioul, ce serait déjà bien».

Le biopropane, pour sa part, avec un taux moyen d’émissions 
de 74 g de CO2 par kWh, soit nettement moins que l’électri-
cité, apparaît comme une piste avec laquelle il faudra compter 
à l’avenir, au même titre que le biofioul en substitution du fioul 
domestique. Les volumes restent cependant encore faibles au-
jourd’hui, mais des investissements dans la production sont en 
projet afin d’accroître la ressource. L’hybridation des énergies est 
une autre voie d’avenir, même si, là encore, les volumes restent 
faibles. «L’hybridation, ça marche aussi avec du propane !», rappelle 
Joël Pedessac qui, pour encourager le développement de la PAC 
hybride gaz, ne verrait pas d’un mauvais œil l’instauration d’une 
surprime, par exemple de 1000 euros, pour ce type d’appareil 
dans le cadre du dispositif MaPrimeRenov’. n

Chauffage au  
bois : les ventes 

de chaudières ont 
doublé en 2021

Le marché de la chaudière bois a doublé  
en 2021 ! A granulés, à plaquettes  

ou à bûches : tous les types de chaudières 
ont vu leurs ventes progresser. 

 

Entre 2020 et 2021, les ventes de tous les types de 
chaudières bois ont progressé, avec une augmentation 
globale de + 103 %, indique le syndicat français des 
chaudiéristes biomasse (SFCB). Les chaudières bois 
sont en effet boostées par l’augmentation des prix 
des énergies fossiles et électriques, et par les aides à 

la rénovation énergétique. 
Sans surprise, ce sont les chaudières à granulés qui figurent en tête 
du podium en 2021 avec 31 000 unités vendues, soit une croissance 
de 120 % par rapport à 2020. Les modèles les plus prisés sont ceux 
offrant des puissances inférieures à 36 kW. Mais pour les puissances 
allant de 36 à 499 kW, l’augmentation est aussi de mise, comprise 
entre 65 et 79 %. «Cela reflète une percée du granulé dans le collectif, 
tertiaire et industriel. Mais ce secteur de la moyenne puissance progresse 
moins que le domestique car il est malheureusement moins soutenu», 
déclare le SFCB.

Pour leur part, les chaudières à bûches, en croissance de + 11 %, 
reprennent quelques couleurs après plusieurs années de baisse. 
Cette croissance concerne uniquement les petites puissances : un 
peu plus de 2000 appareils inférieurs à 36 kW ont été vendus, contre 
1800 l’année d’avant.
En hausse globale de + 5 %, les chaudières à plaquettes connaissent 
une vraie embellie sur les fortes puissances :

300 à 499 kW : + 56 %
500 à 999 kW : + 21 %
> 1 MW :  + 91 %  

(avec une vingtaine de chaudières installées).

Les chaudières bois, et 
plus particulièrement 
celles à chargement 
automatique, ont 
profité des importants 
dispositifs de soutien 
des pouvoirs publics.
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Les chiffres sont aussi positifs sur les petites puissances avec res-
pectivement + 31 % et + 17 % pour les modèles de moins de 36 kW 
et ceux entre 36 et 69 kW. On note à l’inverse une baisse de - 34% 
pour les appareils de 70 à 149 kW et de – 15 % pour ceux de 150 à 
299 kW. Des baisses qui peuvent s’expliquer par la migration d’une 
partie des ventes vers le granulé
Au total, les 34 000 chaudières bois installées cette année permet-
tront d’économiser 4 millions de tonnes de CO2 les 20 prochaines 
années, déclare le syndicat, qui s’attend à de nouveaux records de 
ventes en 2022, du fait de la nouvelle réglementation concernant 
le fioul et le gaz. n

Ventilation
Un marché qui  
se redynamise

Après une année covid en repli, le marché  
de la ventilation a retrouvé les chemins  

de la croissance en 2021
 

La ventilation double flux surtout, incontestablement 
boostée par MaPrimeRénov’, a réussi un bond specta-
culaire de près de + 50 %, renouant avec des niveaux de 
vente qu’elle n‘avait pas connue depuis des lustres, et 
parvenant enfin à enrayer une chute continue ces dix 
dernières années. Dans les faits, cela s’est traduit par 

des ventes en hausse de près de 50 % dans l’individuel, soit 29 204 
systèmes VMC double flux (contre 19 637 en 2020). Pour rappel, 
les aides distribuées dans le cadre de MaPrimeRénov’ peuvent 
atteindre 4000 € pour des ménages très modestes (3000 € pour 
les ménages modestes, 2000 € pour les ménages intermédiaires 
et aucune aide pour les ménages aux revenus dits «supérieurs»).  
La croissance a également été au rendez-vous, bien que moindre, 
pour la VMC simple flux qui, avec des ventes de l’ordre de 895 000 
unités en logement individuel, affiche une hausse de + 13,3 % par 
rapport à 2020 et + 7,7 % par rapport à 2019, avant la crise sanitaire. 
Crise qui, précisément, a mis en lumière la nécessité d’assurer un 
renouvellement de l’air suffisant à l’intérieur des locaux, afin d’assurer 
une bonne qualité de l’air intérieur. A ce titre, prévient le syndicat 
Uniclima, «il ne faut pas confondre aération avec ventilation. Si l’aération 
par l’ouverture des fenêtres est capable, momentanément d’effectuer 
un apport d’air neuf, seuls les systèmes de ventilation, éventuellement 
complétés par des éléments de filtration sont en mesure d’apporter une 
solution efficace et pérenne dans le temps». Qu’on se le dise.

Par ailleurs, la pandémie a fait émerger une multitude de systèmes 
d’épuration et de purification d’air utilisant des techniques souvent 
très différentes et parfois complémentaires. Uniclima, qui avait dif-
fusé en juin 2021 un premier guide sur ces dispositifs à l’attention 
des établissements recevant du public, en publie un second, dédié 
cette fois-ci aux épurateurs pour le secteur tertiaire («Panorama des 
purificateurs d’air dans le tertiaire»), dans lequel le syndicat apporte 
son éclairage pour bien les choisir et connaître les points de vigilance. 
Par ailleurs, la jeune Association Française de la Ventilation réclame 
aux pouvoirs publics la mise en place d’un véritable plan Marshall 
pour améliorer la qualité de l’air dans les établissements scolaires. Un 
enjeu de santé publique qui concerne plus de 6 millions d’élèves. n

UN PLAN D’ACTION POUR  
RÉDUIRE LES PARTICULES FINES

Les pouvoirs publics sont décidés à s’attaquer aux 
émissions de particules fines de chauffage au bois 
domestique. Sont particulièrement visés les foyers 

ouverts ainsi que les appareils les plus anciens, que les 
utilisateurs seront incités à remplacer par des équipements 
de nouvelle génération. Le plan fixe comme ambition le 
remplacement de 600 000 appareils d’ici 2025. Un autre 
volet consiste à sensibiliser à l’utilisation de combustible 
de bonne qualité présentant un faible taux d’humidité. 
Pour une meilleure information du public, il est prévu 
qu’un label unique de qualité des bûches commercialisées 
en France remplace les 6 labels différents existants. Par 
ailleurs, la vétusté d’un appareil de chauffage au bois figure 
désormais dans le nouveau Diagnostic de performance 
énergétique (DPE). Enfin, de nouvelles classifications au 
sein du label Flamme Verte sont à l’étude pour distinguer 
les appareils les plus performants vers lesquels les aides 
pourraient être ciblées. n

Du jamais vu : près  
de 50 % de hausse 
pour la ventilation 
double flux en 2021
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Sur quelles thématiques ont porté  
vos efforts d’innovation ?
Thierry Vivier : Pour l’année en cours, nos nou-
veautés sont axées d’une part sur les thématiques 
de l’hygiène avec les barres PMR virucides et du 
design avec la gamme robinetterie électronique 
Linéa. D’autre part, nos efforts d’innovation sont 
concentrés sur l’efficacité et la sécurité avec les régu-
lateurs thermostatiques Minitherm et la nouvelle 
gamme de chasses directes adaptées aux cuvettes sans bride. Ces 
thématiques ont la particularité d’être transverses aux secteurs de 
la collectivité et de la santé.

En quoi les nouvelles barres PMR sont-elles innovantes ?
TV : Le groupe propose de renforcer la sécurité des barres grâce à la 
pose d’un film virucide Coversafe réduisant les risques de contami-
nation manuportée. Quatre ans de tests ont validé ce film virucide 
qui a la particularité d’agir rapidement. Pour exemple, il élimine 
90 % du Coronavirus 229E en 1h et 99,9 % en 24h et 96 % du Sars-
Cov-2 (responsable du Covid 19) en 1h. Ce produit assure ainsi une 
action stable et permanente dans le temps sans perte d’efficacité. Les 
propriétés technologiques des microsphères de céramique minérale 
garantissent une triple protection 24h/24 et 7j/7 contre les virus 
(Covid 19, grippe saisonnière, gastro-entérite...), les bactéries, les 
levures et les moisissures.

En restant dans la thématique de l’hygiène, quelles sont 
les spécificités de votre dernière gamme de robinetterie 
électronique?
TV : Presto Linéa est notre nouvelle gamme de robinetterie électro-
nique sans contact dédiée aux sanitaires publics. Elle se caractérise 
par son design linéaire et intemporel et est idéale pour le tertiaire 
(centres commerciaux, bureaux, aéroports, …). Son côté « tout inté-
gré » (pile, électrovanne…) permet un gain de temps considérable lors 
de l’installation et de la maintenance. Elle est également disponible 
en version secteur et en sept finitions. Dotée d’un déclenchement 
sans contact adapté aux PMR, l’hygiène est assurée avec  un rinçage 
automatique périodique et renforcée par un corps intérieur lisse 

qui limite l’accroche bactérienne. Cet équipement 
est disponible en version simple ou mitigeur, pile 
ou secteur.

L’efficacité liée à l’économie est également 
une thématique phare pour laquelle des 
nouveautés sont proposées ?
TV : Le nouveau régulateur thermostatique Mini-
therm allie confort, sécurité et hygiène. Il permet de 

transformer les robinets et mitigeurs en produits thermostatiques 
afin d’obtenir une température maîtrisée, une sécurité  anti-brûlure 
et un mitigeage au plus près du point de puisage pour réduire tout 
risque de développement bactérien. Ce régulateur thermostatique 
monoposte assure un  débit variant de 2 à 10 litres/min et il est 
disponible avec des arrivées parallèles ou opposées. Nous lançons 
une seconde nouveauté en lien avec la thématique de l’efficacité. Il 
s’agit d’une gamme de chasses directes adaptée aux cuvettes sans 
bride dont la spécificité est d’être dépourvue de rebord intérieur 
pour retenir l’eau propulsée de la chasse. Nos chasses garantissent 
une hygiène optimale, sans éclaboussure, ni débordement de l’eau 
à l’extérieur de la cuvette. Cette série de chasses directes est dis-
ponible en version encastrée, bâti-support ou encore en traversée 
de cloison et en version électronique ou mécanique, en différentes 
finitions et personnalisables. 

Comment le groupe s’est-il adapté au développement  
des chasses directes ?
TV : Notre groupe a tout simplement doublé son offre de chasses 
directes afin de proposer une solution adaptée et compatible. Un 
travail de développement spécifique a été réalisé. Nous avons no-
tamment testé les différentes cuvettes sans bride du marché afin 
de suivre l’évolution et la croissance de ce type de solutions. Nos 
produits offrent ainsi l’ensemble des avantages de la chasse directe : 
pas de réservoir (donc pas de temps de remplissage lors d’usages 
fréquents), ni de risques de fuite en raison de l’absence des éléments 
en plastique immergés dans l’eau du réservoir, une plus grande 
efficacité dès la première chasse entrainant une meilleure hygiène 
et propreté dans des toilettes d’ERP… n

Presto : hygiène,  
design et économies d’eau  
au programme
Le fabricant de solutions de robinetterie pour les lieux qui reçoivent du public lance une palette  
de nouveautés dans le secteur de la collectivité et de la santé en se focalisant plus que jamais  
sur la notion d’hygiène.

Thierry VIVIER, directeur marketing pour les marques Presto et Sanifirst

Thierry Vivier
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Quelles sont les grandes tendances  
dans l’univers de la salle de bains ?
Pilar Gil : La nature et l’artisanat sont des tendances 
prisées qui viennent peut-être d’une certaine prise 
de conscience environnementale. Nous proposons 
par exemple la texture Ethnic qui rappelle le bois 
et la finition Arabba qui imite un tissu artisanal.  
Le bois est largement décliné dans nos collections ; 
on le retrouve dans le meuble Urban qui peut se 
combiner avec un plan de toilette en Akron, un 
matériau mêlant polyuréthane et charges minérales. 
D’autre part, les meubles de bains suspendus font 
désormais partie des grandes tendances afin d’offrir 
plus d’espace. Les receveurs extra-plats permettent 
également de créer de l’espace dans la salle de bain.

D’autres styles ou équipements sont-ils à l’honneur ?
PG : Reprenant les codes de la décoration intérieure de l’entre deux 
guerres, le style néo art déco s’impose également avec ses courbes 
exagérées et arrondies et ses couleurs vibrantes. De plus, les grands 
formats sont privilégiés concernant les panneaux muraux et les 
receveurs pour apporter une touche élégante et épurée. Nous pro-
posons désormais un modèle de receveur de 120 mm de large et 
de 200 mm de long et également de 100x220mm et des panneaux 
muraux de 250x120mm. Désormais, l’installateur peut profiter de 
la pose d’un nouveau receveur pour mettre en place des panneaux 
muraux, ce qui évite l’intervention d’un carreleur. Cette solution a 
le vent en poupe car la pose de panneaux muraux évite les travaux 
importants de rénovation liés à la mise en place d’un carrelage. Les 
panneaux peuvent être appliqués sur l’ancien carrelage en utilisant 
une colle polyuréthane. Il faut néanmoins veiller à ce que le support 
soit lisse, stable et sec.

La personnalisation de la salle de bains est-elle toujours 
d’actualité ? 
PG : Les Français accordent un intérêt croissant à leur salle de 
bains qui est la pièce la plus intime de la maison. Aussi, il existe 
un fort attrait pour la personnalisation de cet espace notamment 
dans le choix des finitions et des couleurs. Dans cette optique, nous 
proposons un catalogue de 2 000 coloris et 8 finitions. La finition 

Quiz qui est un assemblage de différentes textures 
intégrées dans des figures géométriques a beau-
coup de succès. Elle combine ainsi un mélange des 
textures Béton, Ethnic et Zéro et est notamment 
proposée sur les receveurs, les panneaux muraux 
et les baignoires. Nous proposons depuis peu la 
baignoire îlot Opal Quiz en Akron. L’intérieur et 
l’extérieur de la baignoire sont à personnaliser. 
La baignoire îlot est un équipement tendance et 
design qui reste un produit exclusif à l’inverse du 
receveur qui s’est largement démocratisé. 

D’autres produits ont-ils été conçus  
récemment ? 

PG : Nous avons aussi lancé la gamme AcquaWhite qui est une col-
lection totalement blanche en Dolotek. Ce dernier est un matériau 
présentant une finition lisse et épurée couplant résine et pierre de 
dolomite ; cette association lui confère un toucher doux et chaud et 
permet de conserver la chaleur de l’eau plus longtemps. Cette gamme 
se décline en totem, vasque à poser et baignoire. Un nouveau plan de 
toilettes suspendu est désormais disponible dans ce matériau. Bap-
tisé Moiwa, il intègre également un porte-serviette. En outre, nous 
lançons une plaque en Akron qui permet de prolonger le receveur 
dans le but par exemple de créer une zone de séchage. Rappelons que 
l’Akron est une résine hydrofuge aux propriétés antibactériennes. 

Qu’en est-il de la nouvelle ligne de production de receveurs 
lancée récemment en Espagne ?
PG : Nous avons inauguré une nouvelle unité de production située 
à La Vall d’Uixo, au nord de Valence. Entièrement dédiée à la fabri-
cation de receveurs, cette installation totalement automatisée de  
7 500 m2 vient s’ajouter à une deuxième usine assurant la fabrication 
des vasques et panneaux de douche. Elle assure ainsi la produc-
tion de la totalité de nos receveurs en résine de polyuréthane et 
charge minérale qui sont ensuite principalement commercialisés 
en France (qui est notre premier marché), en Italie et en Espagne. 
Avec cet investissement, nous optimisons notre production face à 
une demande croissante. A ce titre, le chiffre d’affaires de l’année 
2021 a bondi de 40 % en comparaison de l’année 2020 notamment 
grâce au receveur qui reste le produit star. n

Acquabella-Construplas, 
plongée dans un univers  
haut de gamme pour aménager  
la salle de bains 
Le fabricant espagnol de solutions pour la salle de bains continue de s’adapter aux nouvelles exigences 
du marché en proposant de nouveaux produits alliant design, personnalisation  
et matériaux innovants. 

Pilar GIL, responsable commerciale France

Pilar Gil

LA PAROLE À
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Quelle est la dynamique actuelle du marché 
des pompes à chaleur et des chaudières  
en France ?  
Caroline de Venevelles : Le marché est tiré par les 
PAC même si nous continuons à produire des chau-
dières. La progression du segment des PAC air/eau 
est en forte croissante, soit 63 % entre février 2021 
et février 2022. La vente de ces équipements au sein 
du groupe suit la même tendance. Avant 2020, le 
marché de la construction neuve était prédomi-
nant en PAC, et avec la multiplication des aides, la 
tendance s’est inversée et les chantiers de rénovation sont devenus 
majoritaires. Aussi, la rénovation représente 55 % des volumes de 
PAC que nous commercialisons mais le marché du neuf reste tout 
de même important notamment avec la future application de la RE 
2020. 2021 a donc été une très bonne année et 2022 s’oriente de 
la même manière d’autant plus que le dispositif MaPrimeRénov’ 
vient d’être renforcé de 1 000 euros pour la PAC dans le cadre du 
plan de résilience. Viennent s’ajouter les CEE (certificats d’économie 
d’énergie) avec le début de la cinquième période. 

Quels sont les outils et services que vous avez  
récemment développés afin de soutenir les installateurs 
avec la multiplication des aides ?
CdV : Nous proposons aux installateurs une plateforme digitale 
appelée « Pack Zen ». Cet outil, qui propose notamment un simulateur 
d’aides, permet d’estimer toutes les aides éligibles au particulier, 
de les déduire de son devis et de gérer tous les dossiers en ligne. 
Nous sommes partis du constat que les installateurs rencontraient 
des difficultés à renseigner leurs clients sur les aides ; il est devenu 
complexe et chronophage de suivre l’actualité sur ce thème dont 
le contenu change régulièrement. Sur la plateforme « Pack Zen », 
l’artisan renseigne le modèle de la PAC concernée et tous les jus-
tificatifs pour accéder aux CEE et à MaPrimeRénov’ de manière  
100 % dématérialisée. C’est une aide à la fois commerciale et admi-

nistrative qui a déjà permis de finaliser plus de  
2 000 dossiers en 2021. D’autre part, cet outil 
permet de souscrire à un prêt concernant le reste 
à charge du coût de la PAC, afin de proposer au 
particulier une offre mensualisée. Enfin, un de nos 
objectifs est d’accompagner le professionnel tout au 
long du cycle de vie de produit. Dans ce cadre, nous 
proposons un service avant-vente pour effectuer 
le dimensionnement de la PAC grâce au logiciel 
Proji-pac (plus de 4 500 études /mois). Nous pro-
posons également depuis fin 2021 une extension 

de garantie de 5, 7 ou 10 ans sur les pièces de rechange PAC, offre 
portée exclusivement par notre réseau d’installateurs SAV agréés 
Atlantic. Le service de suivi à distance Cozypro verra également le 
jour au deuxième semestre 2022 afin de mettre en place un suivi 
des PAC et chaudières de la marque.

Quelles sont les nouveautés produits de la marque ?
CdV : Nous lançons une nouvelle gamme  de PAC air/eau mono-
bloc, Ixtra-M en octobre sur le salon Interclima afin de répondre 
à une demande croissante du marché. En effet, le marché mono-
bloc représente 12 % des ventes de PAC sur un an. Notre nouvelle 
gamme  fonctionne avec le fluide frigorigène R452B à faible potentiel 
de réchauffement climatique (PRG) et est entièrement conçue et 
fabriquée dans notre usine de Merville dans le Nord. Nous avons 
travaillé en particulier sur le design et l’acoustique, qui affiche  une 
pression de 35 dB(A) à trois mètres, ce qui fait de cette PAC l’une 
des plus silencieuses du marché. L’unité extérieure est en métal gris 
anthracite et est équipée d’une grille dissimulant le ventilateur. Elle 
se décline en six modèles de 9 à 17 kW et est dotée de notre échan-
geur coaxial breveté. Elle sera tout d’abord proposée en modèle un 
service (chauffage uniquement) et dès début 2023, une version deux 
services (chauffage et eau chaude sanitaire) sera commercialisée avec 
une capacité de 190 litres pour la version ECS intégrée. n

La marque Atlantic sort  
sa première gamme de PAC 
monobloc
Afin de répondre à la forte demande de PAC air/eau, la marque lance la gamme monobloc Ixtra M 
qui mise sur le design et le confort acoustique. Elle propose également un nouvel outil aidant les 
installateurs à concrétiser leurs devis dans le cadre des primes accordées aux particuliers.

Caroline de VENEVELLES, responsable marketing clients  
et communication pour les PAC et chaudières

Caroline de Venevelles
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LES AIDES 
DISPONIBLES 
POUR LA 
RENOVATION

IL EXISTE DE NOMBREUSES AIDES À LA RÉALISATION DE TRAVAUX  
POUR VOS CLIENTS. VOICI LES PRINCIPALES :

l MaPrimeRénov’

l MaPrimeRénov’ Sérénité

l Eco-Prêt à taux zéro

l Le dispositif coup de pouce économie d’énergie

l Le chèque énergie

l Les certificats d’économie d’énergie (CEE)

l La TVA à 5,5 %

l La réduction d’impôt Denormandie

l L’exonération de la taxe foncière pour les travaux d’économies d’énergie

l Les aides locales pour financer vos travaux de rénovation énergétique
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MAPRIMERÉNOV’
MaPrimeRénov’ remplace le crédit d’impôt transition énergétique et 
les aides de l’Agence nationale de l’Habitat (Anah) « Habiter mieux 
agilité ». Le dispositif s’adresse à tous les ménages, ainsi qu’aux 
copropriétés et aux propriétaires bailleurs. Le montant de la prime 
est calculé en fonction des revenus et du gain écologique des travaux.
MaPrimeRénov’ est ouverte à l’ensemble des propriétaires, quels 
que soient leurs revenus, qu’ils occupent le logement à rénover ou 
le louent. Le logement doit être construit depuis au moins 15 ans 
ou depuis au moins deux ans lors du remplacement d’une chaudière 
au fioul (voir aussi page 26).

MAPRIMERÉNOV’ SÉRÉNITÉ
Il ‘agit de la fusion de l’ancien dipositif « Habiter mieux sérénité » et 
de MaPrimeRénov,’. MaPrimeRénov’ Sérénité est un conseil et une 
aide financière pour assister les ménages aux ressources « modestes » 
dans leur projet de rénovation énergétique globale de leur logement.
L’aide est accordée aux ménages aux ressources modestes et très 
modestes, propriétaires occupant un logement individuel. Les pro-
priétaires bailleurs et syndicats de copropriétaires sont également 
éligibles.

Pour être éligible à MaPrimeRénov’ Sérénité, le logement doit avoir 
plus de 15 ans. Les travaux doivent être réalisés obligatoirement 
par une entreprise ou un artisan qualifié RGE (reconnu garant de 
l’environnement

ÉCO-PRÊT À TAUX ZÉRO
L’éco-prêt à taux zéro vous permet de financer la rénovation énergé-
tique d’un logement sans faire d’avance de trésorerie et sans payer 
d’intérêts. Le prêt peut aller jusqu’à 50 000€ (nouveauté introduite 
par l’article 86 de la loi de finances pour 2022 ). Le dispositif est 
prolongé jusqu’au 31 décembre 2023.
Peuvent en bénéficier les personnes physiques (propriétaire occu-
pant ou bailleur) y compris en copropriété et les sociétés civiles non 
soumises à l’impôt sur les sociétés, dont au moins un des associés 
est une personne physique.

L’éco-prêt à taux zéro est accordé sans condition de ressource.
Tous les logements situés en France sont éligibles. Le logement doit 
cependant avoir été achevé depuis plus de 2 ans à la date de début 
des travaux et loué comme résidence principale si le bénéficiaire 
est bailleur. 

Un seul éco-prêt à taux zéro peut être accordé par logement (sauf 
recours à un éco-prêt à taux zéro complémentaire, sans que le mon-
tant global des deux emprunts n’excède 30 000 €).

LE DISPOSITIF COUP DE POUCE  
ÉCONOMIES D’ÉNERGIE

Le dispositif « Coup de pouce économies d’énergie » est un dispositif 
qui permet de bénéficier de primes pour financer certains travaux 
de rénovation énergétique.
Depuis 2019, tous les ménages peuvent en bénéficier.
Le dispositif se décline en plusieurs aides :

l la prime Coup de pouce chauffage
l la prime Coup de pouce isolation
l la prime Coup de pouce thermostat avec régulation performante
l la prime coup de pouce rénovation globale.

Le montant des primes dépend du niveau de ressources des ménages. 
Les primes sont versées par les entreprises signataires de la charte 
« Coup de pouce économies d’énergie ». Il s’agit principalement des 
vendeurs d’énergie.
Ce dispositif est cumulable avec MaPrimeRénov’ et l’éco-PTZ. En 
revanche il n’est pas cumulable avec les offres des acteurs éligibles 
au dispositif CEE.

LE CHÈQUE ÉNERGIE POUR AIDER À PAYER  
DES FACTURES D’ÉNERGIE OU DES TRAVAUX  
DE RÉNOVATION

Le chèque énergie est une aide nominative pour le paiement des 
factures d’énergie du logement. Il a été généralisé en 2018 pour 
remplacer les tarifs sociaux de l’énergie. Son montant peut varier 
entre 48 € et 277 € par an.
Afin d’aider les ménages modestes à faire face à la hausse excep-
tionnelle des prix de l’énergie, notamment l’électricité et le gaz, les 
ménages bénéficiant du chèque énergie en 2021 ont reçu un chèque 
énergie exceptionnel.
Versé en décembre 2021, ce chèque d’un montant de 100 € est venu 
en complément de celui avait été reçu entre mars et avril 2021.
Ce chèque énergie complémentaire pourra être utilisé jusqu’au 31 
mars 2023.

Le chèque énergie est destiné aux personnes ayant des ressources 
modestes. C’est l’administration fiscale qui établit chaque année 
la liste des bénéficiaires en fonction du revenu fiscal de référence 
(RFR) du ménage et de la composition du foyer déterminé en unité 
de consommation (UC). La valeur des unités de consommation 

Le guide des aides  MaPrimeRénov’
mai 2022
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composant le ménage est calculée ainsi : la 1ère personne du ménage 
compte pour 1 UC, la 2ème pour 0,5 UC, et les suivantes pour 0,3 
pour UC.
Depuis le 1er janvier 2021, la valeur faciale TTC du chèque énergie, 
définie à l’article R. 124-3 du code de l’énergie, est ainsi fixée en 
fonction du revenu fiscal de référence annuel (FRF) et de la com-
position du foyer en UC.
Le chèque énergie peut être utilisé pour payer :
l des factures d’énergie (électricité, gaz, chaleur, fioul, bois…), auprès 
des fournisseurs
l certains travaux visant à limiter la consommation d’énergie de 
votre logement (rénovation des fenêtres, isolation…), auprès de votre 
artisan RGE en complément des aides à la rénovation existantes.

Il est également possible d’utiliser le chèque énergie en ligne pour 
payer directement les dépenses d’électricité ou de gaz naturel auprès 
de certains fournisseurs d’électricité ou de gaz naturel.

LES CEE
Dans le cadre des Certificats d’Économies d’Energie (CEE), les en-
treprises de fourniture d’énergie (EDF, Engie, Total…) proposent 
des aides pour la réalisation de travaux d’économies d’énergie sous 
réserve qu’ils soient effectués par un professionnel reconnu garant 
de l’environnement (RGE).

En contrepartie des aides versées, les entreprises CEE obtiennent 
des certificats leur permettant d’attester auprès de l’État qu’elles ont 
bien rempli leur obligation d’inciter les consommateurs à réaliser 
des économies d’énergie. 
Tous propriétaires ou locataires sont éligibles. 
Le logement peut être une habitation principale ou secondaire.
Les aides des entreprises de fourniture d’énergie (CEE) peuvent 
prendre plusieurs formes :
l diagnostics – conseils
l mise en relation avec un réseau qualifié d’artisans
l prêt à taux bonifié
l prime (par exemple remise sur votre facture d’énergie, bons d’achat 
dans votre magasin…).

Ce sont les fournisseurs qui choisissent, parmi les travaux et équi-
pements éligibles, ceux qu’ils soutiennent et la nature des aides 
susceptibles d’être débloquées.

LA TVA À 5,5 % POUR LES TRAVAUX  
D’AMÉLIORATION DE LA QUALITÉ ÉNERGÉTIQUE

La TVA à taux réduit à 5,5 % s’applique aux travaux de rénovation 
énergétique, qu’il s’agisse de dépenses en faveur d’économie d’énergie, 
d’isolation thermique ou d’équipements de production d’énergie 
utilisant une source d’énergie renouvelable

Le logement doit être achevé depuis plus de 2 ans. Maison ou apparte-
ment, il peut être occupé à titre de résidence principale ou secondaire.
Peuvent en bénéficier :
l les propriétaires occupants, bailleurs ou syndicats de propriétaires
l les locataires et occupants à titre gratuit
l les sociétés civiles immobilières.

Sont notamment soumis au taux réduit de 5,5 % de la TVA, lorsqu’ils 
sont fournis et facturés par l’entreprise, les équipements, matériaux 
ou appareils suivants : chaudières à condensation, chaudières à 
micro-cogénération gaz d’une puissance de production électrique 
inférieure ou égale à 3 kilovolt-ampères par logement, matériaux 
d’isolation thermique des parois opaques ou vitrées, de volets iso-
lants ou de portes d’entrée donnant sur l’extérieur, matériaux de 
calorifugeage de tout ou partie d’une installation de production 
ou de distribution de chaleur ou d’eau chaude sanitaire, appareils 
de régulation de chauffage, équipements de production d’énergie 
utilisant une source d’énergie renouvelable, à l’exception des équi-
pements de production d’électricité utilisant l’énergie radiative du 
soleil, ou des pompes à chaleur, autres que air/ air, dont la finalité 
essentielle est la production de chaleur ou d’eau chaude sanitaire, 
l’échangeur de chaleur souterrain des pompes à chaleur géother-
miques, les équipements de raccordement à un réseau de chaleur, 
alimenté majoritairement par des énergies renouvelables ou par 
une installation de cogénération.

Pour bénéficier des taux réduits de TVA, il est impératif que les 
travaux et équipements soient facturés par une entreprise.
En cas de matériaux achetés par le particulier, seule la prestation de 
pose effectuée par l’entreprise peut relever d’un taux réduit.

LA RÉDUCTION D’IMPÔT DENORMANDIE
Ce dispositif est prolongé jusqu’au 31 décembre 2022. Il permet aux 
particuliers achetant un logement à rénover dans certains quartiers 
de bénéficier d’une réduction d’impôt sur le revenu.
Il est destiné aux propriétaires bailleurs effectuant des travaux 
représentant au moins 25 % du prix du logement acheté.
Le logement acheté et rénové doit se trouver dans l’une des 222 villes 
bénéficiaires du programme Action cœur de ville.

L’EXONÉRATION DE LA TAXE FONCIÈRE  
POUR LES TRAVAUX D’ÉCONOMIES D’ÉNERGIE

Certaines collectivités (communes, départements…) exonèrent tem-
porairement de taxe foncière les foyers qui réalisent des travaux 
d’économie d’énergie. L’exonération peut être totale ou partielle.
Cette exonération peut être demandée par les propriétaires de loge-
ments, occupants ou bailleurs, réalisant des travaux d’économie 
d’énergie. 

Les logements éligibles sont ceux :
l achevés avant le 1er janvier 1989 (article 1383-0 B du CGI)
l achevés avant le 1er janvier 2009 dont le niveau de performance 
énergétique est supérieur à celui qu’impose la législation (article 
1383-0 B bis du CGI).

LES AIDES LOCALES POUR FINANCER  
VOS TRAVAUX DE RÉNOVATION ÉNERGÉTIQUE

Au-delà des aides nationales, il existe aussi de nombreuses aides 
locales pour améliorer la performance énergétique de votre loge-
ment. L’Agence nationale pour l’information sur le logement (ANIL)  
met à disposition un outil qui recense ces aides sur l’ensemble du 
territoire. n

LES AIDES DISPONIBLES
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Pouvez-vous présenter la société Inovalp ? 
Félicien Molle : Créé en 2012 par Yann Denance*, Inovalp, soutenue 
par le fonds d’investissement Evolem, est un acteur de la transition 
énergétique français qui a pour but d’apporter des solutions de 
chauffage performantes. Basée à Saint-Honoré (Isère), l’entreprise 
emploie une cinquantaine de salariés et affiche un chiffre d’affaires 
de 7,8 M€ en 2021. Elle fabrique des poêles à granulés en France 
sous les marques Hoben et AW-Alpenwood et distribue une marque 
de chaudière fabriquée en Pologne, HKS Lazar. 

Pouvez-vous nous en dire plus sur cette marque ? 
Comment est né le partenariat ? 
FM : Cette société polonaise appartenant à la famille Lazar a été créée en 
1937. Elle est située à environ 80 km de Cracovie et fabrique des pompes à 
chaleur et chaudières à granulés. Au départ, c’était une tôlerie qui a évolué 
vers les chaudières à charbon puis à granulés. L’entreprise compte environ 
une soixantaine de salariés et elle est très similaire à la nôtre dans son 
fonctionnement, ses valeurs, etc. Le partenariat n’est pas né du jour au 
lendemain. Cela fait une dizaine d’années que nous travaillons ensemble, 

en s’échangeant des procédés, et depuis deux ans, nous dis-
tribuons leurs produits en France. Ils fabriquent entre 6 000 
et 8 000 chaudières par an dont 80 % sur le marché européen. 
Cette année, nous prévoyons de vendre environ 250 chaudières 
et notre objectif de l’année prochaine est de doubler ce chiffre. 

Comment Inovalp souhaite mettre son expertise  
au service du marché français ?
FM : Nous nous appuyons tout d’abord sur un excellent pro-
duit. Autour de celui-ci, nous avons choisi et conçu l’ensemble 

des équipements nécessaires à la chaufferie en respectant nos valeurs 
(durabilité, simplicité, efficacité). Le chantier est livré en une fois à l’ins-
tallateur. Un technicien Inovalp viendra contrôler l’ensemble du matériel 
livré après installation et profitera de cette visite pour former l’ensemble 
du personnel sur chantier. Nous assurons le service après-vente 5/7 j, la 
disponibilité des pièces et des produits dans des délais très courts, le tout 
depuis nos locaux en Isère n

* Dirigeant d’Inovalp et président de Propellet, association nationale du granulé en France

HKS Lazar, un acteur historique de la chaudière 
à granulés intègre le marché français 
Inovalp, fabricant français de poêles à granulés, distribue en exclusivité la marque HKS Lazar. Son ambition : position-
ner sur le marché français cette marque polonaise qui partage les mêmes valeurs qu’Inovalp : transition énergétique  
et préservation des savoir-faire industriels. Un vrai partenariat industriel qui s’est mis en place dans la durée. 

Félicien MOLLE, responsable de la distribution des chaudières 

Félicien Molle
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Quelle est la dynamique de l’entreprise sur 
le marché français ?  
Olivier Cézard : Nous avons enregistré un dévelop-
pement significatif des ventes sur l’année 2021 en 
franchissant le cap de 70 millions d’euros de chiffre 
d’affaires. Notre carnet de commandes est actuel-
lement bien orienté sur ce premier quadrimestre. 
L’entreprise poursuit ses activités dans une belle 
dynamique, avec notamment, la diversification de 
son offre de produits et de services pour accompa-
gner la mutation du marché des brûleurs vers celui des chaudières 
et des pompes à chaleur. Nous continuons à travailler dans cette 
direction pour pérenniser notre position sur le marché haut de 
gamme, en proposant des produits à haut rendement énergétique et 
des services premium à l’ensemble de nos partenaires installateurs, 
exploitants et clients finaux. 

Peut-on détailler la stratégie de service clients que vous 
venez de renforcer ?
OC : Notre stratégie porte sur la transformation du service après-
vente en service clients pour accompagner notre croissance et ap-
porter une qualité de service toujours plus importante auprès de 
nos partenaires. Cette transformation témoigne de notre exigence 
quant à l’amélioration continue de notre qualité de service. Notre 
positionnement sur le marché haut de gamme correspond à celui 
d’un service premium assumé et constamment amélioré. Le service 
clients intervient ainsi comme une fonction transversale dans l’entre-
prise et résout les problématiques rencontrées par notre clientèle, 
de manière toujours plus professionnelle, réactive et durable. 

Quels sont les investissements prévus à ce titre ?
OC : La construction du nouveau Centre de Formation à Colmar, 
d’une nouvelle agence à Lesquin et à Chambéry a précédé la nouvelle 
phase d’investissements prévue sur le territoire national. La réno-
vation de notre siège historique de Colmar et de notre agence Est 
confirme le développement tourné vers l’avenir de notre entreprise. 

Nous allons réaménager l’ensemble des espaces de 
travail afin d’accroître le bien-être de nos collabo-
rateurs, et repenser l’ensemble de notre plateforme 
logistique afin d’améliorer notre qualité de service. 
Parallèlement, nous engageons la rénovation de l’en-
veloppe du bâtiment et de son système de chauffage 
dans le but de réduire les déperditions thermiques, 
la consommation d’énergie et l’impact environne-
mental de notre activité. Du côté de notre réseau 
commercial, nous allons également construire une 

nouvelle agence sur un site, encore confidentiel le temps de l’instruc-
tion du permis de construire. Le modèle, prochainement démultiplié, 
est inspiré de notre agence de Chambéry, qui favorise le confort de 
nos collaborateurs, une relation de proximité avec nos partenaires 
installateurs et un service clients inégalé dans la profession. 

Quelles sont les nouveautés produits ?
OC : L’entreprise Weishaupt innove et étoffe son catalogue de pro-
duits. Nous avons ainsi complété notre gamme de chaudières murales 
gaz à condensation WTC-B, avec les modèles 45 kW et 60 kW et un 
modèle intégrant un ballon ECS de 35 l. Parallèlement, nous avons 
lancé la commercialisation de cinq nouvelles chaudières au sol d’une 
puissance de 45 kW à 100 kW, destinées au marché résidentiel, et 
de deux modèles de 470 kW et 620 kW, destinées au marché du 
tertiaire. Du côté des énergies renouvelables, nous avons également 
élargi notre gamme de pompes à chaleur « made by Weishaupt » 
avec la commercialisation d’une gamme géothermique modulante 
« Geoblock® » atteignant un SCOP de 5,2, tout en minimisant la 
puissance acoustique à 39 dB(A). Cette gamme vient compléter celle 
des pompes à chaleur aérothermiques « Biblock », dont les carac-
téristiques inégalées dans la profession, affichent un SCOP de 4,8 
et une pression acoustique de 35 dB(A) à 1,5 m. Cette année 2022 
verra également la commercialisation de notre nouvelle gamme de 
pompes à chaleur aérothermiques « Splitblock® ». L‘ensemble de 
ces produits est industrialisé sur notre site de Sennwald en Suisse, 
gage de qualité et de fiabilité. n

Weishaupt développe  
son service clients et étend  
sa gamme de produits
L’entreprise familiale allemande déploie son service clients et investit pour l’avenir.  
Parallèlement, elle continue d’étendre sa gamme de produits à haute efficience énergétique. 

Olivier CÉZARD, Directeur Général Weishaupt France

Olivier Cézard
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FOCUS SUR
MAPRIMERENOV’ 

La demande d’aide MaPrimeRénov’ s’effectue en ligne 
avant le début des travaux sur : maprimerenov.gouv.fr  
L’aide est versée rapidement après la fin des travaux, 
pour faciliter leur financement. Une avance de frais peut 
également être accordée aux ménages aux ressources 
modestes pour régler l’acompte des travaux.

Le montant de MaPrimeRénov’ s’adapte à la situation. L’aide est 
définie en fonction des performances énergétiques des travaux et 
varie selon les revenus des ménages. Dans certaines situations, elle 
peut même être bonifiée.

Une aide cumulable
Toutes les aides MaPrimeRénov’ peuvent se cumuler avec les aides 
versées au titre des Certificats d’économie d’énergie (CEE), les aides 
des collectivités locales. Par ailleurs, ces travaux bénéficient de la 
TVA à 5,5 %.

LE CLIENT EST PROPRIÉTAIRE OCCUPANT 
MaPrimeRénov’ est accessible à tous les propriétaires occupants. 
Il s’agit d’une aide forfaitaire, dont le montant dépend de l’effica-
cité énergétique des travaux réalisés et du niveau de ressources du 
ménage, qui se décline en quatre profils : MaPrimeRénov’ Bleu, 
Jaune, Violet et Rose (voir plafonds de ressources page 29).

MaPrimeRénov’ Sérénité
Pour les ménages aux revenus modestes et très modestes, l’aide 
MaPrimeRénov’ Sérénité finance des travaux de rénovation globale 
permettant un gain énergétique (en énergie primaire) d’au moins 
35 %. L’aide couvre jusqu’à 35 % ou 50 % du coût des travaux (hors 
taxes et bonus, selon vos revenus). Le client bénéficie d’un accom-
pagnement systématique et individualisé.
À compter du 1er juillet 2022, l’aide MaPrimeRénov’ Sérénité est 
cumulable avec les Certificats d’économie d’énergie (CEE) et notam-
ment avec les aides Coups de pouce.

Forfait rénovation globale
Pour les ménages aux revenus intermédiaires et supérieurs (MaPri-
meRénov’ Violet ou Rose), le forfait MaPrimeRénov’ « rénovation 
globale » permet de faciliter le financement de travaux plus consé-
quents, permettant un gain énergétique (en énergie primaire) d’au 
moins 55 %. Un audit énergétique est requis pour bénéficier du 
forfait MaPrimeRénov’ « rénovation globale ».
Bonus « bâtiment basse consommation » (BBC)
Les aides MaPrimeRénov’ (y compris MaPrimeRénov’ Sérénité) 
peuvent être bonifiées lorsque les travaux permettent au logement 
d’atteindre l’étiquette énergie A ou B.

Bonus « sortie de passoire thermique »
Les aides MaPrimeRénov’ (y compris MaPrimeRénov’ Sérénité) 
peuvent être bonifiées lorsque les travaux permettent de sortir le 
logement du statut de passoire thermique (étiquette énergie F ou G 
avant travaux). Dans le cadre des forfaits MaPrimeRénov’, un audit 
énergétique est exigé pour bénéficier des bonus (« bâtiment basse 
consommation » et « sortie de passoire thermique »).

LE CLIENT EST PROPRIÉTAIRE BAILLEUR
Les propriétaires bailleurs peuvent aussi bénéficier de MaPrimeRé-
nov’. Les forfaits sont identiques à ceux des propriétaires occupants. 
Un propriétaire peut bénéficier de MaPrimeRénov’ pour rénover 
jusqu’à trois logements mis en location. Il doit joindre à sa demande 
une attestation sur l’honneur dans laquelle il s’engage à :
l louer son bien à titre de résidence principale dans un délai d’un 
an suivant la date de paiement du solde et pendant une durée mini-
male de 5 ans ;
l déduire le montant de la prime d’une éventuelle réévaluation du 
montant du loyer ;
l informer le locataire des travaux réalisés et financés par la prime, 
et du montant du loyer réévalué. La réévaluation du loyer à l’issue 
des travaux doit tenir compte de la déduction de la prime.

MaPrimeRénov’ est accessible à l’ensemble des propriétaires qu’ils soient propriétaires 
occupants, propriétaires bailleurs ou copropriétaires d’un logement de 15 ans ou plus,  
occupé à titre de résidence principale (au moins 8 mois par an).

l l l    SUITE DE LA PAGE 22
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LE CLIENT EST COPROPRIÉTAIRE  
DANS UN IMMEUBLE COLLECTIF

Afin d’accélérer la rénovation énergétique de 9,7 millions de loge-
ments collectifs, MaPrimeRénov’ est devenue accessible à l’ensemble 
des copropriétés pour les travaux sur parties communes et les travaux 
d’intérêt collectif sur parties privatives. Pour les parties privatives, 
les copropriétaires bénéficient de MaPrimeRénov’ et pour les parties 
communes de MaPrimeRénov’ Copropriété.

MaPrimeRénov’ Copropriété pour les parties communes
MaPrimeRénov’ Copropriété simplifie le financement des travaux de 
rénovation énergétique en parties communes (isolation des façades, 
étanchéité des toits-terrasses, remplacement du système de chauf-
fage collectif, etc.).

l Une aide accessible aux copropriétés composées à 75 % de rési-
dences principales.
l Un seul dossier de demande d’aide à remplir par le syndic.
l Une aide collective unique, attribuée au syndicat de copropriétaires 
et déduite de la quote-part des travaux.
Les travaux réalisés doivent :

l permettre un gain énergétique supérieur à 35 % ;
l faire l’objet d’un accompagnement (assistance à maîtrise d’ouvrage) 
tout au long des travaux.

Pour les parties privatives
• MaPrimeRénov’
• MaPrimeRénov’ Sérénité

UNE PRIME DE 1000€ SUPPLÉMENTAIRES  
POUR SORTIR DU FOSSILE

Depuis le 15 avril, une prime supplémentaire de 1000€ s’ajoute aux 
montants des forfaits existants pour l’installation d’une pompe à 
chaleur air/eau, géothermique ou hybride, d’une chaudière biomasse à 
alimentation automatique ou manuelle, et d’un système solaire com-
biné. Cette disposition s’applique jusqu’au 31 décembre 2022. Celle-ci 
est particulièrement avantageuse pour les ménages dits modestes 
et très modestes (voir tableaux par ailleurs) qui, avec le cumul du 
montant des CEE, voient leur reste à charge sensiblement diminuer. 
A l’inverse, les chaudières gaz seront exclues de MaPrimeRénov’ à 
compter du 1er janvier 2023. n

SUITE PAGE 14  l l l

FRANCE RÉNOV’, SERVICE PUBLIC DE LA RÉNOVATION  
DES LOGEMENTS EN PLACE DEPUIS JANVIER…

Le service public de rénovation de 
l’habitat « France Rénov » a vu le jour 
en janvier. Il s’appuie principalement 

sur les espaces Faire et les 450 guichets de 
l’ANAH ainsi que sur une plateforme Web 
qui sert de point d’entrée unique pour tous 
les parcours de travaux. Celle-ci comprend 
notamment un simulateur d’aides et la liste 
des artisans qualifiés RGE. Les conseillers 
France Rénov sont aussi joignables via un 
numéro de téléphone unique : 0 808 800 
700. L’Anah est chargée de l’animation de 
ce réseau.
Les conseillers France Rénov’ sont chargés 
d’apporter des réponses aux ménages sur 
les différents aspects d’un projet de réno-
vation de l’habitat, qu’ils soient techniques, 
juridiques, financiers, etc.

… EN ATTENDANT 
L’«ACCOMPAGNATEUR RÉNOV’»
Dans le sillage de France Rénov’, l’«Accom-
pagnateur Rénov’» sera bientôt le nouvel 
interlocuteur des ménages, obligatoire à 
compter du 1er janvier 2023 à partir d’un 
certain montant de travaux. 
IL s’appuiera sur les actuels conseillers Faire 
et ceux de l’Anah. Des renforts sont atten-
dus par la suite, dont le profil et les condi-
tions requises seront précisés par un décret 
en attente de parution, mais dont un projet 
a été présenté en début d’année. Celui-ci 
précise les missions ce cet accompagnateur 
: faire l’état des lieux du logement, aider 
à la définition du projet de travaux (scé-
narios possibles et impact énergétique), 
conseiller pour la sélection des entreprises, 
assister à l’analyse des devis, aider au suivi 
du chantier de travaux et conseiller pour la 
réception des travaux, les garanties… Selon 
le ministère, le décret veillera à fixer les 
règles déontologiques pour s’assurer de 
l’impartialité du conseil et des informations 
communiquées et à exiger la maîtrise d’un 
socle de compétences requises. Cet accom-
pagnateur sera obligatoire pour bénéficier 

des aides à partir d’un certain montant de 
travaux, et ce dès 2023. Reste à savoir com-
ment les pros trouveront leur place face à 
ce nouvel interlocuteur…

Car s’il s’appuiera dans un premier temps 
sur les interlocuteurs du réseau Faire et de 
l’Anah, il verra bientôt le renfort de nou-
veaux intervenants, au profil encore flou. 
C’est ce qui peut inquiéter… L’arrivée d’un 
nouvel intermédiaire tout puissant ne serait 
pas forcément perçu comme une bonne 
nouvelle… Ne souhaitant pas dramatiser, 
la CAPEB se disait l’an dernier plutôt favo-
rable au principe de cet accompagnateur, 
tout en se montrant vigilante, demandant 
notamment des garanties en matière d’in-
dépendance et d’impartialité : «Ne faisons 
pas de l’accompagnateur quelqu’un qui 
organisera les marchés», prévenait-on à la 
confédération, cette dernière mettant en 
avant le lien de proximité qui unit l’artisan 
avec ses clients. Et estimant que des gestes 
simples, par exemple le changement d’une 
chaudière, ne nécessitent pas le recours à 
un accompagnateur, qu’il vaut mieux réser-
ver à des rénovations globales. n

SUITE PAGE 29  l l l
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LES AIDES DISPONIBLES

LES PLAFONDS DE RESSOURCES MAPRIMERÉNOV’

13

Les montants ci-dessus correspondent aux revenus fiscaux de référence des personnes composant  
le ménage (propriétaire occupant ou propriétaire bailleur). Si ces dernières ont des avis d’imposition  
distincts, le montant à prendre en compte est la somme de leurs revenus fiscaux de référence.

Plafonds de ressources hors Île-de-France

Nombre de  
personnes composant  
le ménage (foyer fiscal)

Revenu fiscal de référence (RFR) 
Mon RFR est indiqué sur mon avis d’imposition

1 jusqu’à 15 262 € jusqu’à 19 565 € jusqu’à 29 148 € > 29 148 €

2 jusqu’à 22 320 € jusqu’à 28 614 € jusqu’à 42 848 € > 42 848 €

3 jusqu’à 26 844 € jusqu’à 34 411 € jusqu’à 51 592 € > 51 592 €

4 jusqu’à 31 359 € jusqu’à 40 201 € jusqu’à 60 336 € > 60 336 €

5 jusqu’à 35 894 € jusqu’à 46 015 € jusqu’à 69 081 € > 69 081 €

Par personne  
supplémentaire + 4 526 € + 5 797 € + 8 744 € + 8 744 €

Plafonds de ressources en Île-de-France

Nombre de  
personnes composant  
le ménage (foyer fiscal)

Revenu fiscal de référence (RFR)
Mon RFR est indiqué sur mon avis d’imposition

1 jusqu’à 21 123 € jusqu’à 25 714 € jusqu’à 38 184 € > 38 184 €

2 jusqu’à 31 003 € jusqu’à 37 739 € jusqu’à 56 130 € > 56 130 €

3 jusqu’à 37 232 € jusqu’à 45 326 € jusqu’à 67 585 € > 67 585 €

4 jusqu’à 43 472 € jusqu’à 52 925 € jusqu’à 79 041 € > 79 041 €

5 jusqu’à 49 736 € jusqu’à 60 546 € jusqu’à 90 496 € > 90 496 €

Par personne  
supplémentaire + 6 253 € + 7 613 € + 11 455 € + 11 455 €

Rose

Rose

Étape  1    
Je repère mon profil

Les montants ci-dessus correspondent aux revenus fiscaux de référence des personnes composant le ménage (propriétaire 
occupant ou propriétaire bailleur). Si ces dernières ont des avis d’imposition distincts, le montant à prendre en compte est la 
somme de leurs revenus fiscaux de référence.

SUITE PAGE 32  l l l
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LA PAROLE À

Quelle est la stratégie d’innovation mise  
en place par le groupe Ayor ? 
Annie Ferreira : Le groupe fonde sa stratégie sur 
l’innovation et met le produit au centre de son 
développement. Nous sommes en effet en perma-
nence à l’écoute du marché, des besoins de ceux 
qui utilisent et de ceux qui installent. Ainsi, nous 
anticipons l’évolution des usages et nous projetons ce que sera 
la maison de demain afin d’apporter des solutions innovantes, 
performantes et fiables qui facilitent la pose et l’utilisation au 
quotidien. D’autre part, chacune de nos sept marques est organisée 
en squad qui est une équipe pluridisciplinaire regroupant diffé-
rentes activités (marketing, R&D, achat, approvisionnement…). 
Chaque squad gère le développement de sa marque et une telle 
organisation favorise la créativité des équipes. 

Quelles sont les innovations proposées pour ces sept 
marques ?
AF : Spécialiste de l’adduction, la marque Pronorm a lancé la pre-
mière vanne NF du marché conçue par le groupe en étroite col-
laboration avec le Centre scientifique et technique du bâtiment. 
Elle a également développé le réducteur de pression Secupro à 
clapet anti-pollution intégré. Acteur de l’univers de l’hydrocâblé, 
la marque Fixoconnect a révolutionné la fixation de la robinetterie 
sur plaque de plâtre avec le Fixoplac mais également la distribution 
de l’eau avec ses collecteurs monoblocs. Somatherm s’illustre quant 
à lui sur le marché du groupe de sécurité dont elle est la marque la 
plus consommée en France. La marque Merkur avec son pôle R&D 
intégré - composé de spécialistes de la chimie et du traitement de 
l’eau - conçoit des produits dans le domaine du traitement de l’eau. 
Elle a récemment mis au point  le premier adoucisseur solaire du 
marché. Enfin, trois marques sont dédiées à l’espace bain : Elmer 
pour la douche, Bathroom Therapie pour les meubles et Rolf pour 
la robinetterie. 

Peut-on détailler les dernières nouveautés 
dans l’univers de la salle de bains ?
AF : Rolf a notamment lancé trois innovations dont 
un siphon de lavabo extra-plat Géni’O qui assure un 
gain de place au sein des meubles sous vasques. Le 
premier tiroir peut alors être proposé sans découpe 
car l’orifice - positionné sur le dessus du meuble lais-

sant une place au siphon - n’est alors plus nécessaire. Le rangement 
optimisé facilite également l’accès d’un fauteuil sous une vasque PMR. 
D’autre part, la marque propose un adaptateur d’entraxe Ax’O qui 
permet de fixer toutes les robinetteries du marché sur des arrivées 
d’eau aux entraxes spéciaux que l’on retrouve dans les logements à 
rénover. Sa platine vient compenser les entraxes de 55 à 130 mm afin 
de poser une robinetterie esthétique dotée d’un entraxe de 150 mm. 
Enfin, nous avons récemment conçu le mitigeur thermostatique de 
douche encastré Rolf Inside.  Extra-plat, il se loge dans l’épaisseur d’une 
plaque de plâtre laissant l’ensemble de la partie technique accessible 
par la façade. Ce mitigeur s’intègre par l’avant alors que la plaque 
de plâtre est déjà en place. Il lève ainsi les contraintes de pose liées 
à l’encastré. Une heure et demie de pose suffit à son installation au 
lieu de quatre heures requises pour mettre en œuvre un mitigeur 
encastré traditionnel. 

De quelle manière associez-vous les installateurs à votre 
stratégie d’innovation ? 
AF : La naissance d’un produit au sein de notre groupe est le résultat 
d’une véritable connaissance des besoins des utilisateurs et des ins-
tallateurs. Véritable creuset d’idées, notre laboratoire permet à notre 
communauté d’installateurs de participer au processus de développe-
ment produits. L’idée d’une innovation trouve sa source dans l’analyse 
des contraintes de pose qui sont exprimées par nos installateurs lors 
de nos focus groupe et de séances de créativité. Cette idée est alors 
coconstruite avec les installateurs et validée à toutes les étapes du 
projet jusqu’à son industrialisation et sa mise sur le marché. n

Ayor, un bain d’innovations
L’entreprise familiale française, qui est devenue en 70 ans spécialiste de la gestion de l’eau dans 
l’habitat, présente les nouveautés produits pour chacune de ses sept marques.

Annie FERREIRA, directrice marketing relations clients

Annie Ferreira

LA PAROLE À
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MAPRIMERÉNOV’ BLEU
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Bleu : à combien ai-je droit ?

Équipements / Travaux individuels (réalisés en maison  
individuelle ou à titre individuel en logement collectif)

Aide
MaPrimeRénov’

Estimation 
aide CEE [1] Total [2]

Rénovation globale

Sérénité (p. 22)
jusqu’à 15 000 € 

(50 % du coût des 
travaux HT)

Dépend  
des travaux 

réalisés

Dépend 
des travaux 

réalisés

Bonus « Sortie de passoire énergétique » 1 500 € - 1 500 €

Bonus « Bâtiment basse consommation » 1 500 € - 1 500 €

Audit énergétique 500 € - 500 €

Forfait AMO 150 € - 150 €

Chaudières à granulés 11 000 € 4 360 € 15 360 €

Pompes à chaleur géothermique ou solarothermique 11 000 € 4 360 € 15 360 €

Équipements de chauffage avec capteurs solaires thermiques 11 000 € 4 360 € 15 360 €

Chaudières à bûches 9 000 € 4 360 € 13 360 €

Pompes à chaleur air/eau 5 000 € 4 360 € 9 360 €

Chauffe-eau solaires individuel 4 000 € [3]

(métropole)
140 €

(métropole)
4 140 €

(métropole)

Poêles à granulés 3 000 € 870 € 3 870 €

Poêles à bûches 2 500 € 870 € 3 370 €

Foyers fermés, inserts 2 500 € 870 € 3 370 €

Équipements de chauffage ou de fourniture d’eau chaude 
sanitaire avec capteurs solaires hybrides 2 500 € 130 € 2 630 €

Chaudières à gaz très haute performance 1 200 € 200 € 1 400 €

Raccordement à un réseau de chaleur ou de froid 1 200 € 760 € 1 960 €

Chauffe-eau thermodynamiques 1 200 € 90 € 1 290 €

Dépose d’une cuve à fioul 1 200 € - 1 200 €

Pompes à chaleur air/air - 290 € 290 €

Thermostat avec régulation performante - 160 € 160 €

Ventilation mécanique contrôlée double flux 4 000 € 220 € 4 220 €

Ventilation mécanique simple flux - 170 € 170 €

Isolation thermique des parois vitrées 100 €/ 
équipement

39 €/ 
équipement

139 €/ 
équipement

Isolation des murs par l'extérieur 75 €/m2 18 €/m2 [4] 93 €/m2

Isolation des toitures-terrasses 75 €/m2 9 €/m2 [4] 84 €/m2

Isolation des murs par l’intérieur 25 €/m2 18 €/m2 [4] 43 €/m2

Isolation des rampants de toiture et plafonds de combles 25 €/m2 12 €/m2 [5] 37 €/m2

Protections des parois vitrées ou opaques  
contre le rayonnement solaire (en outre-mer)

25 €/m2 - 25 €/m2

Surtoitures ventilées (en outre-mer) 75 €/m2 - 75 €/m2

Bardages ventilés (en outre-mer) 75 €/m2 - 75 €/m2

Isolation des combles perdus - 12 €/m2 [5] 12 €/m2

Isolation d’un plancher bas - 12 €/m2 [5] 12 €/m2

[1] Ces montants sont indicatifs. Pour en savoir plus sur les aides CEE (offres « Coup de pouce » et offres CEE hors Coup de pouce « Opérations standar-
disées ») : https://www.ecologie.gouv.fr/politiques/certificats-economies-denergie. [2] Hors écrêtement. Pour chaque type de travaux, l’aide MaPrimeRénov’Bleu  
est plafonnée de façon que la somme des aides MaPrimeRénov’, CEE, Action Logement et CRE (en outre-mer) ne dépasse pas 90 % de la dépense éligible TTC.  
[3] 2 000 € pour les immeubles situés à La Réunion, en Guyane, en Martinique, en Guadeloupe ou à Mayotte. [4] Pour les travaux engagés (devis signé) après 
le 30 avril 2022, les estimations des primes CEE « isolation des murs » et « isolation des toitures-terrasses » seront plus faibles (de l’ordre de 9-10 €/m2 pour 
l’isolation des murs et 7-8 €/m2 pour l’isolation des toitures-terrasses). [5] Le Coup de pouce « isolation » s’achèvera au 30 juin 2022. Pour les travaux engagés 
(devis signé) après le 30 juin 2022, il sera toujours possible de bénéficier d’une prime CEE « isolation de combles ou de toiture » ou « isolation d’un plancher », 
grâce aux fiches d’opérations standardisées. Les estimations des primes CEE seront plus faibles (de l’ordre de 9-11 €/m2 pour l’isolation de combles ou de 
toiture et 6-7 €/m2 pour l’isolation d’un plancher). 
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[1] Ces montants sont indicatifs. Pour en savoir plus sur les aides CEE (offres « Coup de 
pouce » et offres CEE hors Coup de pouce « Opérations standardisées ») : 
https://www.ecologie.gouv.fr/politiques/certificats-economies-denergie. 
[2] Hors écrêtement. Pour chaque type de travaux, l’aide MaPrimeRénov’Bleu est plafon-
née de façon que la somme des aides MaPrimeRénov’, CEE, Action Logement et CRE (en 
outre-mer) ne dépasse pas 90 % de la dépense éligible TTC. 
[3] 2 000 € pour les immeubles situés à La Réunion, en Guyane, en Martinique, en Gua-
deloupe ou à Mayotte. 

[4] Pour les travaux engagés (devis signé) après le 30 avril 2022, les estimations des primes 
CEE « isolation des murs » et « isolation des toitures-terrasses » seront plus faibles (de l’ordre 
de 9-10 €/m2 pour l’isolation des murs et 7-8 €/m2 pour l’isolation des toitures-terrasses). 
[5] Le Coup de pouce « isolation » s’achèvera au 30 juin 2022. Pour les travaux engagés 
(devis signé) après le 30 juin 2022, il sera toujours possible de bénéficier d’une prime CEE  
« isolation de combles ou de toiture » ou « isolation d’un plancher », grâce aux fiches d’opé-
rations standardisées. Les estimations des primes CEE seront plus faibles (de l’ordre de 
9-11 €/m2 pour l’isolation de combles ou de toiture et 6-7 €/m2 pour l’isolation d’un plancher).
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Équipements / Travaux individuels (réalisés en maison  
individuelle ou à titre individuel en logement collectif)

Aide
MaPrimeRénov’

Estimation 
aide CEE [1] Total [2]

Rénovation globale

Sérénité (p. 22)
jusqu’à 10 500 € 

(35 % du coût des 
travaux HT)

Dépend  
des travaux 

réalisés

Dépend 
des travaux 

réalisés

Bonus « Sortie de passoire thermique » 1 500 € - 1 500 €

Bonus « Bâtiment basse consommation » 1 500 € - 1 500 €

Audit énergétique 400 € - 400 €

Forfait AMO 150 € - 150 €

Chaudières à granulés 9 000 € 4 360 € 13 360 €

Pompes à chaleur géothermique ou solarothermique 9 000 € 4 360 € 13 360 €

Équipements de chauffage avec capteurs solaires thermiques 9 000 € 4 360 € 13 360 €

Chaudières à bûches 7 500 € 4 360 € 11 860 €

Pompes à chaleur air/eau 4 000 € 4 360 € 8 360 €

Poêles à granulés 2 500 € 870 € 3 370 €

Chauffe-eau solaires individuel 3 000 € [3]

(métropole)
140 €

(métropole)
3 140 €

(métropole)

Poêles à bûches 2 000 € 870 € 2 870 €

Équipements de chauffage ou de fourniture d’eau chaude 
sanitaire avec capteurs solaires hybrides 2 000 € 130 € 2 130 €

Chaudières à gaz très haute performance 800 € 200 € 1 000 €

Foyers fermés, inserts 1 500 € 870 € 2 370 €

Raccordement à un réseau de chaleur ou de froid 800 € 760 € 1 560 €

Chauffe-eau thermodynamiques 800 € 90 € 890 €

Dépose d’une cuve à fioul 800 € - 800 €

Pompes à chaleur air/air - 290 € 290 €

Thermostat avec régulation performante - 160 € 160 €

Ventilation mécanique contrôlée double flux 3 000 € 220 € 3 220 €

Ventilation mécanique simple flux - 170 € 170 €

Isolation thermique des parois vitrées 80 €/ 
équipement

39 €/ 
équipement

119 €/ 
équipement

Isolation des murs par l'extérieur 60 €/m2 18 €/m2 [4] 78 €/m2

Isolation des toitures-terrasses 60 €/m2 9 €/m2 [4] 69 €/m2

Isolation des rampants de toiture et plafonds de combles 20 €/m2 10 €/m2 [5] 30 €/m2

Isolation des murs par l’intérieur 20 €/m2 18 €/m2 [4] 38 €/m2

Protections des parois vitrées ou opaques  
contre le rayonnement solaire (en outre-mer)

20 €/m2 - 20 €/m2

Surtoitures ventilées (en outre-mer) 60 €/m2 - 60 €/m2

Bardages ventilés (en outre-mer) 60 €/m2 - 60 €/m2

Isolation des combles perdus - 10 €/m2 [5] 10 €/m2

Isolation d’un plancher bas - 10 €/m2 [5] 10 €/m2

Jaune : à combien ai-je droit ?

[1] Ces montants sont indicatifs. Pour en savoir plus sur les aides CEE (offres « Coup de pouce » et offres CEE hors Coup de pouce « Opérations standardisées ») : 
https://www.ecologie.gouv.fr/politiques/certificats-economies-denergie. [2] Hors écrêtement. Pour chaque type de travaux, l’aide MaPrimeRénov’Jaune est 
plafonnée de façon que la somme des aides MaPrimeRénov’, CEE, Action Logement et CRE (en outre-mer) ne dépasse pas 75 % de la dépense éligible TTC.  
[3] 1 500 € pour les immeubles situés à La Réunion, en Guyane, en Martinique, en Guadeloupe ou à Mayotte. [4] Pour les travaux engagés (devis signé) après le 
30 avril 2022, les estimations des primes CEE « isolation des murs » et « isolation des toitures-terrasses » seront plus faibles (de l’ordre de 9-10 €/m2 pour l’isola-
tion des murs et 7-8 €/m2 pour l’isolation des toitures-terrasses). [5] Le Coup de pouce « isolation » s’achèvera au 30 juin 2022. Pour les travaux engagés (devis 
signé) après le 30 juin 2022, il sera toujours possible de bénéficier d’une prime CEE « isolation de combles ou de toitures » ou « isolation d’un plancher », grâce 
aux fiches d’opérations standardisées. Les estimations des primes CEE seront plus faibles (de l’ordre de 9-11 €/m2 pour l’isolation de combles ou de toitures et 
6-7 €/m2 pour l’isolation d’un plancher).

[1] Ces montants sont indicatifs. Pour en savoir plus sur les aides CEE (offres « Coup de 
pouce » et offres CEE hors Coup de pouce « Opérations standardisées ») :
https://www.ecologie.gouv.fr/politiques/certificats-economies-denergie. 

[2] Hors écrêtement. Pour chaque type de travaux, l’aide MaPrimeRénov’Jaune est
plafonnée de façon que la somme des aides MaPrimeRénov’, CEE, Action Logement et 
CRE (en outre-mer) ne dépasse pas 75 % de la dépense éligible TTC.
[3] 1 500 € pour les immeubles situés à La Réunion, en Guyane, en Martinique, en Gua-
deloupe ou à Mayotte. 

[4] Pour les travaux engagés (devis signé) après le 30 avril 2022, les estimations des primes 
CEE « isolation des murs » et « isolation des toitures-terrasses » seront plus faibles (de l’ordre 
de 9-10 €/m2 pour l’isolation des murs et 7-8 €/m2 pour l’isolation des toitures-terrasses). 
[5] Le Coup de pouce « isolation » s’achèvera au 30 juin 2022. Pour les travaux engagés 
(devis signé) après le 30 juin 2022, il sera toujours possible de bénéficier d’une prime CEE  
« isolation de combles ou de toitures » ou « isolation d’un plancher », grâce aux fiches d’opé-
rations standardisées. Les estimations des primes CEE seront plus faibles (de l’ordre de 9-11 €/
m2 pour l’isolation de combles ou de toitures et 6-7 €/m2 pour l’isolation d’un plancher).
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Équipements / Travaux individuels (réalisés en maison  
individuelle ou à titre individuel en logement collectif)

Aide
MaPrimeRénov’

Estimation 
aide CEE [1] Total [2]

Rénovation globale 7 000 €
Dépend  

des travaux 
réalisés

Dépend 
des travaux 

réalisés

Bonus « Sortie de passoire thermique » 1 000 € - 1 000 €

Bonus « Bâtiment basse consommation » 1 000 € - 1 000 €

Audit énergétique 300 € - 300 €

Forfait AMO 150 € - 150 €

Chaudières à granulés 5 000 € 2 730 € 7 730 €

Équipements de chauffage avec capteurs solaires thermiques 5 000 € 2 730 € 7 730 €

Pompes à chaleur géothermique ou solarothermique 5 000 € 2 730 € 7 730 €

Chaudières à bûches 4 000 € 2 730 € 6 730 €

Pompes à chaleur air/eau 3 000 € 2 730 € 5 730 €

Chauffe-eau solaires individuel 2 000 € [3]

(métropole)
140 €

(métropole)
2 140 €

(métropole)

Poêles à granulés 1 500 € 550 € 2 050 €

Poêles à bûches 1 000 € 550 € 1 550 €

Foyers fermés, inserts 800 € 550 € 1 350 €

Équipements de chauffage ou de fourniture d’eau chaude 
sanitaire avec capteurs solaires hybrides 1 000 € 130 € 1 130 €

Raccordement à un réseau de chaleur ou de froid 400 € 490 € 490 €

Chaudières à gaz très haute performance - 200 € 200 €

Chauffe-eau thermodynamiques 400 € 90 € 490 €

Pompes à chaleur air/air - 290 € 290 €

Dépose d’une cuve à fioul 400 € - 400 €

Thermostat avec régulation performante - 160 € 160 €

Ventilation mécanique contrôlée double flux 2 000 € 220 € 2 220 €

Ventilation mécanique simple flux - 170 € 170 €

Isolation thermique des parois vitrées 40 €/ 
équipement

39 €/ 
équipement

79 €/ 
équipement

Isolation des murs par l'extérieur 40 €/m2 18 €/m2 [4] 58 €/m2

Isolation des toitures-terrasses 40 €/m2 9 €/m2 [4] 49 €/m2

Isolation des murs par l’intérieur 15 €/m2 18 €/m2 [4] 33 €/m2

Isolation des rampants de toiture et plafonds de combles 15 €/m2 10 €/m2 [5] 25 €/m2

Protections des parois vitrées ou opaques  
contre le rayonnement solaire (en outre-mer)

15 €/m2 - 15 €/m2

Surtoitures ventilées (en outre-mer) 40 €/m2 - -

Bardages ventilés (en outre-mer) 40 €/m2 - -

Isolation des combles perdus - 10 €/m2 [5] 10 €/m2

Isolation d’un plancher bas - 10 €/m2 [5] 10 €/m2

Violet : à combien ai-je droit ?

[1] Ces montants sont indicatifs. Pour en savoir plus sur les aides CEE (offres « Coup de pouce » et offres CEE hors Coup de pouce « Opérations standardisées ») : 
https://www.ecologie.gouv.fr/politiques/certificats-economies-denergie. [2] Hors écrêtement. Pour chaque type de travaux, l’aide MaPrimeRénov’Violet est 
plafonnée de façon que la somme des aides MaPrimeRénov’, CEE, Action Logement et CRE (en outre-mer) ne dépasse pas 60 % de la dépense éligible TTC.  
[3] 1 000 € pour les immeubles situés à La Réunion, en Guyane, en Martinique, en Guadeloupe ou à Mayotte. [4] Pour les travaux engagés (devis signé) après 
le 30 avril 2022, les estimations des primes CEE « isolation des murs » et « isolation des toitures-terrasses » seront plus faibles (de l’ordre de 9-10 €/m2 pour 
l’isolation des murs et 7-8 €/m2 pour l’isolation des toitures-terrasses). [5] Le Coup de pouce « isolation » s’achèvera au 30 juin 2022. Pour les travaux engagés 
(devis signé) après le 30 juin 2022, il sera toujours possible de bénéficier d’une prime CEE « isolation de combles ou de toitures » ou « isolation d’un plancher », 
grâce aux fiches d’opérations standardisées. Les estimations des primes CEE seront plus faibles (de l’ordre de 9-11 €/m2 pour l’isolation de combles ou de 
toitures et 6-7 €/m2 pour l’isolation d’un plancher). 

[1] Ces montants sont indicatifs. Pour en savoir plus sur les aides CEE (offres « Coup de 
pouce » et offres CEE hors Coup de pouce « Opérations standardisées ») :
https://www.ecologie.gouv.fr/politiques/certificats-economies-denergie. 

[2] Hors écrêtement. Pour chaque type de travaux, l’aide MaPrimeRénov’Violet est plafon-
née de façon que la somme des aides MaPrimeRénov’, CEE, Action Logement et CRE (en 
outre-mer) ne dépasse pas 60 % de la dépense éligible TTC.
[3] 1 000 € pour les immeubles situés à La Réunion, en Guyane, en Martinique, en Guade-
loupe ou à Mayotte. [

4] Pour les travaux engagés (devis signé) après le 30 avril 2022, les estimations des primes 
CEE « isolation des murs » et « isolation des toitures-terrasses » seront plus faibles (de l’ordre 
de 9-10 €/m2 pour l’isolation des murs et 7-8 €/m2 pour l’isolation des toitures-terrasses). 
[5] Le Coup de pouce « isolation » s’achèvera au 30 juin 2022. Pour les travaux engagés 
(devis signé) après le 30 juin 2022, il sera toujours possible de bénéficier d’une prime CEE  
« isolation de combles ou de toitures » ou « isolation d’un plancher », grâce aux fiches 
d’opérations standardisées. Les estimations des primes CEE seront plus faibles (de l’ordre de 
9-11 €/m2 pour l’isolation de combles ou de toitures et 6-7 €/m2 pour l’isolation d’un plancher).
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Équipements / Travaux individuels (réalisés en maison  
individuelle ou à titre individuel en logement collectif)

Aide
MaPrimeRénov’

Estimation 
aide CEE [1] Total [2]

Rénovation globale 3 500 €
Dépend  

des travaux 
réalisés

Dépend 
des travaux 

réalisés

Bonus « Sortie de passoire thermique » 500 € - 500 €

Bonus « Bâtiment basse consommation » 500 € - 500 €

Audit énergétique - - -

Forfait AMO 150 € - 150 €

Chaudières à granulés - 2 730 € 2 730 €

Chaudières à bûches - 2 730 € 2 730 €

Équipements de chauffage avec capteurs solaires thermiques - 2 730 € 2 730 €

Pompes à chaleur géothermique ou solarothermique - 2 730 € 2 730 €

Pompes à chaleur air/eau - 2 730 € 2 730 €

Chaudières à gaz très haute performance - 204 € 204 €

Poêles à granulés - 550 € 550 €

Poêles à bûches - 550 € 550 €

Foyers fermés, inserts - 550 € 550 €

Raccordement à un réseau de chaleur ou de froid - 490 € 490 €

Pompes à chaleur air/air - 290 € 290 €

Thermostat avec régulation performante - 160 € 160 €

Chauffe-eau solaires individuel - 140 €
(métropole)

140 €
(métropole)

Équipements de chauffage ou de fourniture d’eau chaude 
sanitaire avec capteurs solaires hybrides - 130 € 130 €

Chauffe-eau thermodynamiques - 90 € 90 €

Dépose d’une cuve à fioul - - -

Ventilation mécanique contrôlée double flux - 220 € 220 €

Ventilation mécanique simple flux - 170 € 170 €

Isolation thermique des parois vitrées - 39 €/ 
équipement

39 €/ 
équipement

Isolation des murs par l'extérieur 15 €/m2 18 €/m2 [3] 33 €/m2

Isolation des toitures-terrasses 15 €/m2 9 €/m2 [3] 24 €/m2

Isolation des murs par l’intérieur 7 €/m2 18 €/m2 [3] 25 €/m2

Isolation des rampants de toiture et plafonds de combles 7 €/m2 10 €/m2 [4] 17 €/m2

Isolation des combles perdus - 10 €/m2 [4] 10 €/m2

Isolation d’un plancher bas - 10 €/m2 [4] 10 €/m2

Protections des parois vitrées ou opaques  
contre le rayonnement solaire (en outre-mer)

- - -

Surtoitures ventilées (en outre-mer) 15 €/m2 - 15 €/m2

Bardages ventilés (en outre-mer) 15 €/m2 - 15 €/m2

Rose : à combien ai-je droit ?

[1] Ces montants sont indicatifs. Pour en savoir plus sur les aides CEE (offres « Coup de pouce » et offres CEE hors Coup de pouce « Opérations standardisées ») : 
https://www.ecologie.gouv.fr/politiques/certificats-economies-denergie. [2] Hors écrêtement. Pour chaque type de travaux, l’aide MaPrimeRénov’ Rose est 
plafonnée de façon que la somme des aides MaPrimeRénov’, CEE, Action Logement et CRE (en outre-mer) ne dépasse pas 40 % de la dépense éligible TTC. 
[3] Pour les travaux engagés (devis signé) après le 30 avril 2022, les estimations des primes CEE « isolation des murs » et « isolation des toitures-terrasses » 
seront plus faibles (de l’ordre de 9-10 €/m2 pour l’isolation des murs et 7-8 €/m2 pour l’isolation des toitures-terrasses). [4] Le Coup de pouce « isolation » 
s’achèvera au 30 juin 2022. Pour les travaux engagés (devis signé) après le 30 juin 2022, il sera toujours possible de bénéficier d’une prime CEE « isolation 
de combles ou de toitures » ou « isolation d’un plancher », grâce aux fiches d’opérations standardisées. Les estimations des primes CEE seront plus faibles 
(de l’ordre de 9-11 €/m2 pour l’isolation de combles ou de toitures et 6-7 €/m2 pour l’isolation d’un plancher). 

[1] Ces montants sont indicatifs. Pour en savoir plus sur les aides CEE (offres « Coup de 
pouce » et offres CEE hors Coup de pouce « Opérations standardisées ») :
https://www.ecologie.gouv.fr/politiques/certificats-economies-denergie. 
[2] Hors écrêtement. Pour chaque type de travaux, l’aide MaPrimeRénov’ Rose est plafon-
née de façon que la somme des aides MaPrimeRénov’, CEE, Action Logement et CRE (en 
outre-mer) ne dépasse pas 40 % de la dépense éligible TTC.
[3] Pour les travaux engagés (devis signé) après le 30 avril 2022, les estimations des primes 
CEE « isolation des murs » et « isolation des toitures-terrasses »

seront plus faibles (de l’ordre de 9-10 €/m2 pour l’isolation des murs et 7-8 €/m2 pour 
l’isolation des toitures-terrasses). 
[4] Le Coup de pouce « isolation » s’achèvera au 30 juin 2022. Pour les travaux engagés (devis 
signé) après le 30 juin 2022, il sera toujours possible de bénéficier d’une prime CEE « isolation
de combles ou de toitures » ou « isolation d’un plancher », grâce aux fiches d’opérations 
standardisées. Les estimations des primes CEE seront plus faibles (de l’ordre de 9-11 €/m2 pour 
l’isolation de combles ou de toitures et 6-7 €/m2 pour l’isolation d’un plancher).
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Place à la transition énergétique 
avec De Dietrich et Chappée 
Le groupe BDR Thermea France consolide et accélère sa transition industrielle vers les énergies 
renouvelables en diversifiant son offre.

Mathieu DIETRICH, responsable marketing produits BDR Thermea France

Quelle est la dynamique actuelle du groupe ?  
Mathieu Dietrich : Le groupe BDR Thermea - 
qui compte pour marques historiques en France 
De Dietrich, Chappée et Oertli - totalise deux 
milliards d’euros de chiffre d’affaires et emploie 
6 000 personnes dans le monde dont 1 500 en 
France, soit le premier marché du groupe. Les 
énergies renouvelables ont le vent en poupe et 
nous constatons un fort dynamisme sur le seg-
ment des pompes à chaleur (PAC) qui a été boosté 
par les différentes annonces gouvernementales. 
Le groupe, qui propose un large éventail de PAC, enregistre une 
progression de 85 % de ses ventes en 2021 (versus 2019). L’année 
2022 semble suivre cette belle dynamique. 

Quelle importance accordez-vous à la R&D ?
MD : Nous injectons chaque année plus de 10 millions d’euros 
en R&D. Nous disposons d’un centre de compétences dédié à la 
recherche situé à Mertzwiller en Alsace et de chambres thermiques 
et acoustiques accréditées par le Cofrac permettant de réaliser de 
nombreux tests et de certifier plus rapidement nos produits. 120 
ingénieurs sont sollicités entre autres sur une centaine de projets 
axés sur les PAC. 

Quelles sont les nouvelles PAC que vous proposez ?
MD : La marque De Dietrich propose la PAC (air/eau split) Strateo 
R32 dédiée à la construction neuve qui fonctionne désormais au 
R32. Cet équipement certifié triple service permet une bascule 
automatique chauffage/refroidissement selon les besoins, tout en 
garantissant l’eau chaude sanitaire (ECS). Délivrant une puissance 
de 4 à 8 kW, elle comporte les éléments nécessaires au bon fonc-
tionnement de deux circuits de chauffage avec production d’ECS. 
Elle se démarque par sa discrétion avec un niveau sonore de 22 
dB(A) et des dimensions compactes lui permettant de s’intégrer 
aisément. 

Vous annoncez le lancement d’une PAC 
polyvalente spécialement dédiée à la  
rénovation, pouvez-vous nous en dire plus ?
MD : Oui, il s’agit de gamme de PAC air/eau HPI-S  
dont la puissance varie de 4,5 à 27 kW et qui 
s’adapte à toutes les configurations d’installation 
(chauffage, ECS et rafraîchissement). Pour une mise 
en œuvre facilitée, elle comporte aussi une bouteille 
de découplage brevetée de 40 litres qui augmente 
également ses performances. Cet équipement peut 
gérer jusqu’à quatre circuits de chauffage. Il peut 

être monté seul ou en cascade et être couplé à un chauffage au gaz 
ou au fioul déjà existant. Soulignons que l’hybridation est notre 
cheval de bataille car nous considérons que cette solution assure de 
très bons rendements, et ce, notamment en intersaison. Il convient 
néanmoins de bien veiller au dimensionnement pour optimiser le 
rendement. De plus, cette PAC assure le confort en hiver comme 
en été (pour plancher chauffant-rafraîchissant et climatisation par 
ventilo-convecteurs). Son interface digitale plus conviviale et intui-
tive permet également une connexion en Bluetooth. 

Avez-vous adapté vos gammes de chaudières gaz et fioul 
en vue de valoriser les énergies renouvelables ?  
MD : En effet, la marque Chappée propose la gamme de chaudière 
murale gaz à condensation Avena. Cet équipement dont la puis-
sance varie de 2,5 à 35 kW est compatible à l’hydrogène. Il peut 
fonctionner avec des mélanges gazeux à 20 % d’hydrogène dans 
le gaz naturel. D’autre part, BDR Thermea Group dispose d’une 
chaudière compatible 100 % hydrogène. De nombreux tests ont 
permis de démontrer que nous maîtrisons parfaitement cette 
technologie. La chaudière Avena se caractérise également par sa 
plage de modulation de 10 à 100 % qui accroît sa performance. 
Parallèlement, toutes nos chaudières au fioul seront désormais 
compatibles avec le biofioul F30 d’ici le mois de septembre. La 
majorité d’entre elles ont déjà basculé vers ce mélange de fioul 
domestique et de 30 % d’ester méthylique de colza. En conséquence, 
nous avons entre autres revu les pompes, buses, électrodes et 
différents réglages de nos chaudières fioul. n

Mathieu Dietrich
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Pouvez-vous présenter votre 
entreprise ?
Déborah Aberkane et Vincent Mercier :
BWT France est l’une des plus impor-
tantes filiales du spécialiste européen 
du traitement de l’eau Best Water 
Technology (BWT), groupe autrichien dirigé depuis plus de 30 ans 
par Andreas Weissenbacher. Elle intervient sur trois marchés : l’habi-
tat individuel, les bâtiments collectifs et tertiaires et l’industrie. 
L’entreprise propose des solutions de traitement de l’eau (filtration, 
adoucissement, antitartre, désinfection, désembouage, eau osmo-
sée…) innovantes, économiques et écologiques, ainsi que des services 
associés. Elles concernent les eaux de consommation humaine (eau 
froide générale, eau chaude sanitaire, eau de boisson), les eaux des 
réseaux climatiques (eau de chauffage, eau glacée et circuits fermés) 
et les eaux utilisées dans les process industriels (pharmaceutique, 
agroalimentaire, aéronautique…). La filiale française emploie 600 
collaborateurs, réalise un chiffre d’affaires de 130 M€, en augmenta-
tion constante ces dernières années et regroupe sept agences régio-
nales. Son siège social implanté en Seine-Saint-Denis (93) à côté du 
Stade de France, abrite l’outil de production France et la logistique. 

Quelles innovations avez-vous lancé dernièrement ? 
DB et VM : Chaque année, nous lançons des innovations afin de 
répondre au marché et nous différencier de nos confrères ; nous avons 
ainsi une gamme assez vivante. Dernièrement, nous avons lancé des 
innovations dans le domaine de l’adoucisseur, qui est vraiment notre 
cœur de cible. Au sein de notre usine de Seine-Saint-Denis, nous 
en fabriquons 30 000 par an, ce qui nous permet de bénéficier du 
label « Origine France Garantie » sur nos modèles d’adoucisseurs. 
L’année dernière, nous avons sorti un nouvel adoucisseur qui se 
nomme « le Perla Sphère ». Il a la particularité d’utiliser une résine 

haute performance qu’on appelle la 
résine monosphérique. Par rapport à 
la résine classique d’un adoucisseur, 
celle-ci est calibrée, ce qui permet 
d’avoir une grande capacité d’échanges 
et de traiter pour le même volume de 

résine une plus grande quantité d’eau et ainsi de régénérer moins 
souvent. Le Perla Sphère est venu remplacer la gamme d’adoucisseurs 
Aqa-Perla, très connue des installateurs depuis 10 ans. Dans une 
démarche écologique, nous avons également commencé à travailler 
sur des adoucisseurs en plastique recyclé.

Quels sont les avantages pour les installateurs ?
DB et VM : Concernant le Perla Sphère, l’avantage pour l’installateur 
est la simplicité. L’ancienne gamme l’Aqa-Perla comprenait quatre 
modèles avec différents volumes de résines adaptés à plusieurs 
capacités ou à plusieurs tailles de famille ou nombre de personnes 
dans un foyer – un peu compliqué dans le choix la sélection, et le 
modèle choisi n’était pas forcément disponible chez le distributeur. 
Aujourd’hui, avec le Perla Sphère, nous proposons aux installateurs 
un seul et même modèle, adapté à toutes les tailles de foyer, ce qui 
simplifie grandement son travail et lui permet de répondre à tous 
les besoins. 

Vous proposez aussi des offres de service : pouvez-vous 
nous en dire plus ? 
DB et VM : Oui, en effet, nous proposons par exemple la « Best Water 
Box », une offre combinant pré-filtration, adoucissement d’eau et 
filtration de l’eau de boisson, disponible à l’achat, mais également à 
la location. Dédiée à l’habitat individuel, elle traite l’eau de toute la 
maison, pour un foyer jusqu’à six personnes, en moyenne, et sa ver-
sion locative s’adapte à toutes les bourses et toutes les générations. n

BWT France, labellisé  
« Origine France garantie » 
L’entreprise poursuit son développement et continue de faire évoluer ses produits en accord avec  
les attentes des installateurs tout en misant sur une simplicité et un gain de temps sur les chantiers.

Déborah ABERKANE, product manager pour la filiale BtoC 
Vincent MERCIER, responsable de la filière BtoC 

Déborah Aberkane Vincent Mercier
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Vous pouvez participer dans les catégories 
suivantes :

Ce concours est fait pour vous ! Il n’a qu’une seule ambition : 
récompenser des professionnels du chau� age et de la salle de bains 
qui excellent dans leur métier, au travers de leurs beaux chantiers 
ou d’initiatives originales. Devenus depuis leur création en 2002 une 
véritable institution dans la profession, les Trophées de l’Installateur 
mettent à l’honneur les compétences techniques et professionnelles 
des plombiers-chau� agistes, hommes et femmes, avec comme 
autre objectif : montrer une image valorisante du métier à l’heure où 
l’artisanat du bâtiment peine à attirer des talents.
Les prix seront remis en octobre prochain à Paris sur le salon 
Interclima-IdeoBain.

� DEMANDEZ UN DOSSIER DE PARTICIPATION :

Génie climatique

Le «pro» de la salle 
de bains

Salle de bains
«accessible»

L’initiative 
commerciale

Présentez un chantier particulièrement réussi que vous avez réalisé. 
Faites une description précise de votre installation, joignez des photos, et le tour est joué !

Un prix qui valorise le professionnalisme des installateurs spécialistes de la salle de bains :
- Vous avez réalisé une belle salle de bains ?
- Vous développez une o� re de service autour de la salle de bains ?
Autant de bonnes raisons de participer aux Trophées !

Cette catégorie vise à récompenser des professionnels de la salle de bains qui se sont spécialisés 
dans le marché très spécifi que de l’accessibilité. Présentez votre démarche ou un chantier 
représentatif de votre savoir-faire. 

- Vous avez mis en place une action commerciale qui a boosté votre activité ?
- Vous avez réussi une diversifi cation en proposant de nouveaux services à vos clients ?
- Vous avez mis en place un suivi clientèle dynamique (SAV, suivi de consommation, etc.) ?
- Vous développez votre activité grâce aux nouvelles technologies (Internet, réseaux sociaux, etc.) ?

Un prix spécialement créé pour récompenser le travail des femmes qui occupent souvent un rôle essentiel dans 
l’entreprise ou dans la profession (administratif, commercial, technique, management...). Racontez votre parcours, 
votre quotidien, une action que vous avez mise en place...

Prix spécial
«le métier 
au féminin»

Un Prix spécial GRDF

Par courrier : L’Installateur / Les Trophées - 6 passage Tenaille - 75014 PARIS
Par mail : contact@linstallateur.fr - Téléphone : 01 45 40 31 48 - Fax : 01 45 40 31 49

Nom :

Entreprise :

Adresse :

Téléphone :

Mail :

En savoir plus sur lestropheesdelinstallateur.fr

� Un trophée
reconnu

� De la notoriété
� Du business

en plus
� Et... un voyage

à gagner !

1

Le «pro» de la salle 
de bains

2

Salle de bains
«accessible»

3

L’initiative 
commerciale

4

Prix spécial
«le métier 

5

et

En savoir plus,
scanner le QR Code :

Participez !
et fêtez avec nous les 20 ans des Trophées de L'Installateur !

Partenaires 
des Trophées
de L’Installateur
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CHAUFFAGE
Économies d’énergie 

et confort à la clé

P our les logements collectifs, une période de transition 
est prévue pour permettre aux filières renouvelables 
de proposer des solutions alternatives à la chaudière 
gaz d’ici 2025. Il sera donc possible de recourir à des 
chaudières gaz à condensation dans le neuf jusqu’au 31 

décembre 2024 à condition que le bâtiment soit très bien isolé. Le 
recours aux chaudières hybrides, pompe à chaleur (PAC) couplée au 
gaz est également possible pour couvrir les besoins de chauffage 
en cas de grand froid. Avec 4278 unités écoulées (+ 14 %), la pompe 
à chaleur hybride ne décolle pas encore, malgré tous les efforts de 
la filière pour faire connaître cette technologie. Mais, à la faveur du 
développement du biogaz, elle pourrait décoller progressivement 
jusqu’à atteindre 10 % du marché de la PAC air/eau, estime l’AFPAC. 
La géothermie, en difficulté depuis de nombreuses années, profite 
elle aussi des vents porteurs (+ 10 %). Mais avec 2719 équipements 
vendus en 2021, les niveaux restent faibles. Pour autant, son hori-
zon semble se dégager, en maison individuelle neuve mais aussi en 
logement collectif neuf. A horizon 2050, les ventes de PAC eau/eau 
pourraient atteindre 70 000 unités par an estime l’AFPAC.
Record battu également pour les chauffe-eau thermodynamiques 
qui, avec plus de 150 000 appareils livrés, progressent de + 36,5 % ! 
La filière y voit là encore la conséquence d’un effet rattrapage dans le 
neuf, mais aussi l’association de plus en plus fréquente d’un chauffe-
eau thermodynamique avec une PAC air/air.

Alors que les ventes de PAC et de CET ne cessent de grimper à l’ère 
thermodynamique, les matériels doivent s’adapter aux nouveaux fluides 
frigorigènes. Les fabricants continuent de faire évoluer leurs technolo-
gies pour répondre aux nouveaux objectifs (quotas liés à l’application 
de la directive F-Gas). Les marques asiatiques de PAC air-air ont été 
les premières à effectuer le basculement vers des fluides frigorigènes 
à bas Potentiel de réchauffement global (PRG). Les entreprises euro-
péennes leur ont rapidement emboité le pas en basculant leurs gammes 
de petites puissances du R410A au R32. La nouvelle génération de 
PAC se compose de modèles biblocs avec liaisons hydrauliques entre 
l’unité extérieure et l’unité intérieure afin de faciliter la pose par les 
installateurs qui n’interviennent pas sur le circuit frigorifique. Elle  
intègre également des modèles monoblocs extérieurs préchargés. 
D’autre part, l’électricité revient en force avec la RE 2020, ce qui met 
une nouvelle fois à l’honneur la PAC. Toutefois, cela ne signifie pas le 
retour massif du radiateur électrique qui mettrait à mal la fourniture 
d’électricité en hiver. Les radiateurs sont désormais économes en 

énergie et design tout en assurant un chauffage confortable. Certains 
modèles sont éligibles à la prime CEE afin de remiser les anciens 
émetteurs énergivores. Avec un réglage précis de la température, ils 
procurent dans toutes les pièces une chaleur douce et une tempéra-
ture homogène.
Côté chaudière, la réglementation guide également les fabricants qui 
conçoivent des matériels moins impactants et plus économiques. 
Aussi, les équipements actuels consomment moins de combustible 
et rejettent moins de gaz nocifs que les générations précédentes, 
tout en assurant un confort accru. De fait, la réglementation a quasi-
ment rendu obligatoire les chaudières à condensation en rénovation 
d’installations de chauffage, dans le cas de logements avec conduits 
d’évacuation de fumées individuels.
De plus, concernant les conduits collectifs, la palette de  solutions 
s’élargit. Connectées et équipées d’une régulation sophistiquée, les 
chaudières gaz à condensation sont dans leur grande majorité à très 
hautes performances énergétiques (THPE) ; elles affichent un rende-
ment avoisinant 105 % de puissance nominale. L’installateur profite 
également d’accessoires toujours plus ingénieux lui permettant d’adap-
ter plus aisément la nouvelle chaudière à la configuration existante.
D’autre part, les solutions de plancher chauffant rafraîchissant tendent 
à se démocratiser avec une maison individuelle sur deux qui en serait 
aujourd’hui équipée selon le syndicat national Cochebat. Ce type de 
chauffage permet de réaliser des économies d’énergie et d’apporter un 
confort thermique. Aussi, pour une même température ambiante, le 
plancher chauffant rafraichîssant permet de diminuer d’un degré le 
thermostat pour une même température ambiante, soit une économie 
d’énergie de 10 %. Cette solution couplée à de la domotique permet de 
mieux l’adapter aux tendances saisonnières (fortes chaleurs estivales 
et coups de froid hivernaux). Elle semble plus facile à installer dans 
le neuf qu’en rénovation.

Enfin, les équipements connectés de gestion de chauffage permettent 
d’optimiser et de piloter la température du logement via un smart-
phone, une tablette selon le rythme de vie de l’utilisateur et pièce par 
pièce. La consommation énergétique du logement est alors mieux 
maîtrisée sans renoncer au confort. Des ambiances zone par zone 
peuvent être créées grâce à des thermostats d’ambiance dont certains 
sont dédiés au pilotage des PAC en mode chaud ou froid. Le thermostat 
d’ambiance assure la bonne température, au bon moment, en toutes 
circonstances. Certains permettent même de mesurer et d’afficher 
les consommations d’énergie. n

QUOI DE NEUF

L’obligation de « sobriété carbone » fixée par le RE 2020 annonce la fin du chauffage  
au gaz pour les maisons individuelles neuves depuis le 1er Janvier 2022.
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l’entreprise ou dans la profession (administratif, commercial, technique, management...). Racontez votre parcours, 
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Daikin
POMPE À CHALEUR AIR/EAU MONOBLOC

Daikin renforce sa gamme de pompes à 
chaleur air/eau Altherma au R32 avec une 
gamme monobloc, regroupant tous les 
composants dans l’unité intérieure compacte 
(87 (h) x 138 (L) x 46 (P)). Cette PAC basse 
température Altherma 3 M (55 °C) est dispo-
nible dans une large plage de puissances, de 
la taille 9 à la taille 16. En mode chaud seul 
comme en mode réversible, elle affiche un 

label énergétique de A+++, pour un fonctionnement à 35 °C. En hiver, à une 
température extérieure de - 7 °C, elle fournit une eau jusqu’à 55 °C. Son fonc-
tionnement est garanti jusqu’à – 25 °C. Le groupe extérieur peut être connecté 
à une large gamme d’émetteurs basse température (planchers chauffants/
rafraîchissants, ventilo-convecteurs, radiateurs…), ainsi qu’à un ballon d’ECS 
déporté. L’application Daikin Residential Controller permet de faire fonc-
tionner le système de chauffage, de gérer les températures et de suivre les 
consommations. La machine est aussi compatible avec les assistants Amazon 
Alexa et Google Assistant. Dimensions (H x L x P) : 87 x 138 x 46 cm.

De Dietrich
POMPE À CHALEUR  
MULTI-ÉNERGIES POLYVALENTE

La PAC air/eau HPI-S, 
dont la puissance varie 
de 4,5 à 27 kW, s’insère 
dans toutes les confi-
gurations d’installation 
(chauffage, ECS et 
rafraîchissement).  
Pour une mise en 
œuvre facilitée, elle 
comporte une bouteille 

de découplage de 40 litres qui augmente également 
ses performances. Cet équipement peut gérer jusqu’à 
quatre circuits de chauffage. Il peut être monté seul ou 
en cascade et être couplé à un chauffage au gaz ou au 
fioul déjà existant. De plus, cette PAC assure le confort 
en hiver comme en été (pour plancher chauffant- 
rafraîchissant et climatisation par ventilo-convecteurs). 
Son interface digitale plus conviviale et intuitive permet 
également une connexion en Bluetooth.

Burgerhout
CONDUIT CONCENTRIQUE  
À DOUBLE EMBOITEMENT
Le système d’évacuation des gaz de combustion et d’amenée d’air 
comburant TwinSafe est adapté aux chaudières à condensation 
de nouvelle génération. Compact, esthétique et rapide à installer, 
il est destiné à la desserte d’appareils à condensation de classe 
de température T120 et de classe de pression H1. Le système est 
composé d’un tube intérieur en PP résistant à la condensation et 
possédant une longue durée de vie. Il est également équipé d’un 
tube extérieur en acier galvanisé peint (RAL9016) qui possède 
un joint d’étanchéité EPDM. C’est un système facile à recouper 
et simple à assembler. Il peut être fixé aisément avec des brides 
murales, garantissant ainsi une connexion rigide. 

Weishaupt

Pompe à chaleur 
aérothermique mariant 
efficacité et silence

La pompe à 
chaleur aéro-
thermique 
Bibloc se 
caractérise 
par un SCOP 
de 4,8 et 
une pression 
acoustique 
de 35 dB(A) 

à 1,5 m.  Son unité intérieure élève la chaleur 
extraite de l’air extérieur au niveau de la tempéra-
ture du système de chauffage. La puissance et le 
silence du compresseur Scroll associé à une régu-
lation Inverter permet un fonctionnement modu-
lant tout en assurant des températures de départ 
allant jusqu’à 65° C et un fonctionnement fiable 
jusqu’à une température extérieure de -22° C. 
Cette pompe à chaleur est équipée d’un équipe-
ment complet incluant de série les dispositifs de 
dégazage et de séparation des boues, ainsi que le 
nécessaire pour le rafraîchissement. La régulation, 
la mise en service et le pilotage sont assurés par 
le système de gestion de l’énergie (WEM).

Atlantic
POMPE À CHALEUR MONOBLOC DESIGN  
POUR LA RÉNOVATION
La nouvelle gamme de PAC air/eau monobloc Ixtra-M qui sera commercialisée en octobre pro-
chain fonctionne avec le fluide frigorigène R452B à faible potentiel de réchauffement clima-
tique (PRG).  Entièrement conçue et fabriquée dans l’usine de Merville (Nord) du groupe, elle se 
caractérise entre autres par une pression de 35 dB(A) à trois mètres, ce qui fait de cette PAC l’une 
des plus silencieuses du marché. L’unité extérieure est en métal gris anthracite et est équipée 
d’une grille dissimulant le ventilateur. Elle se décline en six modèles de 9 à 17 kW et est dotée de 
l’échangeur coaxial breveté du fabricant. Elle sera tout d’abord proposée en modèle un service 
(chauffage uniquement) et dès début 2023, une version deux services (chauffage et eau chaude 
sanitaire) sera commercialisée avec une capacité de 190 litres pour la version ECS intégrée. 

Ariston 
GAMME DE POMPES À CHALEUR  
COMPLÈTE ET FLEXIBLE
La nouvelle série de pompes à chaleur air/eau Nimbus Net R32 se décline 
en version monobloc jusqu’à 15 kW et split jusqu’à 8kW. Elle fonctionne au 
fluide frigorigène R32 qui, en plus de son impact environnemen-
tal réduit, reste le meilleur compromis entre la performance, la 
qualité et le prix. Lors de l’installation, il est possible de conti-
nuer à effectuer des raccordements par liaisons frigorifiques. 
L’efficacité énergétique saisonnière (Etas) atteint jusqu’à 204 % 
d’efficacité énergétique pour un régime d’eau à 35 °C et 151 % à 
55 °C. Pour atteindre ces performances, le groupe extérieur a été 
optimisé grâce à un échangeur à air surdimensionné. Enfin, cette 
pompe à chaleur affiche un niveau acoustique 
bas, soit une puissance de 52 dB(A) pour le 
modèle Nimbus 35 S Net R32.

CHAUFFAGE
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Toshiba
PAC AIR/EAU
Disponible au R32, la gamme de pompes à chaleur air/eau 
Estia bi-bloc de Toshiba offre des puissances allant de 4 à 
11 kW (14 kW courant 2022). Elle comprend une version à 
ECS intégrée dotée d’un ballon hydraulique de 210 l. Celle-ci 
permet de gérer jusqu’à 2 zones de température de manière 
indépendante. L’ensemble des raccordements (frigorifiques  
et hydrauliques) est accessible en partie haute. Cette PAC  
affiche une classe A+++ en chauffage et offre une tempé-
rature de départ d’eau de 65 °C à + 7 °C (et de 62 °C à une 
température extérieure de -25 °C). Un logiciel permet aux 
installateurs de sélectionner la pompe à chaleur la plus adap-
tée au projet en fonction de la localisation, de la puissance 
requise et du type de fonctionnement et d’installation, mais 
aussi de calculer le retour sur investissement en se fondant 
sur les aides gouvernementales. 

Nibe

Pompe à chaleur  
sans unité extérieure

La pompe à chaleur sur air extrait sans 
unité extérieure Nibe S735 est une so-
lution adaptée à la construction neuve. 
Elle recycle l’énergie normalement 
perdue par la ventilation du logement. 
Tout en assurant le renouvellement 
d’air, elle utilise cette source d’énergie 
constante toute l’année pour la pro-
duction de chauffage et d’eau chaude 
sanitaire avec son ballon intégré de 
180 litres en inox. Le raccordement 
au réseau de ventilation est simplifié 
avec deux possibilités de diamètres de 
gaine à raccorder directement à l’unité. 
La plage de puissance calorifique du 
compresseur Inverter varie de 1 à 7 kW.

Stiebel Eltron
TOURS HYDRAULIQUES

Stiebel Eltron enrichit sa gamme de tours 
hydrauliques de trois nouveaux modèles : deux sont 
dédiés au marché du neuf (HSBB 180 S Plus et HSBC 
180 S Plus), un autre à celui de la rénovation : HSBC 
300 Cool. Ces modèles compacts sont équipés de 
tous les composants nécessaires pour en faciliter 
l’installation : ballons d’eau chaude sanitaire, ballons 
tampons pour certains modèles, débitmètres, 
circulateurs, capteurs, purgeurs, régulateurs, etc.). La 
tour hydraulique HSBB 180 S Plus, préconisée pour 
les pompes à chaleur HPA-O 3-4-6-8 CS Plus, fournit 
le chauffage et l’ECS, tout en étant compatible avec 
du refroidissement dans des maisons dont la surface 
est inférieure à 100 m2. La tour hydraulique HSBC 
180 S Plus (préconisée pour les pompes à chaleur 

HPA-O 3-4-6-8 CS Plus et HP-O 05.1 CS-07.1 CS Premium) fournit le chauffage 
et l’ECS tout en étant compatible avec du refroidissement. Elle comprend un 
ballon tampon de 80 litres, un ballon ECS en acier émaillé de 178 litres avec 
échangeur de 1,6 m2. La tour hydraulique HSBC 300 Cool, idéale en rénovation 
et préconisée pour les pompes à chaleur HPA-O 10 (C)(S) Premium / WPL 19-
24 I/A / WPL 13 E, fournit le chauffage et l’ECS, tout en étant compatible avec 
du refroidissement. Elle comprend un ballon tampon de 100 litres, un ballon 
ECS en acier émaillé de 270 litres avec échangeur de 3,3 m2

Samsung 
GAMME DE POMPES À CHALEUR

Destiné au neuf comme 
à la rénovation, Samsung 
ClimateHub offre chauffage, 
rafraîchissement et 
production d’eau chaude 
sanitaire. Il est constitué 
d’une unité extérieure de 
type pompe à chaleur air/
eau (monobloc et bibloc) 
ou air/air + air/eau (modèle 
TDM Plus), d’une commande 
tactile autorisant la gestion 
de la température sur 

2 zones distinctes, et d’un kit hydraulique. Intégrant un 
ballon d’eau chaude de 200 ou 260 l, ce kit présente des 
dimensions compactes (595 mm x 700 mm), ce qui permet 
de l’installer dans une cuisine ou un cellier. Les éléments 
hydrauliques sont montés en usine et accessibles par la 
façade avant.

Panasonic
POMPE À CHALEUR SILENCIEUSE

D’une puissance de 9 à 
16 kW, la série de pompe 
à chaleur air/eau T-CAP 
se décline désormais 
avec un modèle silen-
cieux diminuant le bruit 
de 7 dB(A) en comparai-
son du modèle tradition-
nel. Alors que ce dernier 
revendique en moyenne 
une puissance sonore 

de 67 dB(A) maximum (soit le bruit d’un environne-
ment de travail habituel), ce nouveau modèle baptisé 
T-CAP SQ diminue le bruit de 7 dB(A). Il est notam-
ment adapté aux environnements sensibles au bruit 
comme l’installation en toiture pour du résidentiel 
collectif. La réduction du bruit est possible sans perte 
de puissance ni de performance grâce à la présence 
d’un châssis extérieur et d’une meilleure isolation du 
compresseur. 

Hitachi
PAC AIR/EAU : MODULES HYDRAULIQUES  
DE NOUVELLE GÉNÉRATION

Hitachi lance sa nouvelle génération de PAC air/eau Yutaki 
pour le marché résidentiel. L’évolution concerne le module 
hydraulique qui, sous un nouveau design, est disponible en 
deux versions : Yutaki S 2.0 et Yutaki S Combi 2.0. Ce dernier, 
doté d’un ballon de 220 l, fait preuve d’un encombrement 
réduit, avec des côtes de seulement H1788 x L595 x P598 
mm. A l’intérieur, tout a été entièrement repensé pour 
faciliter la maintenance avec des composants facilement 
accessibles en face avant et des connexions alignées sur le 
dessus de l’unité. Une anode ACI est disponible en option, 
afin de protéger la cuve des eaux les plus difficiles. Le 
contrôleur LCD dernière génération intègre de nouvelles 
fonctions telles que le contrôle en direct des ventilo 
convecteurs, la vue synoptique des données opérationnelles 
de fonctionnement, un mode Wizard utilisateur pour assister 
la configuration de la programmation du thermostat en 
répondant à quelques questions simples… Ces appareils 
peuvent être gérés à distance grâce à l’application Hi Kumo. 
Ces modules hydrauliques sont compatibles avec tous les 
groupes extérieurs R32 et R410A, de 4,3 à 24 kW.
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Comment votre société se positionne  
actuellement sur le segment des équipe-
ments sanitaires ?
Guillaume Del Signore : Notre entreprise s’est 
spécialisée dans la conception d’équipements dédiés 
aux lieux publics et collectifs. Ceux-ci doivent rem-
plir certains critères comme réduire les consom-
mations d’eau, faciliter la pose et la maintenance 
des équipements, faire preuve de robustesse pour 
résister à un usage intensif, contribuer à améliorer 
l’hygiène… Ce dernier thème a été largement mis en avant durant 
ces deux dernières années de crise sanitaire. Le design dans les sani-
taires publics est aussi un axe majeur pour nous. Notre notoriété 
s’est développée au fil des ans sur l’ensemble de ces thématiques. 

La crise sanitaire a-t-elle eu des conséquences sur  
ce marché ?
GDS : Alors que 2019 fut une année record, l’année 2020 a marqué 
le pas en termes de chiffre d’affaires. Cela s’explique notamment 
par les projets de construction neuve et de rénovation qui ont été 
interrompus. La reprise a été particulièrement forte l’année der-
nière - les chiffres de 2019 ayant été dépassés - et cette embellie 
se poursuit. Nous avons réussi à maintenir le cap malgré la crise 
sanitaire. Nos fournisseurs partenaires ont tout fait pour nous 
assurer un bon approvisionnement en matières premières. De plus, 
nous fabriquons nous-même certains composants stratégiques à 
forte valeur ajoutée, comme les électrovannes, à l’usine de Friville 
(Somme). De ce fait nous avons pu limiter la hausse tarifaire sur la 
gamme à seulement 4 %. D’autre part, alors que le développement 
de la robinetterie électronique est une tendance de fond depuis dix 
ans, les ventes ont explosé avec le Covid. Cette crise a accéléré la 
prise de conscience des problèmes d’hygiène et elle a simplement 
validé un certain nombre de choix stratégiques. 

Quelles sont les nouveautés notamment en matière  
de robinetterie électronique ?
GDS : La gamme Tempomatic est complétée par une cinquième 
version depuis le premier semestre. Le robinet de lavabo électro-
nique sur vasque Tempomatic 5 alimenté par piles ou secteur est 

doté d’un détecteur de présence infrarouge. Il 
comprend une électrovanne anti-stagnation et 
un module électronique intégrés dans le corps 
de la robinetterie. Il permet de réaliser des éco-
nomies d’eau de 90 % (débit préréglé de 3 litres/
minute à 3 bar et ajustable de 1,5 à 6 l/min) et 
un rinçage périodique. Au second semestre 2022, 
nous lancerons le robinet de lavabo automatique 
Binoptic 2 avec une option Bluetooth en lien avec 
l’application Delabie Connect. L’objectif est notam-

ment d’effectuer des paramétrages du rinçage afin d’effectuer des 
purges automatiques pour éviter la prolifération des bactéries 
dont la légionnelle.

Vous avez également lancé un nouveau panneau  
de douche ?
GDS : Oui, le Sporting 2 Securitherm est une colonne de douche 
automatique dans laquelle nous avons intégré un mitigeur ther-
mostatique compact qui régule l’eau chaude du réseau. Le mitigeur 
est situé dans la tête du panneau de douche et est accessible par un 
petit capot pour effectuer les réglages. Le fait que le mitigeur soit 
placé au sommet de la tête du panneau évite la stagnation de l’eau 
mitigée en bout de réseau. Ce panneau dispose également d’un 
rinçage périodique antiprolifération bactérienne et d’un pommeau 
antitartre. L’hygiène du réseau d’eau est donc totale. La thématique 
du confort n’a pas été oubliée puisqu’une sécurité anti-brulure et 
anti « douche froide » a été intégrée. 

Un système de chasse bicommande a été récemment lancé ?
GDS : En effet, il s’agit de la chasse Tempomatic Biocommande 
dont le système se raccorde directement sur le réseau d’eau. Elle est 
intelligente car elle dispose d’un capteur électronique détectant le 
temps de présence. Une petite chasse est activée si l’usager reste 
peu de temps dans les toilettes et une chasse plus importante est 
déclenchée lorsque le temps de présence s’accroit. Trois réglages 
de volume de chasses sont possibles pour s’adapter aux cuvettes, 
toujours dans l’optique de réaliser des économies d’eau. Un bouton 
poussoir est ajouté en plus de ce système et, s’il est activé, la chasse 
automatique est alors annulée. n

Un flot de nouveautés 
pour Delabie
2022 est une année phare pour l’entreprise familiale créée il y a 94 ans. Dans un esprit  
permanent d’innovation, de nombreux projets arrivent à maturité et donnent lieu au lancement  
de plusieurs nouveautés.

Guillaume DEL SIGNORE, responsable gamme lieux public

Guillaume Del Signore
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SFA
RELEVAGE ET NEUTRALISATION  
DES CONDENSATS DE CHAUDIÈRES

La gamme de relevage et neutralisation 
des condensats de chaudières de SFA 
comprend plusieurs modèles dont 
Sanicondens Best Flat, qui combine 
relevage et neutralisation. Spécialement 
développé pour les chaudières au sol, 
ce dispositif possède une entrée basse 
ainsi qu’un réservoir de grande capacité 
pour faire face à toutes les puissances 

de chaudières (gaz jusqu’à 80 kW et fioul jusqu’à 50 kW). Elle utilise 
un neutralisant intégré afin d’augmenter le pH des condensats acides 
avant qu’ils puissent être évacués - empêchant ainsi toute corrosion. 
Le condensat entrant dans le système active automatiquement un 
mécanisme à flotteur qui, à son tour, démarre le moteur dont l’arbre 
entraîne la roue. Il est ainsi neutralisé au fur et à mesure qu’il entre en 
contact avec les pastilles de neutralisation dans le bac, avant d’être 
pompé, en toute sécurité, à travers une conduite d’évacuation. Cet 
équipement est également adapté aux générateurs d’air conditionné et 
de vitrines réfrigérées.

elm leblanc
CHAUDIÈRES MURALES GAZ À CONDENSATION
elm leblanc propose une gamme de chaudières murales gaz à condensation pour les logements individuels et collectifs : 
Mégalis iCondens (mixtes à micro-accumulation), Egalis iCondens (chauffage seul option ballon) et Egalis Ballon iCondens. 
Cette dernière intègre un ballon de 42 ou 48 l offrant un débit de 17 ou 20 l/minute. La gamme module de 3 à 22 kW. 
Le rendement saisonnier atteint 94 % en chauffage et 85 % en ECS. Les panneaux latéraux amovibles et les composants 
accessibles en façade facilitent les interventions. Sur certains modèles, un cadre écarteur de 70 mm d’épaisseur intégré au 
dosseret (et non plus riveté à la chaudière) permet de venir positionner rapidement l’appareil en cas de remplacement. Ce 
système garantit l’alignement vertical et évite le découpage des tubes en place. Il offre la possibilité de réaliser des tests 
d’étanchéité en eau et en gaz avant que la chaudière ne soit posée.

Rehau 
PLAFOND CHAUFFANT RAFRAÎCHISSANT 
Rehau lance un système de plafond rayonnant Rautop destiné au neuf comme à la 
rénovation. Il est composé de plaques PSE préformées prêtes à l’emploi équipées de 
diffuseurs métalliques prédécoupés. Celles-ci se posent directement sur l’ossature primaire 
du faux plafond sans nécessité de refaire un calepinage. La pose du tube PER blanc opaque 
s’effectue ensuite par simple clipsage. L’ensemble est ensuite recouvert de plaques de 
plâtre. Le plafond chauffant rafraîchissant est compatible avec la régulation thermostatique 
pièce par pièce connectée Nea Smart 2.0 du fabricant, qui ajuste la température selon les 
préférences et les habitudes des occupants. Elle est équipée de fonctions «intelligentes» 
telles que la détection d’ouverture de fenêtre et est contrôlable à distance.

Atlantic 
SÈCHE-SERVIETTES  
CONNECTÉ 
Le sèche-serviettes Serenis d’Atlantic bénéficie  
de 3 nouveaux coloris : beige, vert d’eau et bleu  
profond. Ils s’ajoutent aux 6 coloris déjà proposés : 
blanc carat, blanc brillant, noir, graphite, anthracite  
et rouge passion. Les puissances vont de 500 à  
1750 W. Cet appareil est doté d’un corps de chauffe 
avec fluide thermo-conducteur auquel s’ajoutent, selon 
les modèles, une soufflerie et un mode Boost. L’applica-
tion Atlantic Cozytouch offre un suivi des consomma-
tions à la semaine ou au mois. Sur le devant de l’appa-
reil, un boîtier digital intégré dans la barre de portage 
donne accès aux commandes, mais peut aussi afficher 
l’heure et la météo locale. La version Premium intègre 
une enceinte Cabasse et définit seule la programmation  
en fonction du rythme de la famille. Dimensions  
(H x L x P) : 1223/1497 x 550 x 170 mm

Comap  
TÊTES THERMOSTATIQUES  
EN COLORIS NOIR 
Jusqu’alors disponible en blanc, la tête thermostatique 
Senso de Comap est aujourd’hui proposée également 
en noir brillant pour la version M30. Quant au set de 

robinetterie thermostatique Flexodesign, 
il se décline désormais en un nouveau 

coloris «noir mat» (disponible en 
version M 1/2 F 3/4), qui s’ajoute 

aux coloris blanc et chrome. 
Ce produit convient aux 
sèche-serviettes à connexion 
centrale, ainsi qu’aux 
radiateurs verticaux équipant 

par exemple une pièce de vie.

Vasco

Radiateur électrique
Fabriqué en aluminium carrossé, le radiateur 
électrique ONI-O-P-EL se caractérise par sa finesse : 
8 mm d’épaisseur seulement. Sa plage de puissances 
est comprise entre 750 et 1000 watts. Les 2 
références présentent 2 hauteurs (1400 et 1800 mm) 
et une largeur unique de 500 mm.

CHAUFFAGE
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Charot
CHAUDIÈRE ÉLECTRIQUE 
MURALE
Charot présente la Relax Murale, une 
chaudière électrique de 6 à 24 kW 
de classe A (chauffage et ECS). Elle 
est disponible en versions chauffage 
seul, chauffage + ECS instantanée 
(avec échangeur ECS brasé) et 
chauffage + ECS semi-instantanée + 
ballon ECS intégré. Ses atouts : des 
travaux d’installation réduits (pas de 
raccordement combustible, pas de 
conduit de fumée), un équipement 
hydraulique complet, pas d’émission de 
CO, CO2, Nox, etc. Elle est munie d’un 
programme anti-légionelles et d’une 
fonction anti-grippage des circulateurs.

Resideo
GAMME DE THERMOSTATS
Resideo propose trois thermostats différents.  Le thermostat 
programmable sans fil T4R (à poser) permet d’établir un 
programme de son chauffage sur 7 jours en définissant les 
plages horaires de chauffage et la température nécessaire 
en fonction de ses habitudes et besoins. Le thermostat « 
intelligent » T6 à fixation murale (en photo) permet le contrôle 
à distance de son chauffage depuis un téléphone mobile 
ou une tablette. Grâce au programme de géolocalisation, 
l’appareil peut détecter l’approche ou le départ des résidents, 
et ainsi se déclencher ou s’arrêter automatiquement. Il permet 
également de régler son programme de chauffage au travers 
d’un calendrier préprogrammé. Enfin, le thermostat de zonage 
intelligent Evohome permet de créer différentes zones dans 
l’habitation, afin d’y réguler la température de chauffage et 

de refroidissement de 
façon indépendante. Le 
panneau de commande 
peut contrôler jusqu’à 12 
zones différentes. Il régule 
le chauffage en fonction 
de la température 
extérieure, ambiante, 
de celle demandée par 
l’utilisateur. 

Sauter régulation 

Thermostats d’ambiance 
communicants

Sauter lance la gamme de 
thermostats d’ambiance 
communicants NRFC4. Destinés 
au tertiaire (bureaux, hôtels…), ils 
s’intègrent dans les systèmes de 
gestion technique des bâtiments 
via le protocole universel Modbus/
RTU. Ces thermostats de 14 mm 
d’épaisseur sont dotés d’un afficheur 
LCD configurable, avec fonction 
rétro-éclairage. L’installation se 
fait via une platine de fixation. 

La désactivation de la sonde de température interne est 
automatique lors de l’utilisation d’une sonde de température 
externe. Pour les installations dans les bâtiments publics, les 
commandes des thermostats peuvent se désactiver.

Oventrop 
ROBINET DE RÉGLAGE 
ET DE RÉGULATION
Le robinet de réglage et de 
régulation Cocon GTZ facilite 
l’équilibrage hydraulique des 
installations de chauffage et de 
rafraîchissement. Il maintient le 
débit à un niveau constant dans 
l’émetteur, quelles que soient les 

fluctuations de pression différentielle dans l’installation. Le nouveau 
modèle offre des plages de débit étendues de 25 % par rapport au 
modèle précédent. Il peut être équipé d’un moteur, d’un régulateur 
de température ou d’une poignée manuelle. Le réglage choisi peut 
être protégé en enclenchant la poignée manuelle et en encliquetant 
la bague de blocage. A noter : les robinets installés ne nécessitent 
pas un nouveau réglage en cas d’extension ou de modification 
de l’installation. Pression de service maximale : PN 25 ; pression 
différentielle maximale : 6 bar.

Wilo
CIRCULATEUR POUR  
EAU CHAUDE SANITAIRE

Le circulateur Wilo-Star-Z Nova T pour 
eau chaude sanitaire est doté d’un 
clapet antiretour et d’une détection 
automatique de la désinfection thermique 
pour assurer une protection sanitaire 
de l’eau potable optimale. Il intègre en 
outre une horloge et un thermostat. Le 
rendement de cette nouvelle version 
a été nettement amélioré, avec une 
consommation électrique de seulement 
6 watts. Sa coque d’isolation thermique 
contribue également à la réduction 
des consommations. L’installation et le 

remplacement s’effectuent simplement grâce à un moteur de 
rechange flexible et au Wilo-Connector. Doté de la technologie 
du bouton vert avec guidage intuitif sur écran LCD, il facilite sa 
configuration et les opérations de maintenance.

Innovert
PLAFONDS CHAUFFANTS-RAFRAÎCHISSANTS

Les plafonds 
chauffants-
rafraîchissants Plafino 
et Vivalto d’Innovert 
sont compatibles avec 
une pompe à chaleur, 
une chaudière ou une 
chaudière hybride. 
Ils possèdent une 
très faible inertie et 
fonctionnent à très 
basse température. 
Plafino peut aussi 
se coupler avec un 
puits passif Innovert. 
Ce dernier utilise la 
fraîcheur naturelle 
présente dans le sol 
pour maintenir une 
température agréable 
dans le logement.

CHAUFFAGE
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Comment avez-vous eu l’idée de créer du 
contenu sur les réseaux sociaux à l’intention 
des installateurs ?  
Gonzague Hlyn :  Avec mon associé Patrice Mertz, 
j’ai créé en 2009 l’entreprise de plomberie et chauf-
fage Therm Hydro Tech située à Pont-à-Marcq dans 
le Nord. Spécialisés dans les rénovations lourdes 
de maisons individuelles, de nombreux clients 
nous interrogeaient entre autres sur l’emprise au 
sol d’une pompe à chaleur (PAC). J’ai donc créé 
un compte Instagram afin de mettre en avant de 
belles réalisations. Les questions des abonnés sont 
devenues de plus en plus techniques au fil du temps 
et j’ai alors publié de nombreuses stories(1) pédago-
giques. En 2020, j’ai créé la chaine Youtube « Enfile ton bleu » pour 
approfondir certains sujets dans le but d’accompagner les installeurs 
qui se sentent bien souvent isolés au quotidien. 

De manière générale, les installateurs sont en recherche  
de quels types d’informations ? 
GH : Les installateurs expriment un réel besoin d’informations 
concernant le dimensionnement des équipements et des Pac en 
particulier. Certains installateurs pensent qu’une PAC doit être 
dimensionnée comme une chaudière alors que ce n’est pas le cas.  
A ce titre, je devrais publier prochainement plusieurs vidéos d’ici le 
mois d’août sur ce thème. Les artisans sont également en recherche 
d’informations sur le raccordement et le câblage des PAC. Ils n’ont 
absolument pas le temps de se plonger dans les longues notices 
explicatives des fabricants. Toutefois, il est beaucoup plus simple 
pour eux de visionner une vidéo d’une vingtaine de minutes en soi-
rée. Ces contenus sont réalisés pour délivrer les astuces nécessaires 
tout en évitant le stress sur le chantier.
 
Quels sont les premiers conseils que vous donneriez 
concernant l’installation de PAC ?
GH : Avoir des notions hydrauliques et définir le bon dimensionnement 
sont essentiels afin de déterminer les déperditions énergétiques de 
base du logement et d’éviter le sous ou surdimensionnement de la 
PAC. Il convient également de s’intéresser en détail aux performances 
et aux coûts liés à la consommation énergétique. Les artisans doivent 

également veiller à choisir des marques de confiance. 
Je conseille donc de travailler exclusivement avec des 
PAC certifiées reconnaissables à leur logo NF Pac. 

Pourquoi est-ce important d’installer  
des PAC certifiées NF ?
GH : Cette certification sélectionne les fabricants 
garantissant un niveau élevé de performance et de 
qualité des PAC. Toutes les marques qui portent ce 
label ont fait le choix d’être performantes et d’être 
contrôlées régulièrement. Il s’agit d’un véritable 
gage de qualité prouvant que la PAC a un coefficient 
de performance (COP) élevé. Il arrive que l’artisan 
hésite entre deux  marques de PAC, c’est dans ce 

contexte que la certification peut être utile. En allant consulter le site 
Internet d’Eurovent Certita Certification(2), organisme certificateur 
indépendant mandaté par l’Afnor, il pourra s’assurer des référence-
ments NF des différentes marques et consulter les performances et 
caractéristiques techniques des matériels. Ainsi, il pourra appuyer 
cette certification  auprès de son client, qui viendra justifier le prix 
de certaines PAC en comparaison d’autres. 

Quelles sont les perspectives d’avenir pour  
« Enfile ton bleu » ? 
GH : J’ai lancé le site Internet « Enfile ton bleu »(3) qui référence 
notamment l’ensemble des vidéos déjà mises en ligne et tous les 
produits testés ; l’objectif est à terme de mettre à disposition de 
l’artisan un véritable « couteau suisse » en ligne. Un coaching sur 
chantier sera également proposé afin de lui permettre d’être accom-
pagné pendant plusieurs jours tout en restant productif, ce qui 
n’est pas le cas lorsqu’il suit une formation chez un fabricant. Ce 
coaching sera dispensé par des installateurs qui auront été formés 
puis labellisés par ma structure. L’objectif est de créer un véritable 
réseau d’entraide entre artisans au niveau national. Je souhaiterais 
également que les marques me rejoignent pour créer du contenu 
qui soit davantage orienté sur les problématiques de chantier plutôt 
que sur celles du marketing. n

(1) Vidéos courtes disponibles pendant 24 heures
(2) www.eurovent-certification.com
(3) www.enfile-ton-bleu.com

« Enfile ton bleu » encourage  
les artisans à choisir des 
pompes à chaleur certifiées NF
Avec 10 000 abonnés Youtube et 100 000 sur Tik Tok, le plombier chauffagiste Gonzague Hlyn  
délivre une multitude d’informations pratiques sur les réseaux sociaux afin d’aider les artisans.  
Il vient de lancer un site Internet et un service de coaching sur chantier avec pour ambition  
de créer un véritable réseau d’entraide. 

Gonzague HLYN, créateur de contenu

Gonzague Hlyn
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Pouvez-vous nous en dire plus sur votre 
société et l’étendue de son catalogue ? 
Mickaël Hammel : Aux côtés des artisans plombiers 
depuis 1948, nous avons été l’un des pionniers de la 
vente par correspondance. Nous avons développé 
un service de vente à distance unique au travers de 
notre site internet qui est devenu un outil devenu 
indispensable aux artisans. Il référence 20 000 ar-
ticles de plomberie, sanitaire et chauffage en stock 
permanent pouvant être livrés sur chantier ou en agence en moins 
de 12 heures. Nous sommes proches de nos artisans, en effet, une 
équipe de 50 représentants œuvre chaque jour aux côtés des profes-
sionnels. Nous complétons au quotidien notre socle de produits par 
des offres de services en soutien à l’activité de nos clients. Depuis 
2015, nous observons une croissance annuelle de 10 % et projetons 
un chiffre d’affaires de 50 millions d’euros en 2022.

Votre dynamisme s’appuie également sur une palette  
de services en soutien aux artisans. Pourriez-vous 
en décrire certains d’entre eux ?
MH : Tout d’abord, notre site internet est devenu un outil puissant 
et indispensable pour nos artisans qui y trouvent une source de 
gain de temps quotidienne et précieuse. Notre site hammel.fr 
obtient un taux de satisfaction proche de 100 % des utilisateurs et 
représente aujourd’hui la moitié de notre chiffre d’affaires. Nous 
avons aussi créé le service « Hammel Renov’ » pour prendre en 
charge gratuitement les démarches administratives des chantiers 
concernés par des primes d’aides de rénovation (en salle de bain 
comme en rénovation énergétique). Ce service confie également 
aux artisans qui le souhaitent des chantiers lorsque les dossiers 
et financements sont déjà validés. Enfin, nous venons de lancer 
un nouveau service via la Collectboks Hammel. Il s’agit d’une 
boite à colis qui permet d’être livré sans nécessiter la présence 
de l’artisan lors de la livraison. Disponible à la location comme 
à l’achat, en trois capacités (deux à huit cartons ou palette), ce 
service vient décharger les professionnels du temps consacré à la 

réception quotidienne des colis. 250 clients sont 
déjà équipés de ce dispositif.

De quelle manière développez-vous votre 
catalogue produits ?
MH : Notre offre de produits est constamment 
enrichie de nouveautés afin de répondre aux der-
nières tendances du marché comme c’est le cas avec 
les nouvelles collections de robinetterie Rolf et de 

meubles de salle de bain. Cet enrichissement permanent permet 
aussi de respecter au mieux les enjeux économiques ; c’est le cas du 
réducteur de pression de la marque Pronorm qui permet un gain 
de temps concernant la pose. Développer notre catalogue permet 
également de mieux répondre aux enjeux énergétiques actuels. Nous 
avons par exemple intégré des produits moins énergivores comme les 
systèmes de VMC Aldes ou les ballons thermodynamiques Ariston 
et Atlantic ; l’offre de pompes à chaleur Samsung, Ariston et Atlantic 
a également été réactualisée afin d’être conforme aux dispositifs 
d’aide à la rénovation. Enfin, l’ajout de nouveautés produits nous 
permet de mieux satisfaire aux enjeux environnementaux avec par 
exemple l’intégration de produits à énergie solaire comme le nouvel 
adoucisseur Merkur ou des produits fabriqués en France avec le 
siphon Geni’o de Rolf.

Quelles sont les autres actualités du groupe ?
MH : Nous comptons encore innover dans le domaine des services. 
Tout d’abord, nous allons investir 20 M€ dans la construction d’une 
plate-forme logistique de 20 000m2 qui sera située à proximité du 
site historique de Marsac. L’ouverture prévue fin 2023 permettra de 
continuer à développer nos capacités et performances en termes de 
distribution. Nos clients nous donnent chaque jour l’envie de nous 
dépasser en créant de nouvelles réponses innovantes et bénéfiques 
au quotidien de nos artisans. En 2022, nous lançons une innova-
tion phygitale  qui facilitera l’approvisionnement… Ce projet est en 
cours de déploiement et sera une première dans le monde du BTP 
en France. Rendez-vous en septembre ! n

Hammel renforce son offre produits  
par des services innovants dédiés  
aux artisans
Spécialiste de la vente directe aux professionnels spécialisés dans la plomberie, le sanitaire  
et le chauffage, le distributeur multimarques Hammel innove par l’intégration de nouveaux services  
à son offre produits en permanence réactualisée. 

Mickaël HAMMEL, CEO

Mickaël Hammel
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EAU CHAUDE SANITAIRE
Un poste de consommation 

énergétique à ne pas négliger

A ussi, une meilleure connaissance des besoins s’avère-
t-elle cruciale aussi bien pour optimiser le dimen-
sionnement des systèmes de production que pour 
l’estimation des consommations d’énergie et pour 
des applications en recherche et développement. 

Il est possible de mettre en place des bonnes pratiques de gestion 
de l’eau, ainsi que des équipements hydro-économes peu onéreux 
et sources d’économies d’énergie intéressantes. C’est le cas, par 
exemple, de l’installation d’un mousseur, qui permet de générer 
des économies de 30 à 60 %. Des mitigeurs thermostatiques et 
des pommeaux de douche économiques peuvent être également 
installés afin de réduire les besoins en ECS.

D’autre part, le marché français des équipements domestiques de 
production d’eau chaude sanitaire (chauffe-eau et générateurs de 
chaleur double-service) a fortement progressé en 2021. Les ventes 
de chauffe-eau électriques qui ont bondi en 2021 ont probablement 
profité d’un effet de stock. Les fabricants s’emploient également à créer 
des modèles plus sophistiqués et performants. Les appareils doivent 
chauffer rapidement l’eau à une pression optimale tout en minimisant 
la consommation énergétique. Dans une optique de confort, certains 
modèles intègrent un régulateur de température qui permet de gérer 
la consommation d’énergie ainsi que le réglage du chauffe-eau. Un 
thermostat électronique peut être également ajouté afin de conserver 
une température de traitement stable. D’autres modèles adoptent une 
forme ultra-compacte et même rectangulaire et/ou verticale afin de 
s’insérer dans des espaces contraints. Une faible profondeur permet 
une installation dans diverses positions. En outre, une fonction intel-
ligente analysant les habitudes de consommation permet de réaliser 
des économies d’énergie de 15 %.

Le marché des chauffe-eau thermodynamiques (CET) est également 
particulièrement dynamique parmi le segment des ballons d’eau 
chaude. Il a su se faire une place sur le marché de la construction 
neuve comme en rénovation pour le remplacement du simple chauffe-
eau électrique à accumulation autrement dit « cumulus ». Composé 

d’un ballon d’eau chaude et d’une pompe à chaleur (PAC) air/eau, le 
CET emploie les calories présentes dans l’air pour réchauffer l’eau et 
réduire ainsi de près de 70 % la facture d’ECS. Le CET se décline en 
trois versions variant en fonction du système de ventilation : le CET 
sur air intérieur (qui représente la moitié des ventes) puise les calories 
directement au sein du logement ; le CET sur air extérieur capte les 
calories de l’air hors du domicile et le CET sur air extrait récupère les 
calories présentes dans l’air vicié (c’est-à-dire rejeté par une VMC). 
Grâce à la domotique, les fabricants de ces ballons d’eau chaude ont 
développé des applications et des sondes, capables de s’intégrer dans 
un écosystème entièrement connecté à la maison afin de piloter les 
appareils à distance. D’autre part, les chaudières murales gaz - qui 
peuvent être à condensation, basse température, en simple ou double 
service – sont aussi une solution permettant la production d’ECS. 
Elles se veulent désormais plus discrètes afin de s’installer dans des 
espaces réduits. Cette solution est parfaitement adaptée pour une 
consommation contrôlée dans un foyer tant dans le neuf qu’en réno-
vation, en appartement ou en maison individuelle. Elle permet une 
installation facile au sein même du logement de par sa petite taille.

Enfin, le segment des Modules Thermiques d’Appartements (MTA) 
commence également à percer sur le marché français. Cette solution 
particulièrement intéressante pour les logements collectifs permet 
d’assurer la répartition de la production d’ECS (et du chauffage) à partir 
d’un seul et unique réseau primaire. Il vient ainsi remplir les mêmes 
fonctions qu’une chaudière murale, et ce, sans brûleur. Plusieurs types 
de MTA se distinguent sur le marché. Certains sont disponibles avec 
un seul échangeur (pour le sanitaire uniquement) ; d’autres intègrent 
un deuxième échangeur pour créer un circuit de chauffage secondaire. 
Il existe aussi des modules thermiques à priorité sanitaire (ou à circu-
lation permanente dans l’échangeur) et d’autres qui gèrent la priorité 
sanitaire avec une électrovanne. Enfin, les fabricants conçoivent des 
modèles qui s’intègrent dans un bouclage sanitaire régulé plutôt que 
de produire de l’ECS en instantané, soit un dispositif particulièrement 
adapté aux grosses installations. n
*Etude 2021 MSI Reports

QUOI DE NEUF

A l’heure où les bâtiments sont de plus en plus économes en énergie, l’eau chaude  
sanitaire (ECS) devient l’un des postes les plus consommateurs dans les logements récents.  

12 % de l’énergie consommée dans les logements est consacrée à chauffer l’eau. 
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Chappée
CHAUDIÈRES GAZ  
À MICRO-ACCUMULATION
Chappée lance Avena, une nouvelle gamme de  
chaudières murales gaz à condensation d’une puissance  
de 12 à 35 kW. Elle comprend notamment 4 versions  
à micro-accumulation standard et 3 versions à micro- 
accumulation compactes. Classée A en efficacité  

énergétique et chauf-
fage, cette chaudière 
peut fonctionner avec 
des mélanges gazeux 
à 20 % d’hydrogène. 
Elle se caractérise par 
sa plage de modu-
lation de 10 à 100 %, 
ses performances en 
ECS (jusqu’à 16,7 litres 
par minute), et son 
système de comptage 
d’énergie intégré. 
Le corps de chauffe 
est en inox, le corps 
hydraulique en laiton 
et la tuyauterie en 
cuivre. 

Atlantic 
CHAUFFE-EAU POUR PETITS BUDGETS
Atlantic a conçu les chauffe-eau électriques Chaufféo et Chaufféo + pour 
les petits budgets. Dotés d’une résistance blindée, ils offrent des capacités 
de 50 à 500 l et sont disponibles en horizontal mural et en vertical sur 
socle ou mural. Plusieurs éléments facilitent l’installation, notamment 
le capot à vis et le serre-câble intégré. Le Chaufféo + est doté d’une 
résistance stéatite et d’un thermostat mécanique à canne.

Daikin  
CHAUFFE-EAU THERMODYNAMIQUE

Le chauffe-eau 
thermodynamique 
ECH2 O de Daikin 
comprend une cuve 
composée de 2 couches 
de polypropylène, reliées 
entre elles par de la 
mousse de polyuréthane. 
A l’intérieur de la seconde 
couche de polypropylène, 
un échangeur en Inox 
annelé d’environ 29 l 
est disposé sur toute la 
hauteur de l’accumulateur. 
Ce ballon à eau technique 
rend inutile certains 
équipements (échangeur 
à plaques, anode, vase 
d’expansion et système 
de stratification). Il 

peut être raccordé à des panneaux solaires hors pression. L’appareil 
dispose de sorties de tuyauteries solaires prémontées en usine et d’une 
canne solaire, située au centre de l’échangeur Inox. Deux modèles sont 
proposés, pour des foyers de 4 ou 6 personnes.

Hitachi 

PAC avec ECS intégrée
La PAC air/eau Yutaki S 
Combi 2.0 d’Hitachi est 
compatible avec tous les 
groupes extérieurs R32 
et R410A du fabricant, 
de 4,3 à 24 kW. Elle 
est dotée d’un ballon 
de 220 l en acier Inox, 
d’un échangeur à 
plaques, et en option, 
d’une anode ACI qui 
protège la cuve des 
eaux les plus difficiles. 
Chaque composant est 
accessible directement 
en face avant et les 
connexions sont 
alignées sur le dessus de 
l’unité. Le panneau avant 
se démonte en moins 
de 30 secondes, assure 
le fabricant. Enfin, le 
nouveau contrôleur 
LCD offre notamment 
les fonctionnalités 
suivantes : contrôle 
en direct des ventilo-
convecteurs, vue 
synoptique des 

données opérationnelles de fonctionnement, et mode 
Wizard utilisateur pour assister la configuration de la 
programmation du thermostat. Dimensions (H x L x P) :  
1788 x 595 x 598 mm.

ECS
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LG Electronics
PAC AVEC BALLON D’ECS
LG Electronics ajoute à sa gamme de pompes à chaleur 
air/eau le modèle Therma V Hydrosplit R32 avec ballon 
d’ECS intégré. Il réunit une unité intérieure, un ballon 
d’eau et une canalisation améliorée. Ses caractéristiques 
sont les suivantes : production d’eau chaude jusqu’à 
65 °C, fonctionnement jusqu’à – 25 °C extérieur (jusqu’à 
- 7 °C pour un fonctionnement à 100 % de la capacité 
opérationnelle), étiquette énergétique atteignant A+++ 
(avec une température de sortie d’eau moyenne de 35 °C 
et une classe d’efficacité de chauffage d’eau A+ basée  
sur un profil L), SCOP jusqu’à 4,60 et ETAS jusqu’à 181 %. 
Une télécommande est intégrée au module hydraulique.

ACV 
ACCUMULATEUR D’ECS GAZ  
À CONDENSATION 
Dérivé du célèbre HeatMaster TC, l’accumulateur d’eau 
chaude à condensation au gaz WaterMaster (X) Evo 
d’ACV offre les mêmes performances en matière d’eau 
chaude sanitaire et bénéficie de la même technologie. 
Il est adapté aux locaux nécessitant une production 
d’eau chaude sanitaire élevée : hôtels, hôpitaux, 
logements, centres d’hébergement, centres sportifs, 
etc. Il intègre la technologie Tank-in-Tank avec ballon 
sanitaire et échangeur en acier inoxydable et offre de 
hautes performances en matière de production ECS, 
jusqu’à 3620 litres de débit de pointe 1ère heure à 40 °C. 
Puissances : de 25 à 120 kW. 

elm leblanc
CHAUDIÈRE MURALE AVEC BALLON

La chaudière murale gaz à condensation avec ballon 
d’accumulation intégré Egalis Ballon iCondens de 
elm.leblanc offre un débit spécifique de 17 ou 20 
litres/minute (selon qu’il s’agit d’un modèle à ECS 
accumulée ou stratifiée). Elle intègre une réserve de 
42 ou 48 litres, avec production par serpentin ou 
par échangeur à plaques. Cette chaudière module 
de 3 à 22 kW et son rendement saisonnier pour 
le chauffage atteint 93 %. Une poignée de levage 
permet de positionner correctement l’appareil. 
Les panneaux sont coulissants et amovibles. La 
plaque d’accroche a été améliorée pour faciliter son 
positionnement et s’assurer qu’elle est bien fixée.

ECS

www.librairietechnique.com 01 45 40 30 60
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LA PAROLE À

Quelles sont les dernières tendances  
du marché de la salle de bains ?    
Gaël Magda : Les équipements de la salle de bains 
s’adaptent pour répondre à des contraintes de 
place car la superficie des habitats urbains tend à 
diminuer. En réponse, les fabricants proposent des 
solutions « gain de place ». Nous notons également 
une tendance à la personnalisation des produits 
car le consommateur souhaite devenir un véri-
table acteur de son projet de rénovation. D’autre 
part, les solutions limitant la consommation d’eau 
sont plébiscitées. Pour exemple, nous avons équipé  
nos mitigeurs de la technologie Ecojoy qui génère 
5,7 litres par minute pour une douchette au lieu de 
12 l/min pour un même niveau de confort. Cette technologie, déjà 
employée dans le domaine de l’hôtellerie, s’est démocratisée avec 
la crise sanitaire qui a fait prendre conscience aux français – ayant 
réinvesti leur habitat – de l’impact de leur consommation d’eau sur 
leur budget et l’environnement. 

Comment l’entreprise s’est-elle imposée dans le secteur  
de la salle de bains ces dernières années ? 
GM : Notre entreprise repose sur la qualité, la technologie, le de-
sign et la durabilité. Ces quatre piliers fondateurs de la marque se 
retrouvent au travers de chaque produit que nous concevons. Nous 
avons été récompensés pour ces efforts en étant élus Marque Préfé-
rée des Français* dans la catégorie robinetterie et douche en juillet 
2021. Cette reconnaissance intervient dans un moment stratégique 
qui pousse à nous réinventer tout en restant visionnaire afin de 
proposer des solutions complètes s’intégrant dans le quotidien et 
le cœur des Français. Parallèlement, nous sommes aussi engagés 
dans le domaine de la RSE notamment au travers de l’emballage 
responsable de nos produits, l’énergie renouvelable employée pour 
le fonctionnement de nos usines, la réemployabilité de nos produits 
dans une logique d’éco-conception…

Quelles sont les nouveautés produits ? 
GM : Lors de la crise sanitaire, nous avons volontairement limité la 
mise sur le marché de nouveaux produits afin de repenser nos cœurs 
de gammes comme la ligne Eurosmart. Un des mitigeurs de cette 
gamme est désormais hybride et combine une cellule électronique 
jumelée au traditionnel levier ; l’objectif étant d’employer le volume 
d’eau adapté à chaque usage. Un autre mitigeur de la gamme Euros-

mart est quant à lui doté d’une fonction Safety 
Stop garantissant une eau chaude régulée entre 
35 et 43° C. Cette sécurité thermostatique en fait 
un produit adapté à la famille mais également aux 
Ehpad et hôpitaux. Par ailleurs, les emballages des 
produits intègrent plus de carton et de papier. Ils 
affichent désormais plus d’informations concernant 
les produits tels que des schémas côtés, la liste des 
éléments présents et un QR Code donnant accès à 
des vidéos et compléments d’informations. 

Comment accompagnez-vous  
les installateurs ? 
GM : Dans le cadre de la nouvelle stratégie com-

merciale menée depuis un an et demi, nous avons lancé la marque 
Grohe Professional dédiée aux installateurs. Une campagne de com-
munication, qui se déroule entre avril et juillet dans cinq grandes 
villes de France, permettra entre autres de présenter la marque, les 
innovations et services associés. Eric Descamps, artisan plombier de 
Descamps Plomberie à Paris, est notre porte-parole pendant cette 
campagne. Parallèlement, le programme Grohe Give aide les futurs 
artisans plombiers dès le CFA ; il propose des modules de formations 
et permet d’assurer la montée en compétences des installateurs afin 
de les accompagner tout au long de leur carrière. Nous participe-
rons en 2024 au concours des métiers WorldSkills qui permet à de 
jeunes professionnels venus du monde entier de se mesurer lors 
d’une compétition internationale. D’autres services sont dédiés aux 
professionnels comme l’accompagnement à la pose sur chantier ou 
à distance via le club de fidélité Grohe +.

Quelles sont les perspectives pour le groupe ?
GM : Nous avons clôturé l’année 2021 avec une croissance à deux 
chiffres. Le marché de la salle de bains est dynamique ; les carnets de 
commande des artisans sont pleins sur six mois mais il est compliqué 
à l’heure actuelle de faire des prévisions au-delà de cette échéance 
en raison du contexte géopolitique actuel. De plus, les Français ont 
beaucoup investi au sein de leur logement en 2020 et 2021. Depuis 
2022, il semble que la consommation soit davantage orientée vers 
les loisirs. Cette année nous notons une croissance plus marquée en 
valeur qu’en volume, le bâtiment étant concerné par la hausse des 
matières premières, des composants et des transports. n
* A l’issue d’une étude réalisée sur les panels de Kantar Profiles auprès d’un échantillon 
de 1 000 personnes représentatif de la population française.

Grohe continue de tisser  
des relations privilégiées  
avec les installateurs
La marque de salle de bains et robinetterie propose de nouveaux services aux installateurs  
tout en repensant ses cœurs de gamme et en renforçant sa démarche RSE.

Gaël MAGDA, directeur général 

Gaël Magda
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CONFORT D’ÉTÉ
Des solutions économes, 

silencieuses et design

L a conception de bâtiments résilients et adaptés aux 
fortes chaleurs est donc devenue un enjeu intégré au 
sein de la RE 2020, entrée en vigueur le 1er janvier 2022. 
Cette dernière renforce largement cette notion de per-
formance énergétique statique, avec un bâtiment mieux 

conçu dans sa structure permanente, plus isolé thermiquement et 
mieux protégé de l’ensoleillement direct. Néanmoins, la RE 2020 
n’écarte pas la climatisation par des équipements (climatiseurs) 
en seconde intention. 

L’installation de solutions passives comme les brise-soleils orien-
tables, la ventilation naturelle, la surventilation nocturne ou encore 
la végétalisation contribue au rafraîchissement des bâtiments. Le 
géocooling, qui est également une solution passive, est doté d’une 
régulation embarquée privilégiant en permanence l’efficacité énergé-
tique. Cette solution économique permet l’utilisation intelligente du 
froid « gratuit » produit lors des périodes de chauffe. Les terminaux 
allient un confort thermique et acoustique compatible avec les régimes 
d’eau du géocooling. 

Parallèlement, le marché des solutions actives ne cesse de progres-
ser. Ces équipements sont aujourd’hui plus économes, écologiques, 
esthétiques et silencieux en étant toujours plus performants pour un 
meilleur confort. La nouvelle génération de climatiseurs est désor-
mais réversible afin d’assurer à la fois le rafraîchissement l’été et le 
chauffage l’hiver. Les pompes à chaleur air/air emploient l’énergie 
naturelle de l’air. Elles puisent les calories de l’air extérieur, les trans-
fèrent à l’intérieur du logement afin de le réchauffer ou de rafraîchir. 
De plus, le brassage continu de l’air effectué par cet appareil permet 
une température homogène pour un confort thermique accru. Si le 
climatiseur réversible est doté de la technologie Inverter, le confort 
thermique et les dépenses d’énergie sont davantage optimisées ; la 

puissance étant régulée automatiquement pour éviter les variations 
de température et améliorer les performances de chauffage.
Certains équipements de climatisation comme les cassettes et monos-
plits sont désormais pourvus de systèmes d’épuration d’air. La crise 
sanitaire a en effet poussé les fabricants à concevoir des solutions qui 
soient également capables d’assainir l’air. Les polluants étant nom-
breux et de différentes natures, les systèmes de filtration intégrés aux 
systèmes de climatisation sont de plus en plus élaborés avec parfois 
plusieurs niveaux d’intervention (filtres mécaniques, électrostatiques, 
à charbon…).

D’autre part, les constructeurs ont fait évoluer les performances 
acoustiques des climatiseurs. Les unités intérieures ont atteint un 
niveau sonore particulièrement bas et les unités plus performantes ne 
dépassent pas les 19 à 22dB(A). Il est à noter que des efforts ont éga-
lement été fournis concernant le niveau sonore des unités extérieures 
qui restent malgré tout un peu moins silencieuses que les unités inté-
rieures. Toujours dans une optique de discrétion, les équipements de 
climatisation sont plus esthétiques. La climatisation gainable intègre 
des unités intérieures invisibles, cachées dans le faux-plafond ou les 
combles du logement. Seules les grilles de diffusion sont visibles et 
elles sont généralement proposées en différentes teintes afin de se 
fondre sur le mur ou le plafond. Le climatiseur mural devient quant 
à lui plus design et plus compact. Ce dernier se décline en plusieurs 
finitions et coloris tel un objet de décoration. Même les unités exté-
rieures se parent désormais d’habillages et de caches ajourés afin de 
proposer un design élégant tout en conservant les rendements et 
performances attendus. 
Enfin, grâce à la connectivité de ces équipements, les utilisateurs 
peuvent lancer le rafraîchissement avant de rentrer chez eux. Cette 
fonction permet une consommation au plus près des besoins avec à la 
clé un meilleur confort et des consommations énergétiques réduites. n

QUOI DE NEUF

De nombreux bâtiments construits selon la RT2012 – bien isolés thermiquement  
et bien exposés pour récupérer un maximum de chaleur passive en hiver –  

se sont avérés inconfortables en cas de fortes chaleurs. En outre, les épisodes  
caniculaires sont de plus en plus longs et fréquents. 
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Ariston
POMPE À CHALEUR RÉVERSIBLE

Destinée aux maisons ou 
aux appartements neufs 
ou rénovés, la pompe à 
chaleur air/air Nevis Plus 
R32 d’Ariston offre un 
SCOP atteignant 4,60 
et un SEER atteignant 

8,80. La gamme comprend du monosplit et du multisplit 
(avec un maximum de 5 unités intérieures raccordées, de 
taille 25, 35 ou 50). Le panneau frontal à ouverture circulaire 
facilite l’accès aux composants. Cette machine offre une 
régulation du flux d’air à 12 vitesses et une fonction limitant 
le bruit à 20 dB(A). Une télécommande est incluse pour 
chaque unité intérieure. En option, cette pompe à chaleur se 
pilote également à distance avec le kit Wi-Fi et l’application 
Ariston Clima.

Decoclim
CACHE-CLIM
Le cache-clim est un produit 
de plus en plus tendance. 
Rien de plus normal, vu 
la croissance du marché 
des PAC air/air et air/
eau. La société Decoclim 
propose deux modèles : 
l’un aluminium, l’autre en 
bois traité, avec possibilité 
de superposer ou de 
juxtaposer les modules, par 
exemple pour dissimuler 
un groupe extérieur à 
double ventilateur. Les 
lames sont disposées en 
persiennes afin de respecter 
les flux d’air nécessaires 
au bon fonctionnement 
du compresseur. Plusieurs 
dimensions disponibles.

Bosch Thermotechnologie
CLIMATISATION 
REVERSIBLE  
MONOSPLIT
Bosch Thermotechnologie 
poursuit le renforcement de 
son offre de pompe à chaleur 
air/air avec la nouvelle gamme 
Climate 5000 L, destinée aux 
habitations individuelles et au 

tertiaire (restaurants, salons de coiffure, cabinets médicaux, commerces 
de proximité…). Couvrant des puissances de 3,5 à 16 kW, elle offre des 
performances A++ / A+ jusqu’à un SCOP de 4,2 et un SEER de 6,7. 
La gamme se compose de 21 unités intérieures : cassettes 600 x 600 
et 900 x 900, gainables jusqu’à 160 Pa, consoles et plafonniers. Elle 
peut être pilotée à distance avec l’application Bosch HomCom Easy. 
Les unités intérieures gainables sont compatibles avec les systèmes 
de plénums et de gestion multizones. La fonction Twin permet de 
raccorder et piloter simultanément 2 unités intérieures avec un seul 
groupe extérieur.

Daikin
PAC RÉVERSIBLE  
AVEC SYSTÈME DE PURIFICATION
Daikin lance la 3e génération de sa gamme de pompes 
à chaleur air/air Emura. Disponible en 3 finitions (blanc 
mat, argent et noir mat), elle comprend des modèles 
allant de 2 à 5 kW et atteint une efficacité saisonnière 
A+++ en mode rafraîchissement et chauffage. Il est 
possible de raccorder une unité extérieure à une ou 
plusieurs unités intérieures. La gamme est équipée 
d’un détecteur de présence et d’un capteur thermique. 
Selon ses instructions, des volets à balayage vertical et 
horizontal se mettent en fonctionnement et diffusent 
l’air de façon uniforme. Le débit d’air est orienté vers 
le sol en mode chauffage et vers le plafond en mode 
rafraîchissement. Par ailleurs, un système capture et 
décompose par oxydation plus de 99 % des poussières, 

pollens et acariens, 
assure le fabricant.

De Dietrich

Allège ou plafonnier
Clim’Up Console affiche une étiquette éner-
gétique A++ en mode rafraîchissement (avec 
un SEER jusqu’à 6,2) et A+ en mode chauffage 
(avec un SCOP jusqu’à 4,1), ce qui en fait le 
climatiseur le plus performant de De Dietrich. 
Proposé en version monosplit ou multisplit,  
il s’installe en allège ou en plafonnier.  
Cet appareil offre 5 modes 
de fonctionnement (auto, 
froid, chaud, déshumidifica-
tion, ventilation) et intègre 
différentes fonctions (nuit, 
auto-nettoyant, éco, turbo, 
anti-courant d’air froid). Li-
vré avec une télécommande 
infrarouge programmable, il 
peut être également piloté 
à distance via l’App Smart 
Clim.

Panasonic 
MULTISPLIT 
Fonctionnant au R32, le Système Multi Z 
Deluxe de Panasonic permet de connecter 
jusqu’à 5 unités intérieures à une seule 
unité extérieure, et de suivre jusqu’à 
5 pièces avec un système de contrôle 
individuel. La gamme d’unités intérieures 
compatibles inclut les unités murales 
Etherea et TZ, la console UFE, la cassette 
4 voies 60x60 PY3 et le modèle gainable 
basse pression statique UD3. Sur le site du 
fabricant, un outil de sélection multisplit 
facilite le dimensionnement. Il permet 
de sélectionner le nombre de pièces à 
équiper, la puissance requise dans chaque 
pièce (si connue) ou la superficie, les types 
d’unités qu’on souhaite installer (unité 
murale, console, cassette ou gainable) et 
les combinaisons Marche/Arrêt (si, par 

exemple, toutes les unités ne fonctionnent pas toutes au même moment). Le 
logiciel recommandera alors le groupe extérieur le plus adapté, ainsi que les 
spécifications associées.

SUITE PAGE 62  l l l
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LA PAROLE À

Quelles sont les grandes  
tendances de la climatisation et 
de la ventilation sur le marché 
français ? 
Vincent Loubéjac et Mickäel Denis : 
Avec la crise sanitaire, la prise en 
considération de la qualité de l’air 
intérieur (QAI) a été importante à 
différents niveaux (maîtrise d’ouvrage, 
usagers...). Nous avons en effet observé une tendance significative 
concernant la ventilation, l’aération et l’épuration d’air employée à 
plus ou moins bon escient. Pour exemple, dans le secteur de l’ensei-
gnement, les équipements de mesure de CO2 ont été largement 
déployés. Côté climatisation, nous avons constaté un fort attrait 
pour les solutions de climatisation avec un traitement de l’air inté-
gré, et ce, toujours en lien avec la crise sanitaire. Il est à noter que ce 
type d’équipement était auparavant qualifié de « produit de niche ». 
Parallèlement, ce contexte particulier a aussi soulevé de nombreuses 
questions telles que « la climatisation véhicule-t-elle le virus ? ». La 
prise de paroles de nombreux experts à ce sujet a permis de rassurer 
et de rappeler les bonnes pratiques (d’usage et maintenance).

Quelle est l’actualité produit de la société ?
VL : Cette année, nous intégrons la connectivité à nos gammes de 
climatiseurs, ce qui correspond à un véritable besoin du marché 
qui s’accentue. Nous cherchions un système simple à mettre en 
œuvre afin de renforcer l’écosystème de pilotage de nos équipements. 
En effet, les installateurs n’affectionnent pas particulièrement les 
démarches liées au paramétrage de la box Internet de leurs clients. 
Il s’agit d’une opération parfois complexe et peu rentable pour eux. 
Afin de répondre à cette problématique, une interface est désormais 
à intégrer au sein de l’unité intérieure afin de faciliter l’installation 
et le paramétrage. D’autre part, nous proposons une solution de 
connectivité s’affranchissant du protocole Wifi qui présente des 
limites en termes de portée. Aussi, les équipements de climatisa-
tion intègrent le protocole Zigbee qui tend à s’imposer auprès des 

acteurs de la maison intelligente, ce 
qui accroit l’interopérabilité entre les 
systèmes Atlantic et ceux des autres 
fabricants. De plus, avec ce protocole, 
chaque élément du système devient 
un répéteur intégré permettant 
d’amplifier le signal. Parallèlement, 
l’application Cozytouch, qui avait été 
initialement créée pour le chauffage 

électrique, est désormais déployée sur l’ensemble des équipements 
de climatisation en commençant par les solutions murales.

Quelles sont les innovations proposées dans le secteur  
de la ventilation ?
VL et MD : Nous avons développé un outil simulant par anticipation 
la concentration en CO2 dans le bâtiment afin de mettre en exergue 
le manque de débit d’air dès la phase de conception et de dimension-
nement. Ceci permet entre autres d’améliorer le renouvellement 
d’air en adaptant mieux le débit d’air et la taille des équipements 
aux besoins des usages des différents espaces et donc des occu-
pants. Ce module est couplé à la plate-forme Select Air dédiée aux 
professionnels. D’autre part, nous avons renouvelé notre gamme 
de centrales de traitement d’air double flux avec le lancement des 
gammes Serencio et Rotatech XL2 – ces nouvelles gammes répondent 
parfaitement aux différents besoins du marché tertiaire ainsi qu’aux 
différentes réglementations actuelles et futures. Enfin, nous avons 
lancé l’épurateur d’air Novabso qui intègre un filtre Hepa de classe 
H13 et qui retient 99,95 % des particules polluantes et des virus. 
Il permet aussi de capter certains composés organiques volatils 
(filtre en option) tout en assurant une diffusion de l’air épuré dans 
tout le volume traité, soit sans zone morte. Cet équipement pensé 
pour le neuf et l’existant devient invisible car il s’intègre aisément à 
un faux-plafond sous une dalle de 600x600 mm grâce à un caisson 
ultraplat (227mm). Il s’installe indépendamment de la ventilation 
et il ne nécessite pas de travaux lourds. Cet épurateur compact est 
par ailleurs silencieux avec un niveau acoustique de NR 35 dB(A). n

Atlantic Climatisation et  
Ventilation affiche ses ambitions  
sur la QAI et la connectivité
En réponse aux enjeux de traitement de l’air, le fabricant lance un nouvel épurateur d’air et déploie 
également un outil modélisant la concentration en CO2 dans les bâtiments. De plus, l’ensemble de 
l’offre en climatisation devient désormais connectée. 

Vincent LOUBÉJAC, chef de groupe climatisation
Mickäel DENIS, chef de produit ventilation tertiaire 

Vincent Loubéjac Mickäel Denis
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Hammel 
PAC TOUT-EN-UN, LE CONFORT EN PLUS

Le spécialiste de la vente 
directe propose une offre en 
constante évolution garantissant 
aux installateurs de bénéficier 
des technologies innovantes et 
adaptées aux besoins de leurs 
clients. C’est le cas de la gamme 

de pompe à chaleur réversible TDM conçue par Samsung  et du mural 
Wind free. Celle-ci assure un confort optimal de chauffage et de rafraî-
chissement grâce à un système sans courant d’air grâce à des milliers 
de micro-perforations. Cette technologie est également moins énergi-
vore que des systèmes traditionnels.  Le distributeur propose égale-
ment une palette de services. Pour exemple, «Hammel Renov» s’est 
créé dans le but d’aider les installateurs en les soulageant de la charge 
administrative complexe engendrée par chaque dossier de rénovation 
énergétique. L’équipe d’experts dédiée monte gratuitement les dossiers 
de subventions. Ce service communique également des chantiers déjà 
subventionnés à ses clients installateurs qui le souhaitent.

Mitsubishi Electric 
POMPES À CHALEUR AIR/AIR AU R32 
Disponibles en versions mono ou multi-split, les climatiseurs Mural Compact R32 (série 
MSZ-AP) et Mural Design de Luxe R32 (série MSZ-LN) de Mitsubishi Electric se distinguent 
par leur design, ainsi que par leurs performances de rafraîchissement et de filtration. Ces 
PAC murales air/air réversibles sont particulièrement silencieuses, avec un niveau sonore 
en fonctionnement à partir de 19 dB(A). Elles sont également compactes (à partir de 
HxLxP : 250 x 760 x 178 mm).  Le modèle Mural Design de Luxe R32 intègre la technologie 
I See Sensor, un capteur 3D permettant d’adapter automatiquement le soufflage en mode 
direct ou indirect. Quatre coloris sont proposés : rouge, blanc, ivoire et noir. Pilotables à 
distance depuis smartphone, ordinateur ou tablette. Et interconnectés avec Alexa, pour un 
fonctionnement par commande vocale.

Atlantic
UNITÉS INTÉRIEURES RÉVERSIBLES
Les muraux Kazendo Confort Plus d’Atlantic offrent, pour certains modèles, un niveau 
acoustique de 18 dB(A) et une classe A+++ en modes froid et chaud. Ils intègrent 
de série une détection de présence, ainsi qu’un pilotage à distance. La qualité d’air 
est notamment assurée par la stérilisation à haute température : la température de 
l’unité intérieure est portée à 56 °C pendant 30 minutes, ce qui élimine les bactéries et 
désactive les virus avec une efficacité de 99,9%, indique le fabricant. A cela s’ajoute une 
fonction de nettoyage automatique : elle génère une couche de givre sur l’échangeur 
de l’unité intérieure, décrochant ainsi la saleté de la surface. Puis, ce même échangeur 
est chauffé pour éliminer le givre et éviter ainsi la croissance de bactéries. Dans le 
même temps, l’échangeur de l’unité extérieure suit le même processus.

Hitachi

Pac air/air 
murale
Produit le plus accessible du 
catalogue Hitachi, la gamme de 
pompes à chaleur air/air murale 

airHome 400 sera entièrement disponible en septembre, mais 
les premiers modèles sont déjà sortis. Cette gamme compren-
dra à terme 6 modèles de 2 à 7,1 kW, d’une largeur de 78 cm. Elle 
présente une classe énergétique A++ en chaud comme en froid. 
Au maximum, le SCOP atteint 4,6 et le SEER 7,5. Ce climatiseur 
intégrant le Wi-Fi de série se pilote à distance et est compatible 
avec les assistants vocaux Google Home et Alexa. La fonction 
Géo-repérage permet de contrôler automatiquement l’appareil, 
grâce à la localisation du smartphone de l’utilisateur. Par ailleurs, la 
qualité d’air est assurée par un filtre anti-virus et par une fonction-
nalité qui élimine 99 % des virus et bactéries, grâce au givrage et 
dégivrage de l’échangeur. A cela s’ajoute la fonction de séchage 
de l’échangeur, qui sert à prévenir et éliminer les moisissures.

Unical 
HABILLAGE DE GROUPE EXTÉRIEUR

Ce n’est pas une nouveauté, 
mais c’est original : le 
fabricant italien Unical 
propose l’habillage Mimo, 
qui embellit l’unité extérieure 
d’un climatiseur. Il s’adapte 
aux appareils d’autres 
marques, si les dimensions 
sont compatibles. Cet 
habillage est composé 

d’une structure en acier zingué et d’un panneau perforé 
multicouche en aluminium, de 90 x 60 cm. Le système de 
fixation murale (câble en Inox) est fourni. 3 coloris sont 
disponibles : vert, rouge et argent métallisé.

Toshiba
PAC AIR/AIR RÉVERSIBLE COMPACTE
Toshiba Chauffage & Climatisation lance la pompe à chaleur 
air/air réversible Yukai, adaptée au résidentiel comme au 
tertiaire, en neuf comme en rénovation. Classée A++ en 
chauffage et en rafraîchissement, elle affiche des tailles 
d’unités intérieures parmi les plus compactes du marché 
(770 mm de largeur). La télécommande est dotée de 
nombreuses fonctions : «Preset», «hors-gel» ou encore 
«HiPower». La fonction «confort nuit», ainsi que les modes 
«Silence» et «Quiet» permettent un abaissement du niveau 
sonore des unités. En mode « Silence », l’unité extérieure 
n’émet pas plus de bruit qu’un réfrigérateur domestique 
(jusqu’à 42 dB(A)), tandis que l’unité intérieure peut fonc-
tionner jusqu’à 19 dB(A). Un filtre Ultra Fresh permet de 
capturer jusqu’à 85 % des particules fines en suspension 
dans l’air (PM 2,5). Le pilotage à distance et la gestion de la 
consommation énergétique sont possibles grâce à l’inter-
face Wifi (en option) intégrable dans l’unité et l’application 
«Toshiba Home AC Control». 
L’assistance vocale est égale-
ment disponible avec Google 
Home et Alexa.

SUITE  l l l
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ENR
Les énergies renouvelables 

toutes voiles dehors

C ette distinction rend obligatoire le recours aux ENR : 
solaire thermique et photovoltaïque, géothermie, 
aérothermie, bois-énergie ou encore réseaux de cha-
leur alimentés en énergie renouvelable. 
Alors que les ENR représentent 19,1 % de la consomma-

tion brute finale d’énergie (chiffres 2020), les calories renouvelables 
ou de récupération prennent de plus en plus d’importance dans le mix 
énergétique français. Cette progression est notamment portée par le 
bois-énergie, les pompes à chaleur et le gaz renouvelable.
Le bois énergie correspond aujourd’hui à 40 % des ENR produites 
en France (source : Ademe). Il représente donc un enjeu stratégique 
dans l’atteinte des objectifs de la transition énergétique. De plus, 
la RE 2020 devrait favoriser les chaudières biomasse (pellets, bois 
déchiqueté…) actuelles qui assurent des rendements supérieurs à 
90 % et permettent un contrôle efficace des émissions polluantes. 
Les chaudières à granulés ont le vent en poupe et sont plébiscitées 
pour leur simplicité d’usage et le rendement qu’elles assurent. Elles 
représentent aujourd’hui 95 % du marché des chaudières. Elles 
sont pourvues de diverses technologies : ventouse, condensation, 
régulation fine, pilotage à distance… Les plus petites d’entre elles 
peuvent même être installées en cuisine. Avec la hausse du prix des 
énergies fossiles et le contexte géopolitique, les ventes de poêles et 
chaudières devraient être boostées cette année encore. La tension 
qui pèse sur le marché des pellets depuis l’automne s’est même 
accentuée depuis le début de l’année.
La filière solaire photovoltaïque réalise un nouveau record en 2021 
avec 2687 MW supplémentaires raccordés sur une capacité totale 
installée de 13 067 MW, soit une progression record de 25,9 %. Pour 
la première fois, la production solaire à couvert 3 % de la consom-
mation électrique française totale contre 2,8 % en 2020  (sources : 
Panorama de l’électricité renouvelable 2021). Parallèlement, le marché 
du solaire thermique pour les applications individuelles est parvenu 
à préserver une croissance en 2020 avec + 8 % par rapport à 2019, et 
ce, malgré la crise sanitaire (source : Observ’er 2021). Notons que le 
chauffe-eau solaire a notamment été revalorisé par les aides et par le 
Fonds Chaleur qui inclut désormais le chauffage solaire collectif. La 
filière solaire thermique est à l’heure actuelle principalement soute-
nue par les départements et régions d’outre-mer (Drom). Toutefois 
bien qu’en croissance, le marché des installations solaires thermiques 
individuelles en France métropolitaine reste à un niveau d’activité 
particulièrement bas (22 730 m2 en 2020). Plusieurs technologies 

intéressantes pourraient venir booster la popularité de ce segment 
comme les capteurs solaires hybrides et les capteurs à tubes sous vides.
Enfin, la géothermie de surface, qui consiste à profiter de cette énergie 
du sous-sol pour chauffer les bâtiments, est encore sous exploitée 
en France. En effet, elle peine à se faire connaître et le marché des 
pompes à chaleur géothermique reste confidentiel. Pourtant selon les 
dernières données du Bureau des recherches géologiques et minières 
(BRGM), 90 % du territoire pourrait y avoir accès. Cette technologie 
est accessible 24h sur 24, et ce, quelles que soient les conditions 
météorologiques. L’Ademe a même estimé qu’elle rejette en moyenne 
cinq fois moins de CO2 que le chauffage au gaz. En France, la filière a 
besoin d’être structurée, en termes de législation, d’aides financières, 
de communication et d’appui technique aux propriétaires. Rembourser 
le surcoût dû au forage par rapport à une installation traditionnelle 
est une des pistes à explorer afin de déployer la filière en France. n

QUOI DE NEUF

La RE 2020 est une révolution qui fixe une obligation de « sobriété carbone »  
et qui sonne le glas du chauffage traditionnel au gaz. Elle rend les énergies renouvelables 
(ENR) indispensables en introduisant deux seuils de consommation en énergie primaire  

(l’un considérant toutes les énergies consommées et l’autre uniquement les ENR). 

QUID DES RÉCUPÉRATEURS 
D’EAUX GRISES ? 

L ’énergie fatale contenue dans les eaux grises* peut être 
valorisée in situ ou alimenter des réseaux de chaleur. Il faut 
savoir que les douches - représentant 80 % de la consom-

mation d’eau chaude sanitaire dans les calculs réglementaires 
- sont un important gisement de récupération d’énergie. Dans 
ces calculs, l’eau est consommée à 40 °C en sortie du pommeau 
de douche et perd 3 °C jusqu’au siphon. Il est donc intéressant 
d’en extraire les calories afin d’en valoriser la chaleur fatale. Deux 
types de récupérateurs de chaleur existent sur le marché : ceux 
dits passifs et ceux dits actifs. Les premiers puisent les calories 
contenues dans les eaux grises qui sont ensuite fournies à l’eau 
froide par un échangeur de chaleur. Ils sont soit constitués d’un 
tube central vertical ou sont équipés d’appareils horizontaux 
disposés sous le ou les bacs de douche à la place de la bonde et 
du siphon. Les récupérateurs de chaleur actifs valorisent les eaux 
grises à l’aide d’une pompe à chaleur eau/eau. Ils nécessitent de 
l’énergie (électricité ou gaz) pour fonctionner. Le principal avan-
tage de ces systèmes actifs par rapport aux systèmes passifs est 
la possibilité de produire l’intégralité de l’eau chaude sanitaire. n

*Eaux issues des usages domestiques (lessive, cuisine, bains…)
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Ökofen
CHAUDIÈRE  
À GRANULÉS  
POUR MAISONS 
NEUVES
Avec cette chaudière à granulés 
Pellematic Home, Ökofen 
veut apporter une alternative 
concurrentielle à la pompe à 
chaleur en maison neuve, à la fois 
en termes de prix et de facilité 
d’usage. Sur un encombrement 
inférieur à 1 m2, elle gère le 
chauffage en 1 ou 2 zones, produit 
l’eau chaude sanitaire instantanée, 
intègre l’hydraulique, un ballon 
tampon de 200 litres ainsi qu’une 
réserve de 70 kg de granulés. 

Raccordement ventouse possible (arrière ou latéral), avec sortie 
verticale. Puissance : 3-10 kW.

Thermador 
CHAUFFE-EAU 
SOLAIRE
Thermador étoffe sa gamme 
de produits solaires et propose 
deux nouvelles gammes 
complètes : Astrea et Stratos. 
Sous forme de packs solaires, 
Astrea comprend l’ensemble 
des produits nécessaires à 
la production d’eau chaude 
sanitaire. Ils sont composés  

de 1 à 5 panneaux solaires avec fixations, ballon externe, groupe de 
transfert, mitigeur solaire, soupape de sécurité pression et température, 
vase solaire et divers accessoires nécessaires à l’installation. Selon  
les packs, il est possible de préchauffer l’eau du circuit de chauffage.  
Le modèle Stratos pour sa part est un panneau avec réservoir intégré  
de 120 ou 180 l. L’installation peut fournir jusqu’à 100 % des besoins  
en été et servir d’apport en hiver en complément d’une autre énergie.

HKS Lazar  
LA CHAUDIÈRE À GRANULÉS  
À L’ÉPREUVE DU TEMPS
La gamme de chaudières Smart Fire comprend quatre 
puissances – 15 kW, 22 kW, 31 kW et 41 kW – qui bénéfi-
cient de divers équipements et fonctionnalités, garantis-
sant à l’utilisateur économies, écologie, sécurité, confort 
et modernité. Elles sont équipées d’une sonde lambda, 
d’un nettoyage automatique, d’un écran tactile cou-
leur, d’une régulation « intelligente », d’un thermostat 
d’ambiance, d’un module Wi-Fi, d’une valve de protec-
tion et d’un module de compactage des cendres (en 
option). Par ailleurs, des accessoires complémentaires 
hydrauliques peuvent être livrés avec l’appareil, tels qu’un 
module de rehausse des températures et/ou des modules 
de chauffage, des collecteurs et des ballons tampons. Les 

silos peuvent s’adap-
ter à une hauteur sous 
plafond de 1,80 à  
2,50 m, avec une 
fourchette de ton-
nage allant de 2 à 5 t. 
Enfin, ces chaudières 
peuvent passer d’un 
système de charge-
ment manuel à un sys-
tème automatique en 
quelques minutes avec 
l’ajout d’un aspirateur 
à granulés. 

ENR

Hargassner
QUAND LE BOIS-ÉNERGIE  
SE MARIE AU SOLAIRE
Le nouveau ballon tampon Nano HWS d’une capacité de 
320 litres de stockage a l’avantage d’avoir une emprise au 
sol réduite avec des dimensions de 595 x 660  x 1 755 mm. 
Il se combine de manière esthétique avec la chaudière 
compacte Nano PK qui a la même forme carrée. Une jaquette 
rectangulaire intégrée au ballon assure son installation rapide. 
Il est à noter que les raccords peuvent être fournis afin de 
faciliter les travaux de plomberie. Cet ensemble, qui inclut 
une chaudière et un ballon tampon, peut être combiné à 
des panneaux solaires thermiques afin de mixer les énergies 
renouvelables. Ces capteurs solaires permettent de couvrir 
jusqu’à 85 % des besoins d’eau chaude en installation CESI 
et 60 % des besoins de chauffage en installation SSC. Ces 
modèles certifiés « Solarkeymark » assurent une production 
thermique supérieure à 600W/m2 en moyenne
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Eklor

Chauffe-eau 
solaire hybride
Spécialiste de l’énergie solaire, 
Eklor commercialise ce chauffe-
eau solaire «hybride » Dual One 
assurant à la fois la production 
d’eau chaude sanitaire et celle 
d’électricité. Un système deux en 
un dont le fonctionnement repose 
sur un champ solaire composé 
de capteurs hybrides thermique-

photovoltaïque (Dualsun) et modules PV. L’eau est stockée 
dans une cuve en polymère de 300 l équipée d’un groupe de 
transfert, d’un échangeur instantané et d’une résistance.

Weishaupt 
POMPES À CHALEUR EAU GLYCOLÉE/EAU
Les pompes à chaleur eau glycolée/eau Weishaupt Geoblock WGB 8 et WGB 14 sont équipées 
d’un compresseur scroll avec régulation Inverter pour un fonctionnement modulant, et sont de ce 
fait adaptées au neuf comme à la rénovation. De par leur grande plage de modulation, l’installa-
tion d’un stock tampon n’est pas nécessaire. Ces PAC disposent d’un large équipement de série :  
circulateur d’eau glycolée avec régulation du débit volumétrique, compteur d’énergie thermique, 
dispositif de purge d’air et de séparation de boues… La température de départ chauffage atteint 
65 °C, celle d’eau chaude sanitaire 60 °C sans faire appel à un appoint électrique. L’habillage 
de la pompe à chaleur est insonorisé. Quatre pieds réglables jusqu’à 3 cm facilitent la mise à 
niveau. L’utilisation est intuitive grâce à l’interface de commande à écran couleur et au bandeau 
lumineux de fonctionnement à LED. L’assistant de mise en service intégré en série réduit la durée 

de mise en service et donc les coûts. La mise en service s’effectue de manière simple grâce à un assistant intégré. Le portail WEM offre un 
accès total aux niveaux utilisateur et installateur avec tous les paramètres. Deux circuits de chauffage, un circuit ECS ainsi qu’un bouclage 
ECS peuvent être pilotés de série. L’intégration d’énergies renouvelables comme le solaire ou la biomasse par le biais d’une vanne de biva-
lence est possible, tout comme le pilotage par un signal 2-10 V d’une chaudière dans le cadre d’installation bivalente.

Viessmann 
CHAUDIÈRE À 
GRANULÉS 
Avec la Vitoligno 100-C, 
Viessmann signe une chaudière à 
granulés à prix compétitif destinée 
au remplacement des chaudières 
fioul. Compacte, dotée d’une 
réserve de granulés positionnée 
sur le côté (alimentation 
automatique par aspiration en 
option), cette chaudière préréglée 
est prête au raccordement, en 
circuit direct, sans ballon tampon. 
Elle assure le chauffage seul, 
avec production d’ECS en option. 
Plages de puissances de 6,8 à 47 
kW, avec une modulation de 1/3. 
Rendement annoncé : 92 %.

ENR

www.librairietechnique.com 01 45 40 30 60

ABC DE LA QUALITÉ
 DES EAUX DE CHAUFFAGE 

ET D’EAU GLACÉE
CHRISTIAN MICHEL

* O� re valable en France métro-
politaine uniquement. Pour toute 
autre destination, nous consulter.

Hors frais de livraison

TTC35 €

Embouage, corrosion, entartrage… En l’espace de quelques années, ces phénomènes se sont amplifi és 
au sein des réseaux d’eau des installations thermiques. Les causes sont multiples�: mauvaise conception 
hydraulique, vieillissement des réseaux, multiplicité des matériaux, dégradation ou mauvais dosage des 

produits de traitement, ou tout simplement manque de 
formation des intervenants. 
De la qualité des réseaux dépend pourtant le bon (ou 
le mauvais !) fonctionnement d’une installation de 
chau� age ou d’eau glacée. A travers cet ouvrage, 
l’auteur nous o� re un panorama exhaustif des 
pathologies et désordres rencontrés sur les réseaux 
d’eau fermés ainsi que des moyens d’y remédier. 
Les professionnels y trouveront un rappel des règles 
de l’art, de la conception à l’installation d’un circuit 
hydraulique, en passant par la mise en service et la 
maintenance. Sont également abordées les méthodes 
de désembouage et d’analyse de l’eau. Des fi ches 
diagnostics par type d’équipement complètent 
utilement cet ouvrage.

abc_eau_200x125.indd   1 17/06/2022   08:43:25
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Comment se segmente 
le marché des chaudières bois  
et quel est le positionnement de 
la marque en France à ce sujet ?    
Claire Jacquemoud et Thomas Claus : 
Il existe actuellement sur le marché 
trois principaux types d’équipements : 
les chaudières à bûches, à granulés 
et à bois déchiqueté. La chaudière à granulés tire le marché et a 
notamment pris un bel envol avec des ventes qui ont doublé entre 
2020 et 2021. Elles se caractérisent pour leur confort, leur coût 
d’investissement raisonnable tout en proposant un combustible 
compact et donc facile à stocker. Nous proposons ces trois types 
de chaudières et, depuis le rachat de Thermosolar en 2021, nous 
commercialisons trois gammes de capteurs solaires thermiques. 
Il existe un véritable intérêt à mixer ces énergies renouvelables en 
couplant le bois au solaire, tant écologique qu’économique. 

Quelles sont les caractéristiques de ces capteurs  
solaires thermiques ?
CJ et TC : Ces capteurs solaires permettent de couvrir jusqu’à 85 % 
des besoins d’eau chaude en installation CESI et 60 % des besoins de  
chauffage en installation SSC, selon nos recommandations de dimen-
sionnement. Ces modèles certifiés « Solarkeymark » assurent une 
production thermique supérieure à 600W/m² en moyenne. Les 
modèles TS300 et TS330 sont conçus pour toutes les applications 
de chauffage et/ou de production d’ECS dans le résidentiel et dans 
le collectif. Le TS400 se distingue par son efficacité assurée par un 
capteur sous-vide. Il nécessite donc moins de surface et résiste 
mieux à la corrosion (air marin). Les retours terrain de nos instal-
lateurs nous indiquent que les brides d’interconnexion facilitent 
l’installation des panneaux.

Peut-on en savoir plus sur les autres innovations  
que vous venez de lancer ?
CJ et TC : Nous lançons le ballon tampon Nano HWS d’une capa-
cité de 320 litres de stockage qui a l’avantage d’avoir une emprise 
au sol réduite avec des dimensions de 595 x 660 x 1 755 mm. Il se 

combine de manière esthétique avec 
la chaudière compacte Nano PK qui a 
la même forme carrée. Une jaquette 
rectangulaire intégrée au ballon assure 
son installation rapide. Il est à noter 
que les raccords peuvent être fournis 
afin de faciliter les travaux de plom-
berie. De plus, nous proposons une 

nouvelle gamme de chaudières à granulés à chargement manuel. 
La Smart PK, dont la palette de puissance varie de 17 à 32 kW, se 
démarque par sa petite taille, son design et son rapport qualité/prix. 
Sans silo, son installation est rapide et elle est intégrable sur trois 
faces. La plage d’utilisation varie de la basse à la haute température 
(soit de 38 à 75 °C) avec un rendement atteignant 96 %. Elle dispose 
de la nouvelle régulation intuitive à écran tactile en couleur Smart-
Touch’ ; elle est compatible de série avec notre application pour le 
pilotage à distance via un smartphone ou une tablette.

Quels services avez-vous récemment créés afin  
de répondre aux besoins des installateurs ?
CJ et TC : Nous avons mis en place plusieurs services afin d’accom-
pagner les installateurs. Ces derniers sont notamment à la recherche 
d’aides lorsque des dossiers CEE doivent être élaborés pour leurs 
clients. Le service Vivrobois, qui répond aux questions des parti-
culiers, vient les décharger des contraintes administratives et leur 
assurer gain de temps et qualité de service. Il s’agit d’un véritable 
accélérateur de ventes pour les artisans. A ce titre, nous avons déjà 
pu traiter 2 700 dossiers en 2021 grâce à une équipe de quatre 
personnes. D’autre part, notre groupe propose des formations 
constamment réactualisées au sein de huit centres répartis sur le 
territoire. Ces formations sont orientées autour de la conception 
d’une installation, la mise en service et la compréhension des pro-
duits. Enfin, le groupe continue sa progression et emploie désor-
mais 140 salariés en 2022 contre 60 en 2019. En outre, le site de 
fabrication des produits Hargassner, installé à Weng en Autriche, 
devrait prochainement bénéficier d’une surface supplémentaire  
de 30 %. L’objectif final de ces travaux d’extension est d’augmenter 
la capacité de production. n

Hargassner combine 
le bois au solaire 
Le spécialiste de la chaudière biomasse présente ses dernières nouveautés. Au programme :  
ballon tampon compact, chaudière à granulés à chargement manuel et capteurs solaires thermiques.

Claire JACQUEMOUD, directrice administrative et logistique
Thomas CLAUS, directeur technique

Claire Jacquemoud Thomas Claus
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Pouvez-vous nous présenter le 
groupe et les différents types de 
solutions que vous proposez ?
Jérôme Boin et Maarten Bosboom : 
créé en 1865, le groupe néerlandais 
M&G Group - qui commercialise la 
marque Burgerhout - est principale-
ment implanté en Europe de l’ouest. 
Il affiche aujourd’hui un chiffre d’affaires de 170 millions d’euros, 
soit une progression de 12 % entre 2020 et 2021. En France, nous 
sommes situés à Croissy Beaubourg en Seine-et-Marne. Nous pro-
posons des solutions pour l’évacuation des fumées et la ventilation 
simple et double flux, des accessoires pour pompes à chaleur et des 
équipements  pour la ventilation de structure et le passage de câbles. 
Nous concevons des solutions innovantes proposées aux installateurs 
au travers de notre réseau de distributeurs. Les remontées de terrain 
auprès des installateurs nous permettent d’être constamment dans 
une démarche d’amélioration continue de nos solutions.

Vous avez récemment orienté vos gammes de produits  
afin de valoriser les solutions hybrides ?
JB et MB : en effet, les chaudières hybrides, les chauffe-eaux ther-
modynamiques, la ventilation double flux, les pompes à chaleur 
ont le vent poupe. Aussi, le groupe compte valoriser les solutions 
hybrides notamment au travers  du projet Hybrid Ready démarré 
en 2021. Nous proposons désormais des produits répondant à cette 
thématique dans chacune des quatre segmentations cités précé-
demment (évacuation des fumées, VMC simple et double flux...). 
C’est le cas par exemple de la gamme de ventouses Eaysafe qui 
s’adapte désormais aux chaudières hydrogène. Nous avons aussi 
substitué notre ancienne gamme de ventouses Interactive par la 
gamme TwinSafe dans un souci environnemental. Cette nouvelle 
gamme commercialisée depuis le printemps est plus complète ; 
elle propose plus d’accessoires comme des coudes avec des angles 
supplémentaires de 15 et 30° afin de faciliter l’installation par les 
professionnels. Nous souhaitions en effet faire converger certaines 
solutions afin d’être plus efficients.

Quelles autres solutions ont été 
commercialisées récemment ?
JB et MB : nous avons développé des 
solutions de ventilation double flux 
avec un système de conduits anti-bac-
tériologiques et anti-statiques  (Hyba-
lans). D’autre part, nous proposons le 
passage de câble Anjo employé lors de 

l’installation de PAC, panneaux solaires ou autres systèmes dont les 
câbles doivent être passés à travers la toiture. Il est pourvu d’un sys-
tème de charnière afin d’insérer rapidement les câbles ou conduites 
qu’ils soient épais ou multiples. Le solin de toit possède une forme 
cylindrique à l’endroit où sont montés les coudes, ce qui lui permet 
de rester bien en place. Nous commercialisons également le solin de 
toit FX-Easy doté d’une embase en Leadax qui est un substitut au 
plomb. Avec un angle d’inclinaison de 15 à 60°C, il simplifie le travail 
de de l’installateur lors de la mise en œuvre. Cette large amplitude 
de pente est rendue possible par la rotule intégrée qui a une plage 
de réglage de 15° à 37,5° d’un côté et de 37,5° à 60° de l’autre. Enfin, 
juste avant le salon Interclima programmé en octobre 2022, nous 
lancerons un caisson pour PAC qui s’installe sur le toit et non au 
sol. Le caisson Delta Discovery vient protéger l’unité extérieure de 
la PAC des intempéries. Il limite également les nuisances sonores 
en isolant phoniquement le module.

Vous projetez également de regrouper tous vos sites  
en un seul en Hollande ? 
JB et MB : oui, un nouveau site de production sera inauguré dès 
2023 à Assen en Hollande. Dix bâtiments précédemment répartis 
sur les sites d’Assen, Groningue et Veendam seront désormais 
regroupés en une seule installation de 40 000m2. Cet investisse-
ment de 50 M€ nous permettra d’être plus efficace et plus vertueux 
dans notre production car le marketing, l’outil de production, 
les équipes techniques et le pôle logistique seront regroupés. Le 
chantier qui a démarré en septembre 2021 devrait s’achever d’ici 
la fin de l’année. n

M&G Group voit l’avenir en vert
Bien implanté à l’échelle européenne sur le marché de la ventilation, le groupe M&G Group propose 
une large palette de solutions au travers de sa filiale Burgerhout. Celle-ci compte s’implanter sur  
le marché français tout en asseyant son exemplarité en tant qu’acteur de la transition énergétique.

Jérôme BOIN, directeur général
Maarten BOSBOOM, responsable marketing du groupe

Jérôme Boin Marteen Bosboom
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VENTILATION 
Ventilation et qualité de l’air 
intérieur : une véritable prise 

de conscience 

C ette période si particulière a révélé l’importance de la 
QAI et donc de la ventilation et de la filtration. Nous 
passons en effet la plus grande partie de notre temps 
dans un espace clos. Outre les polluants apportés par 
l’extérieur, de nombreuses substances peuvent être 

émises à l’intérieur des logements, notamment par les matériaux 
de construction et d’ameublement, les colles, les appareils à com-
bustion et les diverses activités humaines (tabagisme, activités de 
cuisine...). Les conséquences d’une mauvaise QAI sont nombreuses 
(maladies respiratoires et cardiovasculaires, absentéisme…) et le 
coût socio-économique des polluants de l’air intérieur en France est 
estimé à 19 millions d’euros annuellement (sources Anses/Oqai). 
Jusqu’en  2020, la filtration était uniquement présente dans les cen-
trales de traitement de l’air et les VMC double flux en ventilation. Dès 
le premier confinement, une multitude de dispositifs de traitement 
de l’air ont alors été lancés. Les fabricants se sont en effet activés pour 
concevoir des purificateurs d’air et autres solutions pour réduire le 
risque de transmission du virus. Des solutions combinant plusieurs 
niveaux de filtrations (préfiltration,  désinfection par UV-C ou ozone 
ou charbon actif, filtre absolu…) ont ainsi vu le jour.
C’est également en 2020 que la ventilation double flux est deve-
nue éligible à MaPrimeRénov’. Notons que les solutions simple et 
double flux sont également prises en compte dans les aides finançant  
la rénovation des logements privés et sociaux et des bâtiments 
publics et dans le crédit d’impôt pour la rénovation des locaux 
des TPE et PME. Ces diverses aides financières expliquent en par-
tie l’envol récent de la VMC double flux avec une progression de  
48 % des ventes d’unités installées en 2021 par rapport à 2020.  
Cette VMC qui s’avère plus sophistiquée que la simple flux a subi 
diverses évolutions dans le temps. Elle permet la mise en place de 
systèmes de traitement de l’air (rafraîchissement, filtration, humi-
dification, en association avec un puits canadien...). Les innovations 
relatives à la VMC double flux ne manquent pas avec la conception 
d’échangeurs à très haut rendement, de filtrations performantes 
pour optimiser la QAI, d’un by-pass souvent automatique, d’une 
fonction antigel ou d’une configuration dite « intelligente » à l’équi-
librage simplifié. 
De son côté, la VMC simple flux autoréglable, qui reste encore la 
plus répandue et dont le coût d’installation est le moins onéreux, a 

relativement peu évolué techniquement ces dernières années. Cette 
solution continue tout de même de gagner des parts de marché 
puisque les ventes ont augmenté de 13 % entre 2020 et 2021. La 
mise en place d’une VMC (simple flux a minima) permet en effet 
au bâti de respirer et de limiter les effets néfastes d’une condensa-
tion excessive tout en réduisant les déperditions thermiques et la 
consommation d’énergie. Toutefois, les fabricants vont bien au-delà 
en intégrant de nouvelles fonctionnalités ayant pour objectif d’amé-
liorer la QAI. Certaines gammes simple flux intègrent désormais 
des entrées d’air dotées de filtres. D’autres proposent des caissons 
intelligents pourvus de capteurs de CO2 et de COV afin d’adapter 
automatiquement le niveau de ventilation dans chaque pièce. Ces 
nouvelles technologies sont généralement accompagnées d’appli-
cations smartphones connectées à une station météo extérieure 
ou aux capteurs embarqués alertant l’utilisateur en cas de pics de 
pollution. Le déploiement du numérique a récemment accru les 
performances et permet l’ajout d’alertes concernant la dégradation 
de la QAI ou le remplacement des filtres. 

Enfin, le gouvernement a mis en place durant l’automne 2021 un plan 
de financement de 20 millions d’euros pour inciter les communes à 
s’équiper de capteurs CO2. Pourtant seule une classe d’école sur cinq 
est à l’heure actuelle équipée d’un tel dispositif à l’échelle nationale. 
Cette initiative, qui a d’abord été prise pour lutter contre les risques 
de propagation de la Covid 19 dans les écoles, devrait garder toute 
son utilité une fois que la menace virale aura disparu. En effet, une 
importante concentration de CO2 est dangereuse pour la santé. 
Elle peut générer des nausées et maux de têtes chez les plus jeunes 
et même diminuer l’attention et impacter les performances sco-
laires. Rappelons qu’un capteur de CO2 est un simple boîtier - dont 
le coût oscille entre 50 et 400 euros - qui peut assurer différentes 
fonctionnalités allant jusqu’à permettre la sauvegarde et l’analyse 
de données. Certains capteurs « Low cost » mesurent un indice de 
qualité d’air équivalent CO2 tandis que d’autres sont équipés d’une 
sonde infrarouge non dispersif assurant une mesure directe et pré-
cise. En tout état de cause, les fabricants de capteurs remplissent 
leurs carnets de commandes. Gageons que ce type d’instrument, 
qui existait déjà avant la crise sanitaire dans les ERP, devrait tendre 
à se démocratiser dans les années à venir. n

QUOI DE NEUF

La qualité de l’air intérieur (QAI) est au cœur des préoccupations depuis le début  
de la période de crise sanitaire que ce soit dans les entreprises, les bâtiments  

publics et chez les particuliers. 
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Brink
VENTILATION DOUBLE FLUX HAUTE 
PERFORMANCE
La centrale de ventilation double flux Flair 225 de Brink est 
un équipement compact à très haut rendement qui trouve sa 

place en maison individuelle 
ou en appartement de surface 
inférieure à 120 m3. Cet appareil 
de petit gabarit se loge 
facilement dans un petit local 
technique. La centrale assure un 
débit d’air jusqu’à 225 m3/h. Elle 
vient d’obtenir la marque NF205 
délivrée par Eurovent pour ses 
modèles 4/0 R et L. La Flair 
225 est disponible en modèles 
gauche et droite avec  
4 raccordements au-dessus (4/0). 
Consommation des moteurs : à 

partir de 15.3 W-Th-c pour un T2 
pour les deux moteurs de ventilateur 

selon NF205.

Atlantic Climatisation  
et Ventilation 
EPURATEUR D’AIR 
« ABSOLU »
L’épurateur d’air Novabso 
intègre un filtre Hepa de 
classe H13 qui emprisonne 
99,95 % des particules 
polluantes et des virus. Il vient 
également retenir certains 
composés organiques volatils 
(filtre en option) tout en 
assurant une diffusion de 

l’air épuré dans tout le volume traité, soit sans zone morte. Pensé 
pour le neuf et l’existant, cet épurateur s’intègre aisément à un 
faux-plafond sous une dalle de 600x600 mm grâce à un caisson 
ultraplat (227mm). Il s’installe indépendamment de la ventilation et 
ne nécessite pas de travaux lourds. Cet équipement compact est 
également silencieux avec un niveau acoustique de NR 35 dB(A).

Burgerhout 
NOUVEAU VENU
Le spécialiste du conduit de fumée Burgerhout 
s’attaque au marché de la ventilation, avec une 
gamme complète de systèmes de gaines et caissons 
pour installations simple et double flux. La gamme 
Hybalans+ comprend des conduits flexibles de couleur 
bleue pour le départ, rouge pour le retour, des 
caissons et collecteurs de distribution, des bouches 
ainsi que divers accessoires. Alors que la ventilation, 
et plus largement la qualité d’air intérieur, devient une 
préoccupation majeure en France, mais aussi à l’échelle 
européenne, Burgerhout part à l’assaut du marché 
hexagonal. La distribution s’effectue via le 
négoce professionnel.

Renson 

VMC connectée 
La VMC Healthbox 3.0 de Renson communique via une appli 
avec l’installateur et l’utilisateur. Ce dernier peut contrôler à 
tout moment et quel que soit l’endroit, la qualité de l’air dans 
la maison. Sur l’application apparaît un aperçu instantané de la 
qualité de l’air intérieur grâce à la couleur du fond de l’écran. 
Les activités récentes sont affichées. Par exemple, après 
une douche, le niveau de ventilation qui a temporairement 
augmenté est visible sur un graphique. Un historique par pièce 
du niveau de ventilation, du degré d’humidité et/ou du niveau 
des COV est également disponible. L’installateur pour sa part 
bénéficie d’un gain de temps à la mise en service et d’une 
plateforme Internet pour le suivi de ses installations. Lors de 
la mise en service, un rapport d’installation avec les débits est 
automatiquement établi en format PDF et est disponible via le 
portail internet ‘My Lio’ où les documents sont sauvegardés. 
Cette VMC est équipée de capteurs qui gèrent en continu 

le niveau d’humidité 
relative ou de COV 
permettant à l’appareil 
d’adapter de manière 
automatique le niveau 
de ventilation dans 
les pièces. Dotée de 8 
piquages, cette VMC 
de seulement 20 cm 
d’épaisseur peut être 
installée facilement en 
faux plafond, derrière 
une cloison ou dans une 
armoire.

Panol  
VMC DOUBLE FLUX

Cette centrale VMC double flux à 
haut rendement Kalix 90 conçue 
par Panol (groupe Quinoa) est 
destinée à des logements types T2 
à T7, comptant jusqu’à 6 sanitaires. 
Elle est équipée d’un bypass 
automatique (pour rafraîchissement 
nocturne en été par exemple), d’une 
sonde d’humidité préréglée à 75 %, 
et de filtres M5/G4 sur l’air neuf et 
l’air vicié. Elle s’installe aussi bien 
horizontalement que verticalement, 
suspendue à un mur comme une 
chaudière ou bien en combles.

VENTILATION

Zehnder
DIFFUSEUR D’AIR DESIGN
Zehnder lance une gamme de diffuseurs d’air design ComfoGrid 
Linea pour VMC double flux. Munis de façades rectangulaires 
opaques, ils sont proposés dans 3 finitions : aspect verre blanc 
ou verre noir et métal brossé. Ces diffuseurs ultraplats (6 mm 
d’épaisseur) sont disponibles en deux longueurs (436 et 636 mm) 
et deux types de débits (40 et 60 m3/h). Ils peuvent être utilisés 
pour l’insufflation d’air neuf dans les pièces à vivre mais aussi pour 
l’extraction d’air vicié dans les pièces humides. Conçus pour le 
montage au mur et au plafond, ils s’installent avec des caissons 
encastrés du fabricant de 400 et 600 mm de large, qui assurent la 
transition entre le système de distribution d’air et la diffusion ou 
l’extraction de l’air.
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Quelle est la progression du groupe  
sur le marché des PAC en 2021 et quelles 
sont les perspectives pour 2022 ?
Christian Blanc : Nos ventes de PAC ont progressé 
en France de 40 % en 2021. Ce dynamisme, qui 
concerne l’ensemble de notre offre, est principale-
ment en lien avec la rénovation et le  remplacement 
de chaudières, applications pour lesquelles les PAC 
bénéficient d’aides de l’Etat (dispositifs MaPrime-
Rénov’, Coup de Pouce…). Le second volet de ce 
développement se construit avec notre offre de PAC sur air extrait 
pour le marché du neuf en maison individuelle et logement collectif. 
Particulièrement performantes sur le plan technologique, elles ont 
également l’avantage de ne pas être pourvues de groupes extérieurs. 
Ces dernières sont fortement plébiscitées puisqu’elles résolvent les 
problématiques esthétiques ou sonores. L’année 2022 s’annonce sous 
les meilleurs auspices notamment avec l’interdiction de remplacer 
son chauffage par une chaudière fioul dès le 1er juillet 2022. Cette 
réglementation aura des répercussions positives sur la filière des 
PAC. De plus, nous sommes dans une phase de remplacement des 
équipements ayant été installés à la fin des années 2000 ; les crédits 
d’impôt ayant boosté les ventes à l’époque. 

Comment le groupe aborde-il la question des fluides  
frigorigènes ?
CB : Le groupe bénéficie d’une longue expérience concernant les 
fluides à faible impact sur l’environnement et plus particulièrement 
depuis 2012, avec l’utilisation du R290 sur les gammes de PAC aéro-
thermiques. Aujourd’hui, ce savoir-faire nous permet de proposer de 
nouvelles PAC au R290 en remplacement de modèles fonctionnant 
au R410A. Ce fluide présente un avantage écologique avec un pouvoir 
de réchauffement global (PRG) de 3 contre 2 088 pour le R410A. Il 
est également intéressant en termes de performances car il assure 
une température de sortie d’eau plus élevée, soit de 75° C au lieu de 
65° C. Enfin, le rendement des PAC a été encore amélioré pour per-
mettre toujours plus d’économies d’énergie. Deux technologies sont 
concernées par cette évolution : une nouvelle série de PAC air/eau 
monoblocs Premium Nibe S2125 et une seconde sur air extrait sans 

unité extérieure Nibe S735. Avec ce changement de 
fluide, une nouvelle génération de régulation plus 
puissante et connectée est associée à ces modèles.

Pouvez-vous décrire la nouvelle série 
d’accessoires récemment lancée ?
CB : Nous commercialisons depuis l’automne 2021 
une série d’accessoires connectables en Wifi. Il s’agit 
de commandes déportées, capteurs de tempéra-
ture, de CO2 ou d’humidité sans fil à placer dans 

les pièces de vie afin de définir des zones de confort et répondre au 
plus près des besoins du logement. Pour exemple, il est désormais 
possible d’ajuster le débit d’air de la ventilation assurée par la PAC 
lorsque le niveau de CO2 est élevé dans une pièce. L’ensemble des 
paramètres transmis par les capteurs peuvent être consultés à dis-
tance et permettent de piloter la PAC et les terminaux connectés 
depuis un téléphone ou une tablette. Ces nouvelles données issues 
de la régulation connectée sont utiles à la fois pour l’utilisateur mais 
aussi pour l’installateur et la personne en charge de la maintenance 
afin de réaliser des auto-diagnostics et des interventions à distance 
par le biais d’applications. 

Quelles sont les autres actualités du groupe ?
CB : D’importants investissements sont également réalisés au niveau 
de la branche R&D. De nouvelles chaînes d’assemblage sont désor-
mais opérationnelles pour répondre à la demande européenne en 
plein essor. Le chiffre d’affaires du groupe est de trois milliards 
d’euros en 2021, soit une progression de 20 %. En France, nous avons 
notamment renforcé notre service SAV en recrutant davantage de 
personnel. Une de nos spécificités est de proposer une « garantie 
totale » pièces, la main d’œuvre et le déplacement jusqu’à dix ans, et 
ce, sur l’ensemble de nos produits. D’autre part, nous allons recon-
duire le Nibe Roadshow qui avait rencontré un franc succès en 2021. 
Il s’agit d’un camion expo présentant les dernières nouveautés du 
groupe sur 70 m² d’espace de démonstration. Pendant près de cinq 
mois, le camion expo sillonnera différents pays (Norvège, Suède, 
Pays-Bas, Allemagne...) et sera présent en France une quinzaine de 
jours fin juin. n

Nibe, la pompe à chaleur 
suédoise fait des émules  
en France
Le groupe suédois Nibe est implanté en France depuis 2010. Avec ses pompes à chaleur 
aérothermiques, géothermiques et sur air extrait, il propose une vaste gamme de produits à haut 
rendement énergétique. Une série d’accessoires connectés est récemment venue compléter l’offre.

Christian BLANC, directeur général

Christian Blanc
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PLOMBERIE 
Plomberie et outillage :  

les solutions « gain de temps » 
sont de mise

L es technologies de brasage/soudage sont peu à peu sup-
plantées par le sertissage qui permet de réaliser rapide-
ment et de manière sécurisée (sans flamme, ni fumée) 
des installations sanitaires et de chauffage. Le sertissage 
est aujourd’hui largement utilisé pour les réseaux en 

polyéthylène réticulé haute densité (ou PER) et le multicouche 
qui ont tendance à voler la vedette aux traditionnels tuyaux en 
cuivre. Le tube PER, qui est en plastique semi-rigide, est reconnu 
pour sa résistance à la chaleur, sa simplicité, sa maniabilité et sa 
polyvalence. Le multicouche est également très prisé. Certains 
fabricants proposent un indicateur visuel de sertissage, qui per-
met de vérifier rapidement si le raccord a été bien serti. D’autres 
s’emploient à concevoir des surfaces intérieures lisses capables de 
limiter la présence de dépôt tout en protégeant les équipements 
de la corrosion. Certains tubes sont pensés pour éviter la multi-
plication des bactéries et légionelles. 

Qu’ils soient stationnaires ou portatifs, les instruments de mesure 
connectés ont également la côte dans le bâtiment : télémètre à mesure 
laser, niveau laser, thermomètre infra-rouge, caméra thermique d’ins-
pection… Ces appareils communiquent aux smartphones et tablettes 
l’ensemble des mesures effectuées afin de les visualiser et les données 
sont ensuite exportées via SMS ou email ou partagées sur les réseaux 
sociaux. Il est également possible d’envoyer et d’éditer un rapport 
d’intervention après chaque campagne de mesure. De plus, les instru-
ments de laser sont de plus en plus précis avec des portées allant de 
30 à 100 mètres. Certains d’entre eux sont pourvus d’un nivellement 
automatique et d’un avertisseur visuel lorsqu’ils ne sont pas de niveau. 
Le stockage intermédiaire des valeurs mesurées et les fonctions de 
calcul intégrées sont également très pratiques. L’utilisation de lasers 
en croix peut également s’avérer utile pour le positionnement exact 
des objets dans une pièce car une ligne verticale est projetée sur le 
mur en plus de la ligne horizontale. Les caméras thermiques se sont 

également largement démocratisées et sont désormais disponibles 
dans une large gamme de prix. La différence de coût s’explique entre 
autres par les différentes technologies de capteurs et la résolution 
optique des caméras. Les appareils de poche d’entrée de gamme fonc-
tionnent avec un capteur d’image infrarouge et une résolution typique 
de, par exemple, 80 x 60 points de mesure. 

D’autre part, les activités du plombier sont multiples tout comme 
ses outils qui se doivent d’être faciles à utiliser toujours dans une 
optique de gain de temps. Coupe tube, pince coupe tube, pince à cin-
trer, déboucheur, matériel de soudure… Composer son outillage idéal 
est essentiel et sa bonne organisation permet également d’être plus 
efficace sur les chantiers et d’optimiser le volume des chargements des 
camionnettes. Des éléments de rangement astucieux sont désormais 
proposés comme des sacoches porte-outils qui peuvent être clipsées 
sur des boites de rangements empilables. Les véhicules utilitaires 
ne sont pas en reste avec des solutions d’aménagement incluant des 
kits d’étagères modulaires métalliques ou des caissons et des tiroirs 
de toutes tailles qui peuvent être combinés entre eux. Les racks de 
rangement se composent de mallettes, bacs et plateaux coulissants 
et tiroirs (pour les petites pièces et les raccords), armoires et placards.

Enfin, les logiciels sont également des outils permettant de faciliter le 
quotidien des artisans. Ils peuvent être une aide pour la partie admi-
nistrative (gestion des devis, facturation…) et d’autres sont davantage 
conçus pour la partie technique (dessins de plan de plomberie ou de 
tuyauterie) ou encore organisationnelle (planning d’intervention, 
etc.). Certains logiciels se veulent complets en permettant à la fois 
d’établir les devis, de gérer les stocks, d’établir les factures… Des 
applications pour améliorer la gestion des interventions sont égale-
ment disponibles. Elles sont comparables à de véritables assistants 
capables d’épauler au quotidien l’installateur dont les compétences 
doivent évoluer constamment. n

QUOI DE NEUF

Avec le manque de main d’œuvre, les installateurs cherchent constamment à gagner  
du temps sur les chantiers. Intervenant le plus souvent en situation d’urgence, ils doivent  
faire preuve d’une grande réactivité. Cette contrainte de temps devient de plus en plus 

marquée au fil des ans et les fabricants innovent afin de proposer des solutions  
réductrices de délai avec une mise en œuvre simplifiée.
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Sauermann
ANALYSEURS DE COMBUSTION 
NUMÉRIQUES
La nouvelle gamme d’analyseurs Si-CA présente trois 
modèles (030, 130 et 230) intégrant une connexion sans 
fil. Ils sont robustes, compacts, légers et se connectent à 
l’application gratuite Sauermann Combustion, disponible sur 
smartphones et tablettes. Il est ainsi possible de contrôler ses 
analyseurs à distance, de visualiser leurs mesures en temps 
réel et d’enregistrer les résultats sous forme de rapport prêt à 
exporter, comme l’attestation d’entretien des chaudières à gaz. 
Ces analyseurs s’utilisent aussi de manière autonome grâce 
à leur écran couleur. Les modèles 130 et 230 s’équipent d’un 
grand écran tactile 4,3 pouces, avec une interface graphique 
personnalisable pour l’analyse des gaz, rendant leur utilisation 
encore plus souple.

Rehau
PLAQUE UNIVERSELLE  
POUR ROBINETTERIE ENCASTRÉE
Rehau innove avec ce kit de fixation 3 en 1 pour robinetterie encastrée 
Bau Kit pour cloisons creuses et isolées. Jusqu’ici, le fabricant 
proposait une seule plaque (2 trous) avec un entraxe de 150 mm, 
et uniquement disponible avec des raccords en 12 ½» F et 16 ½» F. 
La marque propose désormais une plaque universelle pour trois 
possibilités de montage avec différents entraxes : 150 mm, 60 mm 
ou monotrou (plaque sécable). De nouvelles références de raccords 
coudés font leur entrée dans le catalogue : aux 12 ½’’ F et 16 ½ » F, 
s’ajouteront les diamètres 20 ½’’ F, 12 3/8’’ M, et 16 3/8» M. Les coudes 
en diamètre 12 et 16 et bagues en diamètre 12, 16 et 20 à sertir sont 
aussi disponibles individuellement. A noter que l’élément de plaque 
non posé peut être réutilisé pour un autre appareil sanitaire sur un 
même chantier. Le Bau Kit est compatible avec les tubes Rehau en 
PE-Xa et multicouche, Rautherm et Rautherm multi (uniquement 
diamètres 16 et 20), Le kit complet contient une plaque de montage 
sécable, 2 coudes 90° à sertir avec système ¼ de tour et 2 bagues à 
sertir (selon diamètre choisi) ainsi que 8 chevilles à expansion. 

Pronorm (groupe Ayor)
RACCORD À SERTIR AVEC TÉMOIN  
DE SERTISSAGE
Ces raccords cuivre à sertir sont équipés d’un témoin de sertissage 
(se matérialisant par une bague verte) qui se casse dès la réalisation 
du sertissage. Ceci permet de pallier les éventuels oublis ou besoins 
de vérification à l’œil nu. Les raccords sont proposés de Ø12 au Ø54 
et ils disposent d’un écrou tournant pour faciliter l’installation des 

appareils sur le circuit. Tout d’abord, il suffit de couper 
le tube à longueur puis d’ébavurer et d’ébarber 

l’intérieur et l’extérieur du tube. Il convient 
ensuite de s’assurer de la présence du 

joint dans la gorge et de son parfait 
état. S’ensuit l’emboîtage du 
tube dans le raccord en tournant 
légèrement jusqu’en butée. Enfin, 
la dernière étape consiste à mettre 
en place les mors sur le raccord 

puis de procéder au sertissage.

Omégaflex

Kit PLT résistant et durable
Le kit PLT TracPipe est particulièrement résistant à 
l’arrachement et à l’écrasement. Il est robuste et sécurisé 
dans sa mise en œuvre et sa tenue dans le temps. Il intègre la 
technologie de raccords à serrage mécanique AutoFlare qui 
assure une étanchéité métal contre métal sans joint, rendant 
la canalisation sûre durablement. C’est une alternative aux 

canalisations 
rigides 
traditionnelles 
comme le cuivre  
ou l’acier tout  
en permettant  
un gain de temps, 
soit jusqu’à  
75 % sur la mise 
en œuvre. Aucune 
brasure, ni soudure, 
ni équipement 
spécifique ne sont 
nécessaires. 

Wavin 
SIPHON À MEMBRANE  
SANS GARDE D’EAU
Ce siphon Wavin HepvO est doté 
d’une membrane autofermante 
qui assure une séparation étanche 
entre l’espace de vie et le système 

d’évacuation. La membrane s’ouvre sous l’effet de l’eau courante 
et se referme hermétiquement après le passage de l’eau. Le 
siphon à membrane laisse passer les eaux usées sans dépôt de 
cheveux ou d’autres résidus, ce qui évite les remontées d’odeurs 
indésirables et la formation de bactéries. Le siphon peut être 
installé horizontalement à l’aide d’un coude de 87,5°, libérant 
l’espace sous le lavabo. Il se raccorde facilement sans outil grâce 
à des connexions à joint et à visser. Disponible en diam. 32 et 40. 

PLOMBERIE
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Uponor
CANALISATION ENTERRÉE PRÉISOLÉE
Uponor sort une canalisation enterrée préisolée offrant un lambda de 
0,004 W/m.K. Deux gammes sont proposées : l’Ecoflex Thermo Vip, 
pour le chauffage et l’eau glacée, et l’Ecoflex Aqua Vip, pour l’eau 
froide ou l’eau chaude sanitaire. Ces canalisations sont dotées d’une 
gaine extérieure en PE-HD, d’une mousse isolante en PE, d’une isolation 

VIP (en français : 
PIV pour «Panneau 
isolant sous vide»), 
d’une marque 
colorée (indication 
des flux A/R) et d’un 
tube hydraulique 
PE-XA. Par rapport 
à la mousse de PUR, 
elles ont un rayon de 
flexion supérieur de 
50 % et réduisent les 
coûts jusqu’à 40 % 
sur le cycle de vie du 
produit, affirme le 
fabricant.

GF Piping Systems
TUBES ET RACCORDS 
MULTICOUCHES
GF a conçu le système JRG Sanipex MT pour les 
conduites de distribution, de raccordement et les 
colonnes montantes d’eau potable des villas et des 
ouvrages de grande envergure. Il comprend des tubes 
composites multicouches en PE-X réticulés, ainsi que 
des raccords, tés et réductions. La section de tube est 
intégrale, sans espaces morts, grâce à l’assemblage par 
raccord de serrage à rebord. Une technique qui empêche 
la prolifération des bactéries et légionelles, assure le 
fabricant. Les raccords sont démontables et réutilisables. 
Dimensions du tube : DN 12, 15, 20, 25, 32, 40 et 50.

Conex Bänninger

Raccords a sertir pour tubes  
en cuivre
Les raccords à sertir >B< Press de Conex Bänninger, qui vont du 
12 au 54 mm, sont destinés aux applications sanitaire, chauffage 
ou process industriel. Ils supportent au maximum une pression 
de 16 bar et une température de service de 110 °C, et offrent un 
sertissage en 3 points. Un indicateur de fuite avant sertissage 
facilite le repérage de raccords non sertis : un joint torique 
comporte une section réduite à deux endroits, qui permet à l’eau 
de passer et provoque une fuite visible lorsque le système est testé 
à basse pression (0,1 à 6,0 bar). Quant aux raccords >B< Press XL 
(64 à 108 mm), ils disposent également d’une fonction de «fuite 

avant sertissage». Cette 
gamme XL comporte 
une bague crantée 
en acier inoxydable 
assurant une résistance 
supplémentaire. 
Fabriquées en cuivre 
et alliage de cuivre, 
les deux gammes sont 
compatibles avec les 
tubes en cuivre dur, 
demi-dur et recuit 
conformes à la EN 1057.

Anquier 
PLATINE DE FIXATION  
DE ROBINETTERIE

Anquier propose la 
platine de fixation 
de robinetterie 
sur placoplâtre 
Bimfix, adaptée aux 
tubes PER, cuivre 
et multicouches. 
Elle se monte 
derrière la plaque 
de placoplâtre et 
facilite la pose du 
revêtement fin 

(vinyle ou mosaïque) grâce à l’absence de surépaisseur. Les 
coudes sont déjà fixés sur la platine, prêts à raccorder. La 
pose s’effectue en 6 étapes : raccorder les coudes aux tuyaux 
d’alimentation ; mettre la platine en attente sur le mur arrière 
et procéder au test d’épreuve étanchéité ; ôter les écrous 
des coudes, percer 2 trous de diamètre 35 mm à l’entraxe 
150 mm, poser la cloison puis tirer sur les coudes à l’aide des 
bouchons, visser le premier écrou sans le bloquer ; visser le 
deuxième écrou, régler le niveau puis bloquer les 2 écrous ; 
détacher et positionner le gabarit de vissage, visser les vis 
placo ; poser le revêtement puis la robinetterie.

Valsir
COLLIER DE PIQUAGE
Le collier de piquage sur tube multicouche Connex-T de 
Valsir permet de réaliser un piquage sur des canalisations 
déjà installées, sans démontage. Il est compatible 
uniquement avec le tube Pexal. Le collier s’installe après 
vidange du réseau, par réalisation d’un perçage du tube  
et apposition ensuite du manchon doté d’une sortie filetée 

mâle. Il possède un système  
de verrouillage des demi- 
coques (qui évite que les  
2 pièces ne tombent par terre), 
des vis imperdables et des 
écrous intégrés. L’anneau de 
verrouillage de l’insert fileté est 
muni d’un système de blocage 
qui évite les couples de serrages 
trop élevés. Le corps est  
en polymères polyacrylamide, 
l’insert et l’écrou en alliage 
de laiton, le joint en EPDM. 
Supporte des pressions  
de 10 bar et des températures 
atteignant 95 °C. 

PLOMBERIE
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Comap
TUBES ET RACCORDS 
Pour toutes les installations thermiques et sanitaires encastrées ou 
apparentes, Comap proposait déjà la gamme Multiskin, incluant des tubes 
multicouches, des raccords à sertir métalliques et synthétiques, ainsi qu’une 
solution de raccordement instantané. L’an dernier, la gamme métallique a été 
étendue jusqu’au diamètre 75 mm. Quant à la gamme synthétique, elle s’est 
enrichie des diamètres 40, 50 et 63 mm (en plus des diamètres 16 à 32 mm 
déjà proposés). La gamme comprend deux types de tubes multicouches, 
avec des épaisseurs d’aluminium de 0,2 ou 0,4 mm (pour le diamètre 16 mm). 
Le MultiSkin 2 est adapté aux réseaux encastrés, tandis que le Multiskin 4 
convient à l’encastré et à l’apparent.

Elydan 
SYSTÈME MULTICOUCHE
Elydan poursuit son développement dans 
l’hydro-distribution en sanitaire-chauffage. 
Après avoir lancé le tube PE-RT Calineo pour 
l’alimentation des radiateurs haute température 
et des planchers chauffants, le fabricant 
propose aujourd’hui un système multicouche 
PE-RT/aluminium : Izé’O. Certifié NF 545 Afnor 
Certification, il est disponible du diamètre 16 au 
diamètre 63. Le sertissage s’effectue avec des 
mâchoires à profil de type RFz. Toute la gamme 
est disponible en barres de 4 m. Les diamètres 
16 et 20 sont également proposés en couronne 
de 100 m et les diamètres 25 et 32 en couronne 
de 50 m. Une version pré-isolée sera également 
disponible (en diam. 16, couronne de 50 m).

Effebi 

Raccord à compression  
pour tube polyéthylène
Le raccord à compression en laiton pour tube polyéthylène Tof Push d’Effebi 
dispose d’un système breveté d’ancrage et de jonction constitué de deux 
éléments : un joint conique en caoutchouc de grande épaisseur et une bague 
d’ancrage en laiton. La forme conique du joint s’adapte aux tolérances 
du tube PE, y compris les ovalisations, et assure l’étanchéité hydraulique 
grâce à sa résistance proportionnelle, ce qui en fait un support idéal pour 
la bague mécanique. Toutes les pièces sont marquées avec semaine et 

date de fabrication, pour la traçabilité 
du produit. Le raccord Tof Push est 
certifié ACS, DVGW Allemagne, ISO 
9227 (240 heures en brouillard salin). 
Gamme complète de 20 à 110 mm.  
Caractéristiques : filet UNI ISO 7/1, corps 
haute sécurité de grande profondeur, 
joint conique auto adaptant avec 
surface de contact, système de montage 
rapide avec guide breveté, montage 
direct tube-raccord avec écrou de 
blocage extérieur. Utilisable pour eau 
potable.

Watts  
VANNES D’ÉQUILIBRAGE  
POUR RÉSEAUX ECS
Watts présente une version certifiée ACS de sa 
gamme de vannes Idroset Séries CF, conçue pour 
équiper les réseaux bouclés d’ECS des bâtiments à 
usage d’habitation ou de bureaux. Les 6 références 
couvrent des débits allant de 35 à 10 000 l/h.  
Elles se caractérisent par leur pression nominale 
de 16 bar, leur température de service de - 10  
à 110 °C et leurs écrous tournants compatibles 
avec tous les types de canalisations. Un cadran 
indiquant le changement de débit en temps réel 

rend plus rapide le réglage de 
toutes les vannes, ainsi 

que la lecture du débit. 
En complément, le 

fabricant propose 
aussi une version 
à raccordement 
taraudé ISO  

228 F/F, destinée 
aux espaces exigus 

en rénovation.

PLOMBERIE

Ram
KIT DE FIXATION DE ROBINETTERIE
Le fabricant français Ram lance le kit de fixation de 
robinetterie Robimax. Celui-ci facilite l’installation de 
la robinetterie sur les cloisons en plaque de plâtre 
grâce à un système de raccordement entre le tube 
(PER ou multicouches) et le robinet (ou mitigeur). Il 
est composé d’une platine Inox, de coudes en laiton 
orientables à 360 ° (avec leurs raccords), de bouchons 
plastiques 15/21 avec joint prémonté, de chevilles et 
d’un adhésif. La platine est sécable et s’adapte à toutes 
les configurations (mono, entraxe 80, entraxe 150 mm). 
Ce kit de fixation est visitable même après installation.
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PBtub
LA MAISON VIRTUELLE : UNE PLATE-FORME 
PÉDAGOGIQUE 
La Maison Virtuelle est une vitrine des solutions proposées par les filiales 
de Thermador Groupe. Elle met en situation les produits et solutions dédiés 
à la circulation des fluides le bâtiment. Dans cet environnement immersif, 
il est possible de naviguer en temps réel dans cette maison individuelle 
comme dans un jeu. Elle expose plusieurs solutions dont la gamme de 
raccords multicouche sans plomb Alpex duo XS. Elle est conçue comme 
une plateforme pédagogique et permet d’y retrouver les produits des 
filiales et leurs informations complémentaires (fiches techniques, notices de 
montage, vidéos…). 

Giacomini 
SÉPARATEUR DE BOUES ORIENTABLE
Muni d’un système pivotant, le séparateur de boues avec filtre magnétique R146C de Giacomini 
s’installe sur le retour du circuit hydraulique. Son action cyclonique et son aimant permettent de 
capter et de séparer les boues et les particules métalliques en suspension. Ce séparateur de boues 
est aussi doté d’un filtre en acier inoxydable, d’un robinet de vidange et d’un purgeur manuel. 
Il est disponible en 2 modèles. La version 3/4“ convient particulièrement à une installation sous 
la chaudière. Cet appareil supporte une pression maximale d’exercice de 10 bar, une plage de 
température de 5 à 90 °C et des solutions glycolées contenant au maximum 50 % de glycol. Sa 
capacité magnétique atteint 13000 Gauss pour le séparateur de saletés de 3/4” et 12100 Gauss 
pour le séparateur de saletés de 1”.

Thermador

Doseur de polyphosphates 
anti-tartre
Thermador commercialise le 
doseur de polyphosphates anti-
tartre Caleffi XP, qui protège 
contre le tartre les échangeurs à 
plaques des chaudières murales 
instantanées. Le polyphosphate 
fixe les ions de calcium, de 
magnésium et de carbonate, 
empêchant le calcaire de se 
déposer sous forme de tartre. Les 
performances de la chaudière 
sont ainsi préservées et des 
économies d’énergies réalisées. 
Cet appareil s’installe sur l’arrivée 
d’eau froide sanitaire. Sa vanne 
d’arrêt permet de couper l’arrivée 
d’eau pour dévisser le doseur et le 
recharger.

BWT France
RÉDUCTEUR DE PRESSION  
AVEC FILTRE INTÉGRÉ
Le BWT D1 avec filtre intégré protège de façon optimale 
l’alimentation en eau froide, contre une pression 
d’alimentation excessive, les maisons individuelles et 
multifamiliales, les bâtiments commerciaux et industriels. 

Une pression constante 
et pas trop élevée 
protège les raccords, les 
installations sanitaires, la 
robinetterie et les appareils 
électroménagers raccordés 
en eau. Elle permet 
également d’éviter les 
surconsommations d’eau 
inutiles et les bruits dans 
les canalisations. Qualitatifs 
et garantis 10 ans, les 
réducteurs de pression D1 
s’entretiennent facilement, 
grâce à une coupelle 
transparente qui permet de 
visualiser quand le tamis 
filtrant est encrassé.  

PLOMBERIE

Boutté 
RACCORDS À ÉCROU MOBILE
Boutté propose une gamme de raccords à écrou mobile pour 
collecteur. Cette gamme de raccords à joint plat facilite les 
raccordements des tubes aux collecteurs. Ces 
raccords, associés entre eux, peuvent même 
se substituer à un collecteur standard. La 
gamme est composée de 14 modèles, avec 
des filetages 15 x 21 (1/2’’), 20 x 27 (3/4’’) et 
26 x 34 (1’’) : 
• raccords unions (égales et réduites),
• coudes (égaux et MF),
• tés (MMF, MFM, F, FMF).
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Quelle est la dynamique actuelle du secteur 
du traitement de l’eau ?  
Gabriel Péri : Le marché du traitement de l’eau 
traverse une période de changements passion-
nants. Dans tous les pays, les gens sont de plus en 
plus conscients de l’importance de l’eau et de ses 
contaminants. La période Covid a également joué 
un rôle qui a accru cette prise de conscience car les 
personnes contraintes de rester à la maison ont pris 
le temps de réaliser des travaux de rénovation et ont 
installé des produits liés à l’amélioration de l’habitat 
comme des appareils de traitement de l’eau. 

Pouvez-vous nous en dire plus sur le marché  
des adoucisseurs ?
GB : A partir du moment où les adoucisseurs ont commencé à appa-
raître sur le marché jusqu’au début des années 2000, les adoucisseurs 
étaient principalement à commande électromécanique.  L’évolution 
s’est alors concentrée sur l’électronique qui a pris de plus en plus 
d’importance. Des fonctions réduisant la consommation d’eau (soit 
jusqu’à 75 %) pendant les régénérations ont également été ajoutées. 
Aujourd’hui, le développement de nouveaux produits se concentre 
sur la connectivité et les avantages offerts par l’internet des objets, 
comme la surveillance à distance des appareils par le biais d’une 
application ou d’un portail web.

Quel éventail de produits proposez-vous et quelles sont 
leurs spécificités?
GB : Nous commercialisons des systèmes POE (Point of Entry)(1) pour 
des applications résidentielles et commerciales et des systèmes d’eau 
potable POU (Point of Use)(2) . Toutefois, notre produit principal est 
l’adoucisseur d’eau résidentiel. Nous proposons une large gamme de 
modèles allant des produits d’entrée de gamme jusqu’aux produits 
haut de gamme qui allient efficacité, performance et design. D’autre 
part, la surveillance à distance de l’adoucisseur d’eau, souvent caché 
au sous-sol, est d’un grand intérêt. Les notifications sur les perfor-
mances du système et les erreurs comme un manque de sel sont 
pertinentes à suivre sur une application, tant pour les propriétaires 
finaux que pour les professionnels. Par exemple, sur nos adoucis-
seurs IQSoft connectés, il est possible de surveiller l’historique de 
la consommation d’eau via une application et d’assurer un suivi en 

effectuant une comparaison graphique par rapport 
aux mois et années précédents, afin de réduire au 
maximum le gaspillage d’eau. Ainsi, vous n’achetez 
pas seulement un appareil de traitement de l’eau, 
mais aussi un compteur d’eau intelligent.

Vous avez également développé  
de nouvelles applications ?
GB : Au cours des dernières années, nous avons 
développé une nouvelle génération d’applications 
puissantes. Cette année, nous lancerons en Europe 
l’application Pentair Home pour les propriétaires 

d’adoucisseurs d’eau et l’application Pentair Pro pour les installateurs 
et les revendeurs. Ces deux applications sont riches en fonctionna-
lités et font passer la connectivité au niveau supérieur connectant 
les appareils. Ainsi, les utilisateurs et les professionnels pourront 
dialoguer entre eux. 

Pouvez-vous détailler les fonctionnalités et avantages  
de ces applications ?
GB : L’application Pentair Home permet au propriétaire d’avoir 
une maîtrise totale de l’eau dans sa maison. En plus de délivrer des 
informations sur les niveaux de sel, l’utilisation prédictive du sel, 
le débit de pointe quotidien et la consommation d’eau supérieure 
à la normale, l’application permet également aux propriétaires de 
communiquer avec le professionnel le plus proche du réseau Pentair 
qui utilise l’application Pentair Pro. Ce professionnel peut surveiller à 
distance l’appareil, vérifier qu’il fonctionne correctement et recevoir 
automatiquement toutes les alertes de service ou de maintenance. 
En outre, le professionnel reçoit des informations de diagnostic 
détaillées. Il sera alors en mesure de proposer la bonne pièce rapide-
ment si un défaut mécanique est détecté. Enfin, l’automatisation et 
les routines pour améliorer la durabilité et l’efficacité font partie de 
notre feuille de route. Nos équipements et applications seront prêts 
pour la maisons connectée de demain et pour les villes intelligentes 
qui deviennent la nouvelle norme. n

(1) Les systèmes POE, également connus sous le nom de systèmes pour toute la maison, 
traitent généralement toute l’eau entrant dans une maison avant qu’elle ne parvienne 
au consommateur.
(2) Les systèmes POU traitent l’eau par lots et envoient l’eau à un seul robinet (généra-
lement celui de la cuisine).

Connectivité : Pentair passe  
au niveau supérieur
L’entreprise américaine spécialisée dans la gestion des fluides met en avant ses nouveaux 
adoucisseurs connectés. Elle vient également de lancer en Europe deux applications riches  
en fonctionnalités.

Gabriel PÉRI, chef de produits

Gabriel Péri
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Sentinel 
PROTECTION DURABLE CONTRE  
LA CORROSION ET LE CALCAIRE
Ajouté après le nettoyage de l’installation, l’inhibiteur Sentinel X100 protège 

durablement les radiateurs, chaudières, planchers 
chauffants et échangeurs contre la corrosion et le calcaire. 
Il prolonge la durée de vie de la chaudière et optimise le 
rendement énergétique de l’installation tout en réduisant 
la consommation énergétique. Ce produit permet, entre 
autres, de garantir une efficacité optimale de la chaudière, 
d’empêcher la corrosion de type tête d’épingle, d’aider à 
prévenir la formation d’hydrogène… De plus, cet inhibiteur 
multimétaux est compatible avec tous les matériaux de 
synthèse, métaux et alliages communément utilisés, y 
compris l’aluminium. Il est disponible en bidon d’un et 
cinq litres ainsi qu’en jerrican de 20 litres et en aérosol. 

Resideo 
ADOUCISSEUR D’EAU
Resideo présente l’adoucisseur d’eau Braukmann 
KaltecSoft, qui combine la technologie d’échange  
d’ions avec une vanne de régulation. La capacité de 
l’adoucisseur est utilisée selon les besoins, en fonction  
de la consommation d’eau réelle. Pendant la régénération,  
la quantité de sel consommée correspond à celle qui a  
été utilisée. Après avoir rincé la tuyauterie, cet appareil 
s’installe dans une buanderie, directement après le filtre fin. 
Il doit y avoir un raccordement à l’égout, un raccordement 
au réseau séparé et un siphon de sol à proximité immédiate 
de l’adoucisseur d’eau.

Edya
CONTRÔLE D’EMBOUEMENT
Utilisable sur tout type de réseau de chauffage et  
de climatisation, le pack Edya Test permet 
d’effectuer le contrôle d’embouement en 3 étapes. 
Etape 1 : mesurer le niveau d’embouage avec 
l’éprouvette calibrée et identifier le type de boue 
avec le détecteur de fer. Etape 2 : scanner le QR code 
se trouvant sous l’éprouvette. Etape 3 : compléter 
le formulaire en ligne. La réception du certificat se 
fait instantanément par e-mail. Outre le résultat 
d’analyse, il inclut des conseils pour le client.  
Le client peut d’ailleurs recevoir une copie de l’email, 
si cette option est cochée dans le formulaire.

Ecobulles

Neutralisation du calcaire
Ecobulles fonctionne selon le principe suivant : 
une dose de CO2 alimentaire, calculée en fonction 
de la dureté de l’eau, est injectée à chaque litre 
d’eau consommée. Au contact de l’eau, le CO2 se 
transforme en acide carbonique, qui va solubiliser 
le calcaire sous forme de bicarbonate. Ce procédé 
s’utilise en mode préventif ou curatif. L’Écobulles 
Équilibre connecté est équipé d’un écran digital 
qui indique la consommation d’eau journalière et 
totale depuis l’installation. L’écran clignote lorsqu’il 
n’y a plus de CO2 dans la bouteille. L’Ecobulles 
Expert connecté possède en plus un dispositif de 
détection de fuites d’eau et informe l’utilisateur 

en temps réel 
et à distance 
lorsqu’une fuite 
est décelée. 
Quant à l’ins-
tallateur, il a la 
possibilité de 
vérifier à dis-
tance la réserve 
de CO2 et le bon 
fonctionnement 
des appareils.

Aquabion 
SYSTÈME ANTI-CALCAIRE 
ÉCOLOGIQUE
Aquabion propose une alternative 
aux adoucisseurs et aux systèmes de 
traitement de l’eau classiques. Le fabricant 
commercialise un appareil qui traite le 
calcaire et la corrosion dans les canalisations 
de tous gabarits, aussi bien en préventif 
qu’en curatif. Monté après le compteur de 
l’arrivée d’eau générale, il fonctionne sans 

sel, sans alimentation électrique, sans produit chimique et sans maintenance. 
Le principe : la forme initiale de la calcite est transformée en aragonite par un 
processus électrolytique qui se crée entre une anode de zinc et le corps en 
laiton. On obtient ainsi un calcaire amorphe et non incrustant et la formation de 
dépôts calcaire est largement réduite, indique le fabricant.

Flamco
SÉPARATEUR D’AIR ET DE BOUES
La gamme Flamco XStream comprend un séparateur d’air, 
un séparateur de boues et un séparateur d’air et de boues 
combiné. Elle se caractérise par son mode Eco/Max. En 
mode Eco, une partie seulement de l’eau du circuit passe par 
le séparateur et la pompe doit donc moins débiter. Quant 
au mode Max, il est surtout utilisé pour le démarrage du 
système : toute l’eau du circuit passe alors par le séparateur, 
ce qui permet de capturer rapidement l’air, les boues et la 
magnétite. Grâce à leur raccord rotatif sur 360 degrés, ces 
appareils peuvent s’installer sur des conduites verticales, 
horizontales et en diagonale. Ils sont disponibles avec 3 
raccords différents : avec filetage femelle, avec filetage mâle 
à joint plat et avec raccord à compression.

PLOMBERIE (TRAITEMENT D’EAU)
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Adey
TEST D’EAU RAPIDE
Adey ProCheck permet de tester la qualité de l’eau d’une 
installation de chauffage à l’aide d’un smartphone. Il suffit de 3 
minutes pour mesurer les niveaux d’inhibiteur, de corrosion et de 
pH. Les résultats sont affichés dans une application. Chaque test 

crée un rapport 
de résultats, qui 
peut être envoyé 
à n’importe quelle 
adresse e-mail 
directement 
depuis 
l’application. 
L’accès au 
système de 
gestion de 
rapports est 
gratuit seulement 
la première année.

BWT 
ADOUCISSEUR 
CONNECTÉ
BWT France lance son nouvel 
adoucisseur d’eau Perla 
Sphère destiné à l’habitat 
individuel. Il permet d’adou-
cir l’eau d’un foyer comptant 
jusqu’à 8 personnes, quels  
que soient la dureté de l’eau 
et les besoins journaliers 

en eau adoucie. Il bénéficie de contrôles automatiques de la saumure, 
d’un processus de désinfection des résines autonome même lors d’une 
absence prolongée (grâce au mode vacances) et d’une régénération  
« intelligente ». Un système anti-débordement et une alarme signalent  
le manque de sel. Les pièces essentielles de l’adoucisseur sont garanties 
10 ans : colonne de résine, bac à sel, bloc hydraulique, vanne et carte. 
L’appareil peut être assorti d’un contrat de service BWT Perla Max, 
incluant la fourniture des consommables (hors sel) pour l’entretien pério-
dique de l’appareil, déplacement et main d’œuvre inclus. Connecté en 
Bluetooth à l’application BWT, il est possible de suivre les consommations 
en eau et en sel de l’appareil, mais aussi son fonctionnement, contacter 
l’assistance et commander ses consommables.

Ingenio
RÉGÉNÉRATEUR D’EAU À VORTEX
Ingenio propose le régénérateur d’eau à vortex  
ABC Protect, fabriqué en acier inox. Celui-ci régénère l’eau 
sans produits chimiques grâce au procédé de la résonance 
magnétique vibratoire moléculaire. Cet appareil traite et 
élimine toutes sortes de boues (métalliques, bactériennes 
et organique), traite l’entartrage et le calcaire, et neutralise 
la corrosion intérieure. Il décrasse rapidement les surfaces 
d’échange (chaudière, PAC, échangeur, radiateur, plancher 
chauffant), les pompes, la tuyauterie et la robinetterie, 
indique le fabricant. Celui-ci met en avant les résultats 
suivants, obtenus en 12 jours : diminution de la teneur en 
fer de 35,6 à 0,78 mg/litre, diminution de la teneur en 
cuivre de 1,72 à 0,0042 mg/litre, diminution de la teneur en 
bactéries BSR de 800 à 0 UFC/l.

Expertima

Traitement anticalcaire
Avec le Calcéo, Expertima Technologies propose un traitement 
anticalcaire destiné à l’habitat individuel. Celui-ci bénéficie de 
la technologie NT-F, qui ne comporte pas de zinc. La gamme 
comprend les modèles Calcéo 700 (pour studio ou T1), 800 (pour 
une famille de 2 à 3 personnes n’utilisant pas d’économiseurs 

d’eau sur les robinets), 900 (pour une 
famille jusqu’à 3 personnes utilisant des 
économiseurs d’eau), 1500 (jusqu’à 6 
personnes) et 2000 (de 6 à 8 personnes). 
Ce traitement anticalcaire est aussi 
efficace sur des installations spécifiques 
(piscines, spas, circuits de chauffage ou 
de climatisation, plancher chauffant/
rafraîchissant). Couplé avec le filtre 
désemboueur NTO-D, il permet d’éliminer 
les boues du réseau de chauffage ou de 
climatisation.

WFWT 
PROTECTEUR/ 
DÉSEMBOUEUR NATUREL
Le PAK 9-20 de la société WFWT est un 
protecteur/désemboueur destiné aux PAC 
et chaudières murales à haut rendement 
énergétique. Naturel, biodégradable et non 
toxique, ce composé de tanins végétaux 
évite l’encrassement et la formation de 
boues dans les conduites et les échangeurs 
de sections réduites et protège les corps 
de chauffe et les éléments en aluminium. 
Il élimine rapidement l’oxygène corrosif, 
stabilise et disperse les sels insolubles. Ce 
produit est conditionné en poche souple 
de 250 g, qui traite une installation de 50 à 
100 l. Un kit de mesure permet de contrôler 
rapidement le degré de protection du 
circuit et d’ajuster le dosage.

Thermap 
DÉTECTION DE LA VITESSE DE 
CORROSION
Les détecteurs Risycor de Thermap mesurent les vitesses 
de corrosion à l’intérieur des réseaux et alertent en cas de 
dérive. Une sonde porte un coupon de corrosion étalonné 
qui, plongé dans la veine d’eau, s’oxyde plus ou moins vite. 
Un système suit la perte de masse du coupon et calcule sa 
vitesse de corrosion en micromètres par an. Les données 
relatives à la vitesse de corrosion et à la température 
peuvent être archivées, au maximum, pendant 15 ans. Leur 
relève se fait par câble micro-USB sur site ou à distance 
(via Ethernet ou Internet). Un logiciel 
dédié gratuit permet de visualiser les 
données et d’interpréter les éventuels 
incidents ou dérives. Enfin, les LED  
du détecteur signalent les défauts et 
dérives des vitesses de corrosion  
ou confirment le bon fonctionnement.  
Une sortie contact sec permet de 
relayer les alertes vers une 
alarme, la GTC du bâtiment, 
etc.5/30 à piles - DN80.

PLOMBERIE (TRAITEMENT D’EAU)
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Pouvez-vous présenter votre société  
et ses principales activités ?   
Gérald Péronnet : Notre société est spécialisée dans 
la fabrication de produits de tuyauterie métallique 
flexible qui répondent à des applications indus-
trielles, résidentielles et commerciales. Créée en 
1975 à Exton Pennsylvanie aux Etats-Unis, elle 
emploie à ce jour 170 salariés. Ses différentes acti-
vités ont généré 123 millions d’euros de chiffre 
d’affaires l’année dernière. Nous avons déposé 200 
brevets et nous avons largement investi dans notre 
usine de fabrication certifiée ISO 9001 à Banbury 
en Angleterre pour les marchés britannique et européen. D’autre 
part, nous venons de finaliser la création de notre structure juridique 
en France, SAS OmegaFlex. Il s’agit là d’une étape supplémentaire 
dans notre vision à long terme pour le marché français.

Selon vous, quelle est la dynamique actuelle du marché  
de la tuyauterie et des raccords en France ?
GP : Malgré les annonces gouvernementales sur la politique éner-
gétique française et la récente mise en place de la RE2020, nous 
évoluons sur un marché où les opportunités de croissance existent, 
notamment avec la conversion du fioul vers le gaz qui porte essen-
tiellement le segment de marché de la rénovation. Sur celui du 
neuf, nos produits s’intègrent parfaitement aux pompes à chaleur 
hybrides. D’autres facteurs comme la progression du biogaz ou 
l’arrivée de l’hydrogène permettront aux solutions techniques gaz 
de se maintenir dans le paysage de la construction en France.

Depuis quand proposez-vous vos produits  
sur le marché français ? 
GP : Nous avons introduit le kit PLT TracPipe en France dès 2008 
et nous sommes devenus l’un des premiers acteurs à disposer de 
la marque ATG-PLT délivrée par Certigaz pour le marché des cana-
lisations semi-rigides pour les installations gaz basse et moyenne 
pression. Puis, nous avons récupéré fin 2020 la maîtrise de la 
commercialisation de ce produit en nous appuyant pendant une 
dizaine d’années sur une distribution exclusive. Ceci nous permet 

de mieux assurer sa promotion auprès des profes-
sionnels du chauffage sanitaire et de leur proposer 
un ensemble de services. Aujourd’hui, nous pou-
vons compter sur notre stock basé à Dieppe afin 
de répondre aux demandes de livraison. Notre 
organisation flexible et réactive permet également 
d’effectuer des livraisons express pour les petits 
dépannages.

Quels sont les avantages et caractéristiques 
techniques de ce kit PLT ? 
GP : Il est plus résistant à l’arrachement et à l’écra-

sement que les autres solutions techniques du marché. Nous consi-
dérons en effet qu’une canalisation gaz ne doit pas être souple, ni 
rapide à installer mais elle se doit d’être robuste et rassurante dans 
sa mise en œuvre et sa tenue dans le temps. TracPipe intègre la 
technologie de raccords à serrage mécanique AutoFlare® qui assure 
une étanchéité métal contre métal sans joint, rendant la canali-
sation sûre durablement. Elle se positionne en véritable alterna-
tive aux canalisations rigides traditionnelles comme le cuivre ou 
l’acier en permettant un gain de temps jusqu’à 75 % sur la mise en 
œuvre. Aucune brasure, ni soudure, ni équipement spécifique ne 
sont nécessaires. La rentabilité des chantiers gaz s’en trouve alors 
considérablement améliorée.

Quels sont les freins à lever afin d’accroître le déploiement 
de cette solution en France ?
GP : Le principal frein au développement de notre solution PLT est la 
résistance au changement des installateurs gaz qui ont le sentiment 
de perdre leur expertise. Or, leur savoir-faire est de raccorder correc-
tement un logement au gaz en respectant les normes et standards du 
marché. Notre rôle en tant que fabricant est donc d’accompagner ce 
changement d’habitude par des formations produits, une assistance 
au démarrage de chantier, une hotline technique... Les échanges que 
nous pouvons avoir avec les artisans permettent aussi d’améliorer 
et de faire évoluer notre gamme. A ce titre, nous participerons en 
octobre prochain au salon Interclima pour continuer d’aller à la 
rencontre des professionnels du chauffage sanitaire. n

Omegaflex assoit  
son savoir-faire en France  
avec son PLT TracPipe
Le fabricant de tuyaux métalliques flexibles s’impose sur le marché français en proposant le kit PLT 
TracPipe. Celui-ci se caractérise par sa résistance et sa durabilité et s’installe sans brasure, ni outil.

Gérald PÉRONNET, directeur marketing pour le marché français

Gérald Péronnet
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Comment est né le programme Oscar ?  
Aristide Belli : Nous sommes partis du constat que 
les artisans rencontrent des difficultés à intégrer 
les aides publiques et privées dans leur offre de 
rénovation énergétique. Ils hésitent à mettre en 
avant ces aides auprès de leurs clients notamment 
en raison de leur manque de connaissance au sujet 
des dispositifs réglementaires et de la complexité de 
mise en œuvre des aides. Les artisans se retrouvent 
également souvent seuls et démunis face aux lourdeurs administra-
tives générées par les aides et ce malgré le Réseau d’accompagnement 
« Faire » de France Rénov’ qui accompagne les particuliers afin que 
les travaux soient réalisés efficacement avec des matériels de qualité. 
Le programme Oscar « Optimisation et simplification des CEE pour les 
artisans de la rénovation » qui a été lancé le 25 février 2022 a donc pour 
objectif de simplifier le parcours des artisans dans la mobilisation 
des aides publiques dans le secteur résidentiel.

Quelles vont être les premières étapes ?
AB : Le programme Oscar a été établi pour une durée de trois ans avec 
pour objectif de constituer un réseau de 100 formateurs déjà acteurs 
de la rénovation énergétique sur le territoire. Leur recrutement a été 
en partie réalisé au printemps grâce à un premier appel à candidatures 
qui a été clôturé le 31 mai. Ces derniers, qui bénéficieront d’une for-
mation dédiée et d’une montée en compétences progressive, seront 
ensuite labellisés pour former 6 000 Référents d’aide à la rénovation 
(RAR) dans les différents réseaux d’artisans (Capeb, FFB), de distri-
buteurs et de négoce de matériaux et d’équipements afin de couvrir 
l’ensemble de la France métropolitaine. Ces correspondants locaux 
accompagneront et formeront à leur tour les artisans RGE déjà label-
lisés et ceux qui le deviendront grâce au programme Formation aux 
économies d’énergie dans le bâtiment (Feebat). 

Pouvez-vous nous en dire plus sur  
ces formations et quand seront-elles  
disponibles ?
AB : Nous avons notamment pour mission de créer 
une formation sous la forme d’un Mooc* de deux 
heures et demie environ qui est mis en ligne depuis 
le mois de juin. Ce Mooc ouvert à tous a pour objec-
tif de former au dispositif des CEE et aux aides de 
rénovation. Tous les professionnels auront ainsi 

un même niveau de connaissance au sujet des aides et un diplôme 
attestant leurs compétences leur sera remis. Cette formation traite 
conjointement du dispositif MaPrimeRénov’ pilotée par l’Anah. 
Si les artisans et les acteurs de la filière rénovation souhaitent se 
former aux dispositifs des CEE et MaPrimeRénov’, ils peuvent désor-
mais s’inscrire à la formation en ligne gratuite disponible sur le site  
www.programme-oscar-cee.fr. Dans un second temps, il est prévu de 
dispenser une formation au contenu concret et en présentiel dont 
les RAR pourront bénéficier dès le second semestre. 

Quelles sont les perspectives d’avenir de ce projet ? 
AB : Nous disposons de seulement trois ans pour réaliser cette 
mission ; ce laps de temps nous parait très court d’autant que les 
professionnels du bâtiment n’ont pas de visibilité à court terme en 
raison du contexte économique incertain et de la réglementation 
qui est également régulièrement modifiée. Toutefois, cette struc-
ture devrait permettre de maintenir à jour les niveaux d’expertises 
des professionnels. Elle devrait perdurer au-delà des trois ans fixés 
initialement si son intérêt est prouvé. Elle devrait également contri-
buer à mettre en œuvre la politique ambitieuse de rénovation du 
parc des logements. Les aides sont en effet des leviers importants 
pour flécher vers les actions de rénovation les plus performantes. n
* acronyme de « Massive Open Online Course »

Le programme Oscar facilite 
l’accès aux aides à la rénovation
L’Association technique énergie environnement (ATEE) porte le programme Oscar afin d’accompagner 
les artisans à mieux intégrer les aides publiques.

Aristide BELLI, chef de projet du programme Oscar

Aristide Belli
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OUTILLAGE 
Des produits pour le plombier-chauffagiste

et le technicien de maintenance

Edma 
SACOCHE PORTE-OUTILS
Edma lance une sacoche porte-outils qui peut être clipsée 
sur les boîtes de rangement empilables Edmabox ou L-Boxx. 
Fabriquée en polyester résistant (1000 D), elle dispose de :
• 8 compartiments extérieurs,
• 1 poche à rabat avec fermeture autoagrippante,
• 16 passants intérieurs,
• 5 passants extérieurs.
A cela s’ajoutent une poche zippée et 2 bandes à fermeture 

autoagrippante, qui servent à transporter des outils habituellement difficiles à loger, 
tels qu’une scie à métaux ou un niveau à bulles. Enfin, une poignée rigide en métal 
avec un rembourrage en mousse et une sangle réglable facilitent le transport.Testo

MONITEUR DE CO2 AMBIANT 
PORTABLE
Ce moniteur de CO2 ambiant proposé par Testo 
surveille et mesure en temps réel la qualité de 
l’air intérieur. Il est particulièrement destiné aux 
salles de classe, restaurants et établissements 
équipés de systèmes de chauffage, ventilation  
et climatisation obsolètes pouvant favoriser  
des environnements où le risque de transmission 
virale par l’air respiré augmente. 
Pour chaque paramètre, le moniteur fournit  
des indications à la manière d’un feu tricolore :
• rouge : risque de transmission virale par l’air 
respiré potentiellement élevé ;
• jaune : risque de transmission virale par l’air 
respiré potentiellement modéré ;
• vert : risque de transmission virale par l’air 
respiré potentiellement faible.
Il émet simultanément une alarme sonore 
afin que les utilisateurs soient informés de la 
présence de conditions susceptibles d’accroître 
le risque de transmission virale, en se basant sur 
les niveaux de dioxyde de carbone détectable.

Griffon

Bande d’étanchéité
Avec Kolmat Fibre Seal, Griffon pro-
pose une bande d’étanchéité impré-
gnée et renforcée de fibres, destinée 
à rendre étanches les raccords filetés 
coniques et cylindriques en métal et 
en matière synthétique. Elle convient 
notamment pour l’eau (jusqu’à une 
pression de 16 bar à + 95 °C et jusqu’à 
une pression de 7 bar à +130 °C), le 

gaz (jusqu’à une pression de 5 bar à une température de - 20 à +70 °C), le GPL et 
l’air comprimé. Après avoir dégraissé et nettoyé les surfaces, il faut bien gratter les 
filets des raccords lisses, comme les surfaces en laiton, en Inox ou en chrome. Puis, 
le côté vert foncé de la bande s’applique sur le filet dans le sens du filetage, avec 
un débordement de 50 %. Il faut tourner uniformément autour du filet et serrer 
fermement. Reste alors à assembler les raccords.

Virax 
CAMÉRA 
MULTIFONCTION
Grâce à sa tête étanche 
de 8 mm de diamètre et à 
son flexible de 105 cm de 
longueur, la caméra Micro-
Visioval de Virax permet 
d’inspecter gaines et 
canalisations. Il est possible 
d’enregistrer jusqu’à 100 
photos sur la mémoire flash. 

L’appareil offre aussi 4 autres fonctions. Le thermomètre 
infrarouge, qui fonctionne sur une plage de - 20 à + 350 °C,  
aide à contrôler les installations de chauffage et à 
identifier les radiateurs emboués. Le télémètre laser de 
classe 2 mesure les distances jusqu’à 20 mètres. A cela 
s’ajoutent une lampe de poche Led et un pointeur laser.

Würth
VISSEUSE, MEULEUSE ET MARTEAU 
PERFORATEUR
Würth France propose un ensemble de 3 machines Li-Ion 18 V M-CUBE. Elles 
sont accompagnées d’un chargeur et de 3 batteries 4 Ah, qui se chargent 
entièrement en 50 minutes. La visseuse ABS 18 compact offre une vitesse 
de rotation de 0 à 1900 tours/min (0 à 600 tours/min à vide, en position 

1/2). Le diamètre de perçage 
maximal est de 40 mm dans 
du bois et de 13 mm dans de 
l’acier. La meuleuse d’angle 
AWS 18-125-P compact 
possède un disque de  
125 mm de diamètre et offre 
une profondeur de coupe 
maximale de 27 mm. Le 
marteau perforateur ABH 18 
compact offre une cadence 
de frappe à vide de 0 à 4800 
coups/min. 
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Kee Safety
SYSTÈME ANTI-CHUTE 
PLIANT POUR COMBLES 
Ce treillis antichute CoverSafe fonc-
tionne selon le principe éprouvé de 
la grille à ciseaux. Une fois déployé, il 
fournit une zone de travail sécurisée 
pour des travaux dans des combles ou 
des greniers, offrant gain de temps et 
tranquillité d’esprit pour les profession-
nels. Son principal atout réside dans sa 
facilité d’installation. De taille compacte, 
il est fourni avec une sacoche de trans-
port, et est très facile à passer au travers 
une trappe d’accès ou à manœuvrer 

dans des espaces confinés. Fabriqué à partir de matériau composite, 
il est isolé dans le cas où il serait posé sur  
des câbles électriques cachés.

Fischer
FIXATION ÉTANCHE POUR ZONE HUMIDE
Dans la gamme Duoline, Fischer sort une cheville nylon, la DuoSeal. 
Elle s’enfonce simplement dans le trou de forage et le rend étanche, 
sans accessoire ni mastic ou silicone, empêchant ainsi la moisissure 
et l’humidité d’atteindre le matériau de construction. Cette cheville 
s’adapte à tous les matériaux et convient à des surfaces carrelées 
ou en faïence exposées à des accumulations d’eau temporaires. 
Elle se compose d’une cheville avec un corps bimatière et d’une vis 
en acier inoxydable à empreinte TX. Le composant rouge en nylon 
de la cheville s’adapte automatiquement au support (s’expanse, se 
déploie, forme un nœud) qu’il soit plein, creux ou en plaque. La zone 
d’expansion grise souple obture complètement le trou de forage. Les 
anneaux sur le corps de la cheville compensent les irrégularités du 
forage, la collerette empêche la cheville de passer au travers du trou 

de forage et les ailettes offrent 
une fonction anti-rotation. 
Disponible en diamètres  
6 x 38 mm et 8 x 48 mm, et 
fournie avec des vis inox A2.

Fischer

Fixation étanche  
pour zone humide
Dans la gamme Duoline, Fischer sort une cheville nylon, la 
DuoSeal. Elle s’enfonce simplement dans le trou de forage et le 
rend étanche, sans accessoire ni mastic ou silicone, empêchant 
ainsi la moisissure et l’humidité d’atteindre le matériau de 
construction. Cette cheville s’adapte à tous les matériaux 
et convient à des surfaces carrelées ou en faïence exposées 
à des accumulations d’eau temporaires. Elle se compose 
d’une cheville avec un corps bimatière et d’une vis en acier 
inoxydable à empreinte TX. Le composant rouge en nylon de 
la cheville s’adapte automatiquement au support (s’expanse, 
se déploie, forme un nœud) qu’il soit plein, creux ou en plaque. 

La zone d’expansion grise 
souple obture complètement 
le trou de forage. Les anneaux 
sur le corps de la cheville 
compensent les irrégularités 
du forage, la collerette 
empêche la cheville de passer 
au travers du trou de forage et 
les ailettes offrent une fonction 
anti-rotation. Disponible  
en diamètres 6 x 38 mm et  
8 x 48 mm, et fournie avec des 
vis inox A2.

Sauermann 
ANALYSEURS DE COMBUSTION
Sauermann sort la gamme d’analyseurs de combustion  
Si-CA 030, 130 et 230, destinée aux installations thermiques 
domestiques, tertiaires et industrielles. Les trois modèles 

intègrent une connexion  
sans fil à l’application gratuite  
Sauermann Combustion,  
disponible sur les smartphones 
et tablettes Android et Apple.  
Il est ainsi possible de les 
contrôler à distance, de visuali-
ser leurs mesures en temps réel 
et d’enregistrer les résultats 
sous forme de rapport prêt à 
exporter, comme l’Attestation 
d’entretien des chaudières à 
gaz. Les modèles 130 et 230 
sont dotés d’un écran tactile 
4,3 pouces, avec une interface 
graphique personnalisable pour 
l’analyse des gaz.

Facom 
AMÉNAGEMENT  
DE VÉHICULES 
UTILITAIRES
Ranger ses outils de manière 
sécurisée et les localiser 
immédiatement une fois 
sur le lieu d’intervention : 
voilà ce que propose Facom 
avec sa solution modulaire 
d’aménagement de véhicules 
utilitaires Matrix. Le point  

de départ de tous les aménagements commence avec les Bases 
Passages de roues, disponibles en 7 modèles et adaptées  
à tous les types de véhicules. Les caissons sont proposés en  
17 versions, offrant différentes tailles et combinaisons de tiroirs. 
Les étagères se placent sur les bases ou meubles à tiroirs et 
sont disponibles en 3 profondeurs différentes. Enfin, une large 
gamme d’accessoires complète l’aménagement. A noter : un 
configurateur en ligne permet de créer son agencement et de 
la visualiser en 2 dimensions.

SUITE PAGE 90  l l l
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Parmi l’éventail de produits que vous  
proposez, quels sont les plus plébiscités 
actuellement ?  
Benoit Lecornu : Le marché de la pompe à chaleur 
(PAC) air/eau est en très forte croissance. 60 % de 
ces équipements sont commercialisés en rénova-
tion et les 40 % restants sont vendus dans le neuf. 
Ainsi, la tendance s’est inversée en comparaison 
de 2018. Le marché global de la rénovation, qui est 
notre secteur de prédilection, a performé notam-
ment grâce aux différentes aides financières comme celles dédiées 
aux Pac en remplacement des chaudières gaz ou fioul.  Toutefois, 
les pompes air/air qui bénéficient de peu d’aides enregistrent des 
résultats plus timides. De plus, les conditions météorologiques de 
l’été 2021 n’ont pas été propices et l’intégration de solutions mul-
tisplits - et par conséquent de liaisons frigorifiques - en rénovation 
est également plus complexe. 

Comment l’entreprise s’est-elle imposée dans le secteur  
de la PAC ces dernières années ? 
BL : Nous nous distinguons principalement grâce à notre réseau 
d’installateurs qui apprécie la fiabilité et la qualité de nos produits. 
Certaines spécificités de nos produits sont également appréciées sur 
le marché comme leur construction pensée pour une installation 
et une maintenance facilitées : accès aux composants, espace de 
travail dans l’unité… Nous proposons également une large gamme 
allant de 3 à 16 kW selon différentes configurations : monobloc, 
bi-bloc chauffage seul et bi-bloc avec ECS intégrée. Notre solution 
de connectivité est aussi un atout qui permet aux installateurs de 
superviser à distance un parc de pompes à chaleur et de rendre 
leur maintenance plus efficiente. De plus, nous avons mis au point 
plusieurs technologies qui nous distinguent sur le marché. Il s’agit 
notamment de la solution U-Vacua qui assure une meilleure isolation 
du ballon ECS et permet de placer l’unité intérieure dans un volume 
non chauffé (garage ou sous-sol), soit un gain de place à l’intérieur du 
logement. D’autre part, la technologie T-CAP permet de maintenir 
la température et la puissance jusqu’à -20 °C extérieur.

Pouvez-vous nous en dire plus sur  
la technologie T-CAP ?
BL : La gamme de PAC air/eau T-CAP dont la puis-
sance est comprise entre 9 et 16 kW permet de main-
tenir 100 % de la puissance et de la température sans 
appoint électrique jusqu’à une température de -20 °C 
en extérieur afin de répondre aux besoins en chauf-
fage et en eau chaude sanitaire. Ceci est possible 
grâce à une technologie permettant la réinjection 
de fluide avant l’aspiration du compresseur afin de 

conserver une puissance constante et d’éviter un surdimensionnement 
des équipements. Cette année, nous déclinons cette gamme avec un 
modèle silencieux. La nouvelle Aquarea T-CAP Super Silence se dis-
tingue par son niveau sonore réduit, jusqu’à 7dB(A) de moins que la 
gamme actuelle. Elle intègre elle aussi la technologie Total CAPacity 
qui assure un maintien de la puissance et de la température jusqu’à 
-20 °C extérieur. Elle est disponible en version bi-bloc chauffage seul 
et All in One avec ECS intégré, de 9 à 16 kW.

Avez-vous récemment commercialisé d’autres nouveautés ?
BL : Nous avons également lancé une version compacte de notre 
unité intérieure All in One. Celle-ci dispose d’une emprise au sol 
de 598 x 600 mm, comparable à celle d’un appareil ménager, ce 
qui permet de l’installer plus facilement dans un logement au 
sein d’une cuisine ou d’une buanderie par exemple. La capacité du  
ballon ECS intégré (185L) et tous les composants (pompe à eau, 
filtre magnétique, résistance d’appoint…) sont conservés. Cette 
nouveauté est disponible sur nos gammes haute performance,  
T-CAP et sur l’ensemble des puissances.
 
Quels sont les grands axes sur lesquels travaille la branche 
R&D du groupe ? 
BL : Nous nous intéressons aux grandes évolutions à venir du mar-
ché, notamment la pompe à chaleur pour le logement collectif et 
les fluides en relation avec la F-Gas. Sur ce point, une majorité 
de nos produits fonctionnent désormais au R32 et nous suivons 
attentivement les évolutions réglementaires liés aux réfrigérants. n

Panasonic s’impose sur le 
marché de la pompe à chaleur
Le groupe japonais voit ses ventes dynamisées notamment par des pompes à chaleur innovantes 
alliant confort et efficacité tout en facilitant la maintenance.

Benoit LECORNU, responsable marketing

Benoit Lecornu
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Editherm 
L’AMI DU TECHNICIEN SAV 
CHAUFFAGE
Editherm, application d’aide au dépannage en 
chauffage et climatisation, est désormais utilisable 
sur tous supports fixes comme mobiles. Alors qu’elle 
n’était jusqu’alors accessible que sur tablette Android, 
elle se consulte à présent également en version web. 
Un détail qui a son importance notamment lorsque l’on 
se trouve dans une chaufferie éloignée d’un point de 
connexion Internet. La base de données contient les 
vues éclatées, nomenclatures et codes erreur  
de 400 marques (soit 35 000 modèles) de chaudières 
toutes énergies, pompes à chaleur climatiseurs de 
toutes puissances. Autre nouveauté : en cas de manque 
de gaz identifié sur une chaudière, l’appli propose 
immédiatement d’aller vérifier sur le site Pros du Gaz 
de GRDF si l’anomalie n’est pas due à une coupure 
de gaz dans le secteur. Histoire d’éviter un 
déplacement inutile…

Milwaukee
CLÉ SERRE-TUBE ET AUTRES OUTILS
Plusieurs nouveautés au catalogue Milwaukee : 
• Le coupe-tube cuivre oscillant 42 mm fait partie d’une gamme de  
5 modèles couvrant des diamètres de 3 à 67 mm. Il permet de réaliser des 
coupes avec une seule main et offre une capacité de coupe de 3 à 42 mm.  
Il est doté de 4 roues chromées antirouille et d’un alésoir fixe.
• La pince multiprise à mâchoire V-groove 250 mm possède un système 

d’ajustement rapide de la mâchoire 
par cliquet : une pression sur un 
bouton libère l’ouverture et bloque 
automatiquement la mâchoire 
lorsqu’on le relâche.
• La clé à siphon est disponible  
en 2 versions, l’une d’une capacité  
de 32 à 65 mm et l’autre de
10 à 32 mm. 
• la clé “Cheater” serre-tube  
est dotée d’un tube d’extension  
en aluminium. Elle s’ajuste sur  
3 longueurs : 250, 450 et 600 mm.

Wöhler 

Analyseur  
de combustion 
Doté d’un écran tactile, l’analyseur de combustion 
Wöhler A 450 offre toutes les fonctions de 
mesure et de réglage nécessaires au bon 
fonctionnement d’une chaudière, quel que 
soit le type de combustible. Les données de 
mesure peuvent être transférées directement 
de l’analyseur vers l’application Wöhler A 450, 

disponible dans le 
Google Play Store 
et dans l’App Store. 
Cela concerne 
l’attestation 
d’entretien, le test 
de combustion, 
la mesure du CO 
ambiant et du 
débit calorifique 
minimal. L’écran 
du smartphone 
affiche un rapport 
au format PDF, que 
le professionnel 
peut signer, avant de 
l’envoyer par email à 
son client.

Flir  
COMBINÉ HUMIDIMÈTRE/CAMÉRA THERMIQUE
Rechercher les problèmes d’humidité, de fuites dans des canalisations, de 
fuites d’air, de dysfonctionnements électriques, ainsi que les déperditions 
thermiques : tel est le rôle du Flir MR265, qui associe une caméra thermique 
Lepton d’une résolution de 160 × 120 pixels, une caméra assistée d’une 
lampe LED et d’un pointeur laser, et des fonctionnalités de mesure. Grâce à 
la caméra visible de 2 mégapixels, il est possible de superposer les détails 
des contours sur l’image thermique (via la fonction MSX). Lorsque la 

sonde est utilisée avec la caméra thermique, 
l’opérateur peut balayer toute la surface d’un 
mur et ensuite utiliser le capteur intégré afin 
de localiser l’humidité avec plus de précision. 
Le MR265 est compatible avec 6 capteurs et 
sondes (marteau MR08, sonde à pointe MR05, 
etc.). Pour créer des rapports, il suffit de 
télécharger des images thermiques au format 
jpeg en connectant le câble USB (fourni) 
à l’outil Flir Thermal Studio. Il est possible 
de créer des rapports basés sur des images 
thermiques, MSX ou visibles, ou des rapports 
sur la situation avant et après intervention, qui 
contiennent les 3 types d’images.

Fluke
CAMÉRA THERMIQUE DE POCHE
Fluke a fait évoluer cette année sa caméra thermique de poche Pti120 9HZ 
400C. Offrant une résolution de 120 x 90 (10 800 pixels), elle permet de détecter 
les points chauds et les points froids des équipements électriques, pompes, 
moteurs, systèmes HVAC, etc. (mesures de – 20 à + 400 °C). La technologie IR 
Fusion capture automatiquement une image numérique de lumière visible en 
même temps qu´une image infrarouge : on peut ainsi visualiser le résultat avec 

différents degrés de mélange, du 
plein infrarouge à la pleine lumière 
visible. Il est aussi possible de partager 
des thermogrammes avec d’autres 
personnes grâce à une application 
mobile. En connectant sa caméra au 
réseau Wi-Fi d’un bâtiment, les images 
prises sont automatiquement importées 
dans le système Fluke Connect et 
affichées sur ordinateur. Dimensions  
(H x l x L) : 8,9 x 12,7 x 2,5 cm, poids : 
0,233 kg.

SUITE  l l l
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Sentinel
SPRAY CONGELANT
Le Spray Congelant Sentinel Z100 permet d’effectuer des 
travaux de plomberie sans avoir à couper l’eau. Il s’utilise sur 
des tuyaux en cuivre, en plastique, en plomb, en acier et en fer. 
Les blocs de glace se forment en 5 minutes. Le bouchon  
de glace formé à l’intérieur des tuyaux tient jusqu’à 45 minutes 
sur des tuyaux de 8 à 28 mm. Un tube capillaire et des 
manchons facilitent l’application. Disponible en kit complet  
ou en aérosol seul.

Chauvin Arnoux
CONTRÔLEUR  
DE PRISES ÉLECTRIQUES
Le contrôleur de prises électriques MX 531 de Chauvin 
Arnoux assure la mesure de la tension du réseau  
et la vérification du raccordement des conducteurs  
en régime TT, la mesure de la résistance de terre RE  
(3 à 1999 Ω) et le test de disjonction du RCD 30mA  
du tableau électrique. Il est doté d’une tête rotative 
et se recharge sur le secteur. Le résultat de la mesure 
reste affiché pendant 10 secondes.
Le rétro-éclairage est :
• bleu lorsque l’appareil est connecté à la prise,
• rouge en cas de non-conformité de la mesure,
• gris si tous les résultats sont conformes et l’appareil 
déconnecté.
Livré avec une dragonne et une sacoche de transport.

Knipex
PINCE CLÉ
La pince-clé Knipex associe une clé et une pince, remplaçant 
ainsi tout un jeu de clés, avec des graduations métriques. Les 
mâchoires de préhension peuvent être réglées rapidement, 
par simple pression d’un bouton pression. Grâce aux mâ-
choires parallèles, le vissage ou le dévissage sur des surfaces 
sensibles (peintes, brunies ou anodisées par ex.) peut être 
réalisé délicatement, sans aucun dommage. En outre, il n’y 
a pas à retirer la pince-clé lors du vissage ou dévissage : la 
course entre les mâchoires de préhension permet de visser 
et dévisser selon le principe du cliquet. Le modèle mesure 
300 mm de long, et offre une largeur d’espacement du bec 
jusqu’à 68 mm. Cet outil sert également d’étau, le fort rapport 
de transmission d’environ 1:10 augmentant considérablement 
la force manuelle afin de tenir, serrer, presser ou plier des 
pièces en toute sécurité.
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Quelle est la dynamique actuelle du  
marché de la canalisation et de la distribu-
tion des fluides et comment se positionne 
votre société sur ce secteur ?  
Stéphane Ben Amou : PBtub qui fait partie du 
groupe Thermador a réalisé en 2021 un chiffre d’af-
faires de 28,3 M€, en hausse de 22 % par rapport à 
2020. Nous avons un marché du multicouche qui 
se comporte bien, puisqu’en 2021 il a progressé de 
20 %, et pour 2022, il se présente plutôt bien. Les 
fortes hausses des différents matériaux, dont le 
cuivre, favorisent le développement de cette offre. Nos perspectives 
restent plutôt positives ! Cependant, la guerre en Ukraine, faisant 
suite aux deux années de pandémie liées au Covid, a encore accentué 
les phénomènes suivants : une inflation généralisée à l’ensemble des 
produits inconnue depuis des décennies et des pénuries de biens 
violentes et durables. La prudence reste donc de mise !

Quels sont les grands axes sur lesquels travaille la branche 
R&D de votre société ? 
SBA : Nous n’avons pas de service R&D à proprement parler, mais 
nous travaillons en étroite collaboration avec l’ensemble de nos usines 
au développement de nos gammes. Notre axe principal concerne la 
simplification de nos produits dans leur mise en œuvre, car il est de 
plus en plus difficile de trouver des personnes formées et qualifiées.  
Par ailleurs, cette démarche de recherche s’inscrit dans le champ 
beaucoup plus vaste de la responsabilité sociétale de l’entreprise. Il 
nous appartient d’intégrer les conséquences d’un nouveau produit 
sur notre environnement présent et futur, dès la conception de celui-
ci. Les contraintes économiques et commerciales ne sont plus du 
tous les seules à prendre en compte. D’autre part, nous travaillons 
aujourd’hui sur des solutions qui permettent et facilitent la mise 
en œuvre de nos produits dans le domaine du logement neuf, que 
ce soit dans le collectif ou sur le marché de la maison individuelle. 
L’un de nos projets est en phase de test mais vous comprendrez 

que je ne peux en dire plus pour le moment. Une 
demande de dépôt de brevet a d’ailleurs été faite.

Pouvez-vous nous en dire plus sur l’outil  
« la Maison Virtuelle » accessible via votre 
site Internet ? 
SBA : Au sein de notre groupe, nous déployons 
plusieurs grandes familles de produits, issues des 
différentes filiales ; la Maison Virtuelle reprend 
celles-ci en les mettant en situation de façon péda-
gogique. L’utilisateur de la Maison Virtuelle peut 

aisément visualiser et comprendre tous les produits que le groupe 
propose en pénétrant dans la maison et en se déplaçant à l’intérieur. 
Il est possible d’obtenir des notices et fiches techniques en cliquant 
sur les applications recherchées. L’idée est d’avoir une vitrine de 
nos différents savoir-faire. Mais cet outil ne s’adresse pas qu’aux 
installateurs : les prescripteurs, architectes, maîtres d’ouvrage et 
particuliers peuvent aussi avoir accès à cet outil. La Maison Vir-
tuelle a été lancée en janvier de cette année. Ce sera d’ailleurs un 
outil de promotion important pour nous lors du salon Interclima 
en octobre prochain. 

Quels sont les objectifs et intérêts pour les installateurs  
de la maison virtuelle ? 
SBA : C’est un merveilleux outil de communication qui permet 
à l’ensemble des spectateurs de découvrir l’ensemble des activi-
tés et savoir-faire des filiales de notre groupe, afin d’en faciliter la 
connaissance et l’utilisation. À ce jour, les retours sont très positifs 
et le nombre de vues ne cesse de progresser. La Maison Virtuelle 
a été lancée dans un timing décalé selon les filiales ; nous avons 
communiqué l’information à l’aide de nos « signatures mails », nous 
avons envoyé des mailings et nos équipes commerciales relayent 
l’information auprès des installateurs via les distributeurs. Cet outil 
est utilisé quotidiennement, et même s’il n’a été lancé qu’en début 
d’année, nous travaillons déjà sur des améliorations. n

Visite à 360° de la Maison 
Virtuelle imaginée par PBtub
Le spécialiste des systèmes de distribution de fluides au sein du bâtiment se porte bien et propose 
continuellement des innovations. La dernière en date pour ce début d’année : la Maison Virtuelle.  
Une nouveauté majeure dans le domaine de la virtualité.

Stéphane BEN AMOU, directeur commercial de PBtub 

Stéphane Ben Amou
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Quelles sont les principales activités  
de Roth France ?
Justine Mollard : Roth France est la filiale de l’en-
treprise allemande Roth Industries GmBH&Co  qui 
détient un chiffre d’affaires de 35 M€ et emploie 
une centaine de personnes. Nous sommes présents 
historiquement sur le marché du chauffage avec 
les planchers chauffants puis nous avons diversifié 
notre activité en nous lançant sur le marché du 
sanitaire avec les parois de douche, ensembles de 
douche et panneaux muraux. Notre spécialité dans 
le sanitaire est la paroi sur-mesure. Quant au chauffage, nous avons 
notamment mis au point le tube de plancher chauffant Maxi Pro qui 
intègre une barrière anti-oxygène protégée évitant la corrosion et 
l’embouage des tuyaux. Nous proposons également l’agrafe CFEX  
qui permet de surélever les tubes lors du coulage de la chape et de 
les positionner au-dessus de la dalle isolante. 

Quelle est la dynamique actuelle de ces deux secteurs ?
JM : On note un léger fléchissement de l’activité chauffage en raison 
du ralentissement des chantiers de maisons individuelles notam-
ment pendant la crise sanitaire. A l’inverse, le segment du sanitaire 
est particulièrement dynamique car les français ont profité de la 
crise sanitaire pour effectuer des travaux de rénovation dans leur 
salle de bain. Afin de répondre aux enjeux de la construction neuve 
induits par la RE 2020, nous avons lancé la gamme de plafonds 
chauffants rafraîchissants Comfo Top qui se destine également au 
segment de la rénovation. Les plafonds sont plus efficients que les 
dalles concernant le rafraîchissement. A l’inverse, les dalles sont 
plus performantes en matière de chauffage.

Pouvez-vous décrire les caractéristiques de ce plafond 
chauffant rafraîchissant ?
JM : Les performances de ce produit mesurées à la caméra thermique 
révèlent une émission en chaud jusqu’à 60 W/m² et une absorption 
en froid de l’ordre de 40 W/m². Cette solution qui s’intègre au pla-
fond la rend invisible. Elle nécessite peu de place avec un système de 

rails qui permet la pose des tubes et des plaques de 
plâtre. Rappelons que la mise en place d’une chape 
isolante lors de la pose d’une dalle peut nécessiter 
jusqu’à 100 mm d’épaisseur. L’absence de masse de 
remplissage en fait un système hautement réactif, 
permettant des abaissements et montées en tem-
pérature rapides pour s’adapter en temps réel à la 
météo extérieure. En parallèle, nous lançons un 
autre produit, le Quick Energy System composé 
de notre dalle Rothaflex, notre tube Maxipro et 
de la chape Thermio Max d’Anhydritec qui assure 

elle-aussi une montée en température rapide, soit de 16 minutes 
pour atteindre 30W/m2 contre 1h40 pour les systèmes classiques. 
Cette chape anhydrite assure également une meilleure conductivité 
thermique et est moins épaisse qu’une solution traditionnelle. Le 
confort et la vitesse de pose sont conservés pour l’installateur avec 
80m2 de chape mis en œuvre par jour.

Quelles sont les nouveautés concernant le marché  
du sanitaire ?
JM : Nous proposons la paroi de douche pivotante et coulissante 
Melina Space qui dispose d’une grande largeur d’accès (jusqu’à  
2 078 mm) et qui répond à la problématique des personnes à mobilité 
réduite (PMR). Elle s’ouvre à 90° sur l’intérieur et l’extérieur et est 
équipée d’un mécanisme de relevage à l’ouverture et d’abaissement 
à la fermeture. En combinant différents éléments, il est possible 
de personnaliser son espace de douche pour un montage en niche, 
double porte en niche, angle avec fixe, double porte en angle,… Cette 
paroi peut se monter au sol ou sur receveur. D’autre partz l’habillage 
pour bâti-support pré-percé d’usine Batipanel est également une 
nouveauté dans la gamme Vipanel. Ce panneau mural permet un gain 
de temps pour l’installateur d’autant qu’il se colle directement sur le 
coffrage du bâti-support contrairement  au carrelage qui nécessite 
des temps de séchage et évite des travaux de reprise. Il est étanche 
et son revêtement de surface est résistant à l’abrasion, aux rayures 
et produits chimiques. Les dimensions du panneau permettent de 
le proposer en environnement PMR. n

Roth France, cap sur  
les nouveautés chauffage  
et sanitaire
L’expertise du fabricant s’exprime au travers de solutions innovantes. Il vient entre autres de lancer  
un plafond chauffant rafraîchissant, une paroi de douche pivotante et coulissante et un habillage  
pour bâti-support pré-percé.

Justine MOLLARD, chef de produit

Justine Mollard
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Pouvez-vous présenter votre entreprise et ses 
activités en lien avec le génie climatique ? 
Cédric Le Minter : notre société familiale dont le 
siège est à Bruxelles a célébré ses 45 ans en 2021. 
Elle affiche 80 millions d’euros de chiffre d’affaires  
– dont 10 % dédiés à la Recherche & Développement 
– et emploie 400 salariés. Nous disposons de deux 
sites de production situés à Chevry-Cossigny en 
Seine-et-Marne et Montpon-Ménestérol en Dor-
dogne. Notre entreprise fabrique et commercialise 
deux catégories de produits destinés au CVC : les 
pompes de relevage de condensats et les appareils 
de mesure de paramètres de la qualité de l’air intérieur (QAI). Ces 
produits sont proposés auprès des distributeurs CVC et des OEM qui 
intègrent certains de nos équipements dans leurs propres matériels.

Qu’est-ce qui fait la spécificité de votre stratégie  
en matière de R&D ?
CLM : Tout d’abord, nous optons pour une stratégie d’amélioration 
constante de la qualité de nos produits grâce notamment à une équipe 
d’ingénieurs et de techniciens R&D de 30 personnes qui a conçu une 
vingtaine de solutions brevetées. Celles-ci concernent notamment 
nos pompes de relevage de condensats dont la puissance du piston 
permet  d’évacuer les particules. Depuis l’acquisition de l’entreprise 
Kimo Instruments en 2015, nous disposons également d’un centre 
d’expertise métrologique avec des laboratoires internes certifiés 
selon la norme ISO 17-025 : 2017. Un de nos principaux axes de 
R&D actuel est la digitalisation de nos solutions afin d’améliorer 
leur usage et de permettre un retour de l’expérience client. 

Quelles sont les dernières nouveautés concernant  
les pompes de relevage des condensats ?
CLM : Nous commercialisons un kit complet afin de faciliter l’instal-
lation des pompes. Le Delta Pack comprend notamment un collier 
de serrage, un tuyau d’évent, un tuyau souple et des raccords pour 
permettre diverses options d’installation. La pompe monobloc Si-10 
Univers’L fournie dans ce kit peut ainsi se poser aisément dans le 
coude compact également inclus. Il n’est pas nécessaire d’employer 
des outils supplémentaires car la jonction du coude et la partie rec-

tiligne de la goulotte ne disposent pas de pièce de 
raccord. Par ailleurs, le réservoir est transparent et 
démontable et une prise d’alimentation débrochable 
facilite la maintenance. Enfin, les sons et vibra-
tions sont limités avec une pression acoustique de 
22dB(A) à pleine puissance. Le coude et le tube de 
refoulement sont munis d’une mousse atténuant 
les nuisances sonores.

Et pour les instruments de mesure ?
CLM : Nous lançons une nouvelle génération d’ana-
lyseurs de combustion dédiés aux installations ther-

miques domestiques, tertiaires et industrielles. Les instruments de 
mesure Si-CA 030, 130 et 230 sont des outils simples permettant 
aux installateurs de rechercher des paramètres (humidité relative 
de la pièce, pression, vitesse et débit d’air…) sur la QAI. Ils sont por-
tables, intègrent une connexion sans fil et contrôlables à distance. 
Ils sont compatibles avec l’application Sauermann Combustion. Ces 
analyseurs permettent de visualiser les données en temps réel et à 
distance et d’enregistrer les résultats afin de réaliser des rapports 
d’intervention. Ils sont dotés d’un écran couleur ;  les modèles 130 
et 230 s’équipent d’un écran tactile 4,3 pouces avec une interface 
graphique. 

Quels sont les autres projets à venir ?
CLM : Nous souhaitons à terme que tous nos produits soient pilo-
tables depuis notre application afin de bâtir notre propre écosys-
tème pour faciliter le quotidien des installateurs. Nous souhaitons 
encore accroître la sensibilité UI-UX Design de notre équipe R&D. 
Pour rappel, l’UI ou Interface Utilisateur est la notion de conception 
d’interface homme-machine et l’UX Design fait référence à l’analyse 
du ressenti des utilisateurs utilisant une interface web, une appli-
cation mobile ou un logiciel interactif. Enfin, nous continuons à 
publier de nombreux tutoriels, vidéos sur les réseaux sociaux afin 
que les installateurs puissent mieux appréhender nos solutions. 
Nous avons par exemple créé une chaine Youtube. En parallèle, 
nous organisons toute l’année des webinaires, des formations sur 
notre site web et nous partageons sur notre blog des informations 
pratiques. n

Innovation : Sauermann  
ne fait pas dans la demi-mesure
Le groupe français lance des nouveautés dans chacune de ses spécialités : les instruments de mesure 
et les solutions pour la gestion des condensats. Il nous fait part de sa quête d’innovations et de ses 
efforts de R&D notamment pour digitaliser l’ensemble de ses gammes tout en améliorant la qualité 
électronique et mécanique de ses produits.

Cédric LE MINTER, directeur général du développement commercial

Cédric Le Minter
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Un aménagement  

à la carte

L es technologies permettant d’améliorer l’hygiène se sont 
démocratisées afin de favoriser une propreté maximale. Les 
revêtements deviennent anti-bactériens et les solutions 
sans contact se multiplient et concernent autant la robinet-
terie que la chasse d’eau des WC. L’enjeu environnemental 

et économique n’est également pas oublié et demeure crucial. La 
robinetterie classique est concurrencée par celle dite temporisée qui 
évite les surconsommations d’eau. D’autres technologies viennent 
s’intégrer discrètement afin de renouveler les usages de cette pièce 
grâce entre autres à des WC lavants, des chasses directes temporisées, 
des sèche-serviettes connectés...

La salle de bains, lieu de détente par excellence, est désormais perçue 
comme un refuge où il fait bon se ressourcer. La personnalisation 
de cet espace est une tendance forte qui continue de séduire. Les 
matières, finitions et couleurs se déclinent à l’infini afin que le client 
final devienne un véritable acteur de son projet de rénovation. Tout 
d’abord, les matériaux naturels ont la côte tout comme la thématique 
de la nature. Les meubles en bois clair et massif et en pierre naturelle ou 
de synthèse ajoutent une touche de naturel à laquelle s’ajoute parfois 
des papiers peints aux motifs floraux ou végétaux. Côté couleur, la 
sobriété est plutôt de mise avec des tons clairs ou pastel et l’intempo-
rel blanc est plus que jamais à l’honneur. Certains coloris plus forts 
séduisent également comme le terracota, le bleu pétrole et toutes les 
tonalités de vert, toujours dans un « esprit nature ». La salle de bains 
graphique est toujours tendance, en lien avec le style atelier bien ancré 
depuis plusieurs années ; on y retrouve des portes de douches avec 
cadre sérigraphique et surtout de plus en plus de verrières. 

D’autre part, dans un esprit « retro chic », la baignoire en ilot ou 
semi-ilot gagne du terrain notamment dans les grands espaces. 
Elle peut s’installer n’importe où avec une place de prédilection 
au centre de la salle de bains. En étant placée loin des murs, son 
installation peut se révéler complexe et nécessite alors l’interven-
tion d’un professionnel aguerri notamment concernant la mise en 

exécution de l’évacuation d’eau. Les baignoires balnéo, cabines de 
douche hammam et jets massants s’introduisent dans la pièce d’eau 
pour en faire un véritable Spa à domicile.

La douche à l’italienne, quant à elle, reste un indémodable depuis 
déjà près d’une décennie. La douche sans ressaut est devenue obli-
gatoire en 2021 dans les logements neufs suite à l’arrêté du 11 sep-
tembre 2020. Au-delà de l’objectif de mise en accessibilité de cette 
réglementation, ces douches séduisent également pour le style et le 
confort qu’elles apportent. Les fabricants proposent désormais des 
dimensions personnalisables et même recoupables afin de  s’adapter 
sans difficulté à toutes les configurations de chantier. Les receveurs 
sont à la fois très résistants, légers à manipuler et faciles à poser. Ils 
sont également résistants en étant renforcés à l’aide de charge miné-
rale et sont parfois traités avec un antibactérien dans la masse. Ils 
s’adaptent donc aux PMR mais aussi à tous les membres de la famille.

La fonctionnalité est également au rendez-vous avec des meubles  
« gain de place » astucieux et des accessoires modulables. La salle de 
bains doit rester pratique et proposer un maximum de rangement en 
optimisant toutes les surfaces notamment pour les espaces exigus. 
Les meubles intègrent aussi davantage de petits rangements avec par 
exemple des tiroirs sous plan pour stocker les produits de toilette. Les 
meubles vasques suspendus viennent également libérer l’espace au sol. 
Les éléments techniques se dissimulent dans l’optique de désencombrer 
l’espace et aussi pour donner un fini épuré. Les solutions techniques 
disponibles pour assurer l’encastrement des robinetteries de salle de 
bain sont généralement composées des mêmes éléments techniques : 
un corps de robinetterie à encastrer dans la paroi (éventuellement 
par l’intermédiaire d’un boîtier) sur lequel est ensuite fixé le set de 
finition constitué d’une façade (carrée ou ronde), des poignées de 
commande et de l’inverseur. Il est à noter que le mélangeur ou le 
mitigeur de lavabo peut être également encastré. Ce robinet mural, 
qui surplombe le point d’eau d’environ 20 à 40 cm, présente l’avantage 
de libérer de la surface de dépose sur la vasque ou le plan de toilette. n

QUOI DE NEUF

La salle de bains a désormais dépassé le simple statut de pièce fonctionnelle.  
Avec la crise sanitaire, les Français ont redécouvert cet espace pour y passer plus de temps. 

Le lavage et la désinfection des mains sont toujours au cœur des préoccupations. 
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Acquabella
BAIGNOIRE ÎLOT HAUTE COUTURE
Design et contemporaine, la baignoire Opal Quiz présente une 
finition avec un subtil jeu de textures à figures géométriques. Elle se 
compose de trois finitions différentes qui évoquent l’aspect du travail 
artisanal du ciment (Béton), une micro-texture minimaliste (Zéro) et 
une alliance de bois et de ciment (Ethnic). Cet assemblage de texture 
est rendu possible grâce aux qualités de l’Akron, un matériau qui allie 
résistance, système antidérapant et toucher agréable. Cette baignoire 
vient compléter la gamme de receveurs et panneaux Smart Quiz 
qui est un revêtement mural pour l’espace douche et lavabo. Cette 
nouvelle texture peut aussi être appliquée à d’autres produits tels que 
le meuble et l’armoire Show.

Grohe
GAMME DE ROBINETS POUR CHAQUE UTILISATION
Conçue pour toutes les dimensions et tous les usages, la ligne de robinets Eurosmart 
vient d’être repensée et inclut désormais un mitigeur hybride. Ce dernier combine 
une cellule électronique jumelée au traditionnel levier ; l’objectif étant d’employer le 
volume d’eau adapté à chaque usage. Cette nouvelle génération assure également 
plus de confort grâce à une plus grande hauteur sous bec et un design plus 
contemporain avec des lignes plus nettes. Un autre mitigeur de la gamme Eurosmart 
est quant à lui doté d’une fonction Safety Stop garantissant une eau chaude régulée 
entre 35 et 43 °C. Cette sécurité thermostatique en fait un produit adapté à la famille 
et également aux Ehpad et hôpitaux. Cette gamme de mitigeurs propose également 
une version avec bec extractible assurant une flexibilité totale adaptée au lavage des 
cheveux et au nettoyage de la vasque.

Viega
BÂTI-SUPPORT POUR UNE 
INSTALLATION SÛRE ET RAPIDE
Développé conjointement avec des artisans, le système de 
bâti-support Prevista répond à leurs exigences en se déclinant 
en trois gammes (Prevista Dry, Prevista Dry Plus et Prevista 
Pure) afin de couvrir toutes les variantes d’installations 
courantes : en bâti-support classique, montage sur profilés 
ou dans un environnement humide. Différents détails de 
conception permettent un montage rapide et sans erreur. 
Les gammes Prevista Dry et Prevista Dry Plus peuvent même 
être combinées entre-elles. Cette compatibilité ouvre de 
multiples possibilités, et ce, même pour des salles de bains 
à la configuration complexe ou dans des bâtiments avec 

différentes structures 
murales. Ce système 
permet d’effectuer 
de nombreuses 
étapes du montage 
sans outil, comme 
le raccordement du 
robinet d’équerre pour 
le réservoir de chasse 
d’eau ou encore le 
réglage du réducteur 
de flux de rinçage. Les 
pièces concernées sont 
facilement identifiables 
grâce à leur couleur 
jaune.
 

Rolf (groupe Ayor)

Mitigeur encastré
Le mitigeur thermostatique de douche encastré Rolf 
Inside est extra-plat (épaisseur de 48 mm). Il se loge 
dans l’épaisseur d’une plaque de plâtre grâce aux sys-
tèmes ingénieux des mâchoires d’accroche qui viennent 
serrer la plaque de plâtre, garantissant ainsi la solidité de 
l’installation. La plaque décor est ainsi maintenue grâce 
aux bagues de serrage vissées sur le corps. L’ensemble 
est prêt à recevoir le bouton de réglage de température 
et le sélecteur de douchette ou la pomme 
de tête d’une épaisseur de 56 mm. Ce 
système permet ainsi de laisser l’ensemble 
de la partie technique accessible par la 
façade. Ce mitigeur, qui s’intègre par 
l’avant alors que la plaque de plâtre est 
déjà en place, lève ainsi les contraintes de 
pose liées à l’encastré. Une heure et demie 
de pose suffit à son installation au lieu de 
quatre heures requises pour mettre en 
œuvre un mitigeur encastré traditionnel.

Delabie 
COLONNE DE DOUCHE 
THERMOSTATIQUE  
ET AUTOMATIQUE
Le Sporting 2 Securitherm est une colonne 
de douche automatique dans laquelle est 
intégré un mitigeur thermostatique com-
pact qui régule l’eau chaude du réseau. Le 
mitigeur est situé dans la tête du panneau 
de douche et est accessible par un petit ca-
pot pour effectuer les réglages. Le fait que 
le mitigeur soit placé au sommet de la tête 
du panneau évite la stagnation de l’eau 
mitigée en bout de réseau. Ce panneau 
dispose également d’un rinçage périodique 
anti-prolifération bactérienne et d’un pom-
meau antitartre. L’hygiène du réseau d’eau est donc totale. Une sécurité 
anti-brûlure et «anti douche froide» est également intégrée. 

SALLE DE BAINS
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Presto
ROBINETTERIE ÉLECTRONIQUE  
SANS CONTACT
Presto Linéa est une nouvelle gamme de robinetterie électronique 
sans contact dédiée aux sanitaires publics. Elle se caractérise par son 
design linéaire et intemporel et elle est adaptée au tertiaire. Son côté 
« tout intégré » (pile, électrovanne…) permet un gain de temps lors 
de l’installation et de la maintenance. Cette gamme est également 
disponible en version secteur et en sept finitions. Elle est pourvue d’un 

déclenchement sans contact adapté aux PMR. L’hygiène est assurée 
avec un rinçage automatique périodique 

et renforcée par un corps intérieur 
lisse qui limite l’accroche 
bactérienne. Cet équipement est 
disponible en version simple ou 

mitigeur, pile ou secteur.

Kinedo 
REMPLACEMENT DE BAIGNOIRE
Avec Kinemagic Access, Kinedo propose une nouvelle solution 
de remplacement de baignoire par une douche sécurisée, qui 
s’installe en une journée, en niche ou en angle. Elle est composée 
d’une paroi en verre de 6 mm traité anticalcaire, d’un receveur de 
4 cm de haut à revêtement antidérapant (livré avec kits de pieds 
et plinthes de finition), de panneaux de fond en aluminium com-
posite blanc, ainsi que de la robinetterie, en versions mécanique 
ou thermostatique. Cet espace douche ouvert dispose, au choix, 
d’un volet pivotant (avec ouverture intérieure/extérieure à 90 °) 
ou d’une porte coulissante (jusqu’à 77 cm de largeur de passage). 
Il comprend aussi une barre de maintien, une grille d’évacuation 
en inox brossé et une bonde horizontale extra-plate pivotant à 
360 ° et offrant un débit de 25 l/min. Dimensions : 6 largeurs 
(65/70/75/80/85/90 cm) et 9 longueurs (100/110/120/130/140/ 
150/160/170/180 cm.

Roth
SOLUTION D’HABILLAGE POUR  
BÂTI-SUPPORT ET WC SUSPENDUS
L’habillage pour bâti-support pré-percé d’usine Batipanel est une 
nouveauté dans la gamme Vipanel. Ce panneau mural permet un 
gain de temps pour l’installateur car il se colle directement sur le 
coffrage du bâti-support contrairement au carrelage qui nécessite 
des temps de séchage et évite des travaux de reprise. Il est 
étanche et son revêtement de surface est résistant à l’abrasion, aux 
rayures et produits chimiques. Il se pose en niche ou en saillie sur 
le coffrage du bâti-support. Le panneau est livré en trois profilés 
et deux tés de liaison. Il est facilement recoupable pour s’adapter 
à tous types de configurations. Les dimensions du panneau 
permettent de le proposer en environnement PMR. 

Villeroy & Boch 
RECEVEUR  
SANS RESSAUT
La série de receveurs 
extraplats Le Valence 
dispose d’une surface  
sans ressaut.  Elle se 
caractérise par un design 
extraplat de 40 mm  
de haut et sa céramique 
naturelle et en chamotte 
(argile cuite). Ce matériau 
particulièrement solide 
doté d’une surface émaillée 
inaltérable garantit une 
facilité d’entretien. Il mêle 
sécurité et accessibilité 
avec son revêtement 
antidérapant de classe B 
et son design extraplat 
de 40 mm de hauteur. 
Il répond aux exigences 
d’universalité et se décline 
en cinq dimensions et 
jusqu’à 1 400 x 900 mm.

Wirquin
BONDE DE DOUCHE EXTRAPLATE
La bonde de douche Slim + se distingue par sa compacité 
avec ses dimensions de 40x190mm et sa facilité 
d’installation sur des receveurs de douche extraplats avec un 

faible décaissement. Les installateurs ne seront 
plus contraints de réaliser un coude si l’orifice 
du receveur est situé près du mur. De plus, le 

joint de la bonde est désormais bi-injecté et fait 
donc corps avec la bonde ; ceci limite également 
les risques de fuites lors de l’installation. Cette 

bonde proposée en une seule dimension est 
déclinée en plusieurs finitions : ABS chromé, 
dôme métal ou grille inox brossé. Une version 

sans dôme existe également avec une grille 
intégrée au receveur.  Cette bonde 

peut donc être installée dans 
toutes les configurations.
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Ramon Soler
ENSEMBLE DE 
DOUCHE NOIR
Ramon Soler propose 
un ensemble de douche 
encastré dans une finition 
noir mat. Le Kit Blautherm 
noir mat se compose  
d’un mitigeur encastré  
2 voies, d’une pomme de 
douche ronde de 240 mm 
de diamètre et d’une 
douchette à main. Celle-
ci offre 3 types de jets : 
Champagne (gouttes d’eau 
bouillonnantes à effet 
relaxant), Massage (jets 
intenses) et Rain (pluie fine). 
D’une épaisseur de 2 mm, 
les plaques encastrées 
s’ajustent précisément au 
mur, sans vis apparentes. 

Porcher
COLONNE DE DOUCHE 
THERMOSTATIQUE
Le «Combi-douche» mural Kheops  
de Porcher comprend : 
• une colonne de douche 
thermostatique avec une pomme de 
tête carrée orientable 200 x 200 mm 
en métal, 
• une douchette à la forme diamant, 
offrant 3 jets (jet pluie, massage et 
effet revigorant), 
• un flexible anti-torsion de 1,75 m  
de longueur, 
• un mitigeur thermostatique douche 
Kheops.

Doté d’un corps de 41 mm de diamètre, ce mitigeur thermostatique offre 
le choix entre 2 modèles de poignées en métal chromé, de forme ronde ou 
carrée. Il possède une butée préréglée à 40 °C.

Vitra 
WC LAVANT 
Destiné à l’habitat privé ou aux collectivités, le WC lavant 
sans bride V-care Prime de Vitra se commande de 3 
façons : par une télécommande, via une application dédiée 
sur smartphone, et à la voix. Il est doté d’une lunette 
chauffante, d’une veilleuse LED et d’un abattant avec 
système d’ouverture/fermeture automatique. L’intensité et 
la température des différents jets sont réglables. La buse 
en acier inoxydable est automatiquement nettoyée après 
chaque utilisation.

Viega 

Commande sans contact
Fabriquées en verre noir, les 2 nouvelles plaques 
de commande pour WC sans contact de Viega 
ressemblent à un smartphone ! «Visign for More 205 
sensitive» et «Visign for Style 25 sensitive» offrent 
des chasses de 2, 3 ou 4 litres. Il suffit de passer la 
main devant le grand cercle pour déclencher la grande 
chasse, ou devant le petit cercle pour déclencher 
la petite chasse. Les icônes pour le déclenchement 

du rinçage 
sans contact 
apparaissent sous 
la forme de nuages 
pixellisés dès que 
l’on approche la 
main. Ces plaques 
sont éclairées la 
nuit. Le système se 
recharge pendant 
la journée, même 
à la lumière 
artificielle.

Dallmer  
SIPHONS DE SOL
Dallmer propose une gamme de 3 siphons de sol : le 
Dalldrain, dédié aux bâtiments neufs, le Dalldrain Plan, 
dédié à la rénovation, et un modèle vertical, le DallDrain 
Vertical, dédié aux sous-sols de bâtiment. Ils présentent 
respectivement une hauteur (niveau de chape compris) 
de 85, 55 et 24 mm. Ces 3 siphons possèdent une  
collerette d’étanchéité clipsable, des pieds de montage  
à découplage acoustique et une rotule mobile facilitant 
le raccordement à la conduite d’eaux usées. Ils sont 
compatibles avec 18 rehausseurs de dimensions  
100 x 100, 120 x 120 et 150 x 150 mm (selon les 
modèles). Parmi ceux-ci figurent les modèles Select et 
Individual (avec cadre en acier inox), Pure (avec cadre 

en polypropy-
lène) ainsi que 
des rehausseurs 
antidérapants. 
Le fabricant 
propose aussi  
15 kits compre-
nant 1 siphon,  
1 rehausseur  
et divers  
accessoires.
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Pouvez-vous présenter la société Sentinel 
Performance Solutions ?  
François Houdret : L’entreprise, spécialiste euro-
péen du traitement des eaux des installations de 
chauffage central ou à base d’énergies renouve-
lables, a été créée en 1988. Elle est présente au 
Royaume-Uni (avec son siège social situé à l’est 
de Liverpool) et à travers ses filiales en France, 
Italie, Allemagne, Benelux, Espagne et Portugal. 
Elle enregistre également une très belle progression en termes de 
chiffre d’affaires dans les pays de l’Est et la Turquie et, ces dernières 
années, elle se développe à l’international, et ce, notamment aux 
Etats-Unis. Nous offrons une gamme de produits de qualité destinés 
au nettoyage et à la protection des systèmes de chauffage, et ce, 
dans le but d’optimiser les performances des installations de chauf-
fage, de prolonger leur durée de vie et de réduire la consommation 
d’énergies tout en garantissant sécurité et confort aux utilisateurs. 
Basée à Champs-Sur-Marne (94), la filiale française qui emploie une 
vingtaine de salariés dispose d’une force commerciale répartie sur 
toute la France avec la présence de huit commerciaux.

En février dernier, vous avez annoncé l’intégration  
de l’activité « Qualité de l’eau » de Comap dans votre giron. 
Pouvez-vous nous en dire plus ?  
FH : Appartenant à la division Hydronic Flow Control du groupe 
Aalberts depuis une petite année, Sentinel et Comap « Qualité de 
l’eau » ont décidé, en effet, d’unir leurs expertises et leurs gammes 
de produits afin de proposer à leurs clients une offre globale pour 
le traitement de l’eau : eau de chauffage, ECS, eau de récupération… 
Ce rapprochement sous l’égide de Sentinel a pour vocation de créer 
des synergies pour une parfaite maîtrise des problématiques liées 
à la qualité de l’eau dans l’ensemble des circuits. Avec cette intégra-
tion, sont exploitées les synergies existantes et celles à venir afin 
de construire ensemble et de développer des solutions innovantes 
autour de la qualité de l’eau. En effet, l’eau étant une ressource 
naturelle rare qu’il faut préserver au mieux, il est indispensable de 
la traiter avec le plus grand soin et de mieux l’utiliser. 

Quelles sont les innovations lancées  
récemment ?
FH : Nous venons de lancer le produit biocide 
Sentinel X700 qui protège les installations de 
chauffage basse température de la contamination 
biologique. Les boues biologiques et le dévelop-
pement bactérien dans les circuits basse tempé-
rature (essentiellement plancher chauffant et 
plafond rayonnant) peuvent en effet provoquer 

des blocages, des odeurs nauséabondes et la corrosion des métaux, 
empêchant leur bon fonctionnement et leur efficacité. Notre pro-
duit intervient donc pour pallier à ces problèmes retrouvés fré-
quemment dans les circuits des installations qui présentent un 
développement bactérien potentiel. Ce dernier est essentiellement 
lié à deux facteurs : la basse température qui est un milieu propice 
au développement des bactéries et la porosité des installations 
à l’oxygène. Nous avons donc travaillé en étroite collaboration 
avec des fabricants de pompes à chaleur qui nous ont soumis 
leurs problématiques et contraintes ; la plus emblématique étant 
la réglementation en vigueur sur les biocides. Celle-ci proscrit 
quasiment toutes les solutions qui existaient jusqu’à présent car 
elles contiennent des substances dorénavant interdites pour une 
injection dans un circuit de chauffage qui pourrait être en contact 
avec un réseau sanitaire. Par exemple, si l’échangeur à plaques 
d’une chaudière produisant de l’ECS vient à se percer, il peut y 
avoir un échange d’eau du chauffage dans l’ECS sachant que les 
substances des biocides actuels sont très agressives pour la peau 
et donc dangereuses pour l’utilisateur. Sentinel X700 est en totale 
conformité avec ces prérequis réglementaires spécifiquement fran-
çais. Nous avons aussi lancé de nombreuses autres innovations en 
2021 tel que le Spray Congelant Z100 pour geler les tuyauteries 
rapidement en toute sécurité pour tous les travaux de plomberie. 
D’autres innovations produits et nouveaux services sont à venir à 
court terme. Elles constitueront une aide précieuse pour nos clients 
prestataires de service afin de mieux gérer leurs installations tout 
en restant simple et pragmatique. n

Le traitement de l’eau : 
l’ADN de Sentinel 
Spécialiste depuis près de 35 ans du traitement de l’eau côté chauffage, l’entreprise poursuit  
son développement avec le lancement de produits et l’intégration de l’activité « Qualité de l’eau »  
de Comap. 

François HOUDRET, directeur France 

François Houdret
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Duravit
CUVETTE 
SUSPENDUE PENSÉE 
POUR LES PROJETS 
DE RÉNOVATION
La cuvette suspendue Compact 
Rimless (365 x 480 mm) de 
Duravit est disponible en pack 
avec l’abattant adéquat inclus. 
Cette version compacte avec une 
profondeur réduite est adaptée 
aux espaces restreints. Une 
cuvette suspendue plus petite 
a été spécialement développée 
pour les enfants et pour une 
implantation dans les différentes 
structures d’accueil. Elle allie 
fonctionnalité et design avec sa 
forme discrète, ses dimensions 
de 425 x 480 mm adaptées à 
la morphologie des enfants et 
sa faible hauteur. La gamme 
comprend également deux 
pompes à chaleur chauffage seul.

Lux Eléments 
CABINE DE DOUCHE  
HAMMAM
La cabine de douche hammam Spa Cab est disponible  
en neuf modèles standards. La différence réside dans la forme  
qui peut être carrée, rectangulaire ou pentagonale, les dimensions 
comprises entre 1400 et 2000 mm, le nombre de personnes  
(de une à deux) et les variantes de paroi vitrée. Toutes les cabines 
sont équipées d’une niche et d’un panneau technique facilitant 
l’installation de la douche. Il est possible de rajouter en option 
l’éclairage, le son et chauffage de banquette intégré. Équipée  
d’un générateur de vapeur, la douche devient une cabine 
hammam qui renforce le système immunitaire et permet  
de profiter d’un moment de détente bienfaisant à domicile.

Delabie

Robinetteries 
électroniques
Delabie dote sa gamme 
de robinetteries électroniques 
Binoptic d’une finition chrome noir. 
Cette gamme offrant un débit réglable 
de 1,5 à 6 l/min inclut différents types de 
robinetterie : sur plage ou mural, mitigeur ou 
robinet, pour vasque encastrée ou à poser. L’intérieur 
du bec est lisse et à faible contenance, ce qui évite 
le développement bactérien. Un programme de 
rinçage périodique purge les tuyaux toutes les 24 
heures après la dernière utilisation. Les versions à piles sont 
équipées d’une électrovanne à piston. L’eau contenue dans 
la robinetterie est renouvelée à chaque utilisation. Le boîtier 
électronique propose une aide au diagnostic par LED. L’accès 
aux composants (piles, électrovanne) est direct, sans dépose 
du robinet.

Delabie
CHASSE 
DIRECTE 
ÉLECTRONIQUE 
ET TEMPORISÉE
La chasse Tempomatic 
bicommande de Delabie 
est dotée d’un boîtier 
d’encastrement innovant. 

Il se déclenche à l’aide du bouton poussoir, ou à 
défaut, automatiquement au départ de l’usager. 
Cette fonction assure une hygiène permanente 
de la cuvette, même en cas d’oubli de la part de 
l’utilisateur. Le rinçage périodique empêche la 
prolifération bactérienne et assure un rinçage 
des canalisations toutes les 24 h en cas de non 
utilisation. Son système de rinçage «intelligent» 
est capable de distinguer la nécessité d’un 
petit volume ou d’un gros volume de chasse 
(3l/6l ajustable à 2l/4l). Il s’adapte à tout type 
d’installation et à des cloisons allant de 10 à  
120 mm d’épaisseur. 

SFA 
WC AVEC 
BROYEUR
Créer un 
coin toilette, 
n’importe où 
dans la maison 
et sans gros 
travaux : voilà 
la promesse de 
SFA avec son 
WC Saniflush. 
Celui-ci intègre 

cuvette et réservoir en céramique, abattant frein de chute déclipsable, 
double chasse d’eau en spirale de 3/6 l et système de broyage. Il est 
possible d’y raccorder un lavabo, à gauche ou à droite, avec une entrée 
en diamètre 40 mm pour le lavabo et un diamètre de refoulement 
conseillé de 32 mm. Le débit maximal est de 90 l/mn et le refoulement 
atteint 5 m de haut et 100 m à l’horizontale. Pour la maintenance, 
l’accès au broyeur s’effectue facilement, en faisant coulisser la 
céramique. La pression acoustique est de 46 dB(A).
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Toto
ROBINET 
AUTOMATIQUE 
Toto propose un robinet automatique 

mural encastré. Le capteur se trouve 
dissimulé dans le bec du robinet et peut 

identifier avec précision chaque mouvement de la main afin de 
doser exactement la quantité d’eau nécessaire. De plus, le robinet 

produit l’énergie dont il a besoin via le débit de l’eau et ne nécessite 
donc aucune connexion électrique. Ce robinet peut être associé à un 

sèche-mains automatique, qui convient aussi bien à une salle de bain 
privée qu’à un espace public.

Grohe 
COLORIS NOIR EN CUISINE 
Grohe dote sa robinetterie de cuisine d’un nouveau 
coloris, le noir mat. Une couleur tendance qui peut être 
associée au béton, au bois et aux surfaces métalliques, 
souligne le fabricant. Cette couleur Mat Black a aussi  
été adoptée par le système d’eau filtrant Grohe Blue,  
qui transforme l’eau du robinet en une eau fraîche, plate 
ou pétillante.

Grohe

Mitigeur thermostatique 
Grohe enrichit sa gamme de mitigeurs thermostatiques avec ce modèle 
Grohtherm 500 positionné sur un segment entrée de gamme. En cas de 
changement de pression ou de température, l’élément thermostatique 
réagit immédiatement en réajustant le mélange d’eau. En cas de 
dysfonctionnement de l’alimentation en eau froide, le mitigeur se ferme 
automatiquement et réduit le débit d’eau au minimum. Le limiteur de 
température est monté bloquant la poignée de température à 46 °C, évitant 

ainsi aux enfants ou aux 
personnes malvoyantes 
d’augmenter la température 
par inadvertance. Ce 
mitigeur est équipé du 
Grohe EcoButton, une 
technologie qui réduit le 
débit d’eau par simple 
pression sur ce bouton, 
permettant d’économiser 
jusqu’à 50 % d’eau délivrée.

Ideal Standard 
ROBINET ÉLECTRONIQUE  
AVEC DISTRIBUTEUR DE SAVON
Le robinet électronique Intellimix d’Ideal Standard mélange du savon 
antibactérien avec de l’air pour créer une mousse douce, économisant 
ainsi jusqu’à 80 % de savon. Il est doté d’un limiteur de débit d’eau de 2 
litres/minute à temporisation programmable. Pour éviter la prolifération 
des bactéries dans les tuyaux, un rinçage périodique est déclenché 

mécaniquement 
après une durée 
déterminée. Un 
écran numérique, 
situé en partie haute 
du robinet, affiche 
des instructions ou 
un logo d’entreprise 
par exemple. Une 
application permet 
d’ajuster à distance 
certains paramètres 
tels que les réglages 
du savon et le cycle 
de lavage des mains. 
Deux finitions sont 
proposées : Black 
Onyx et Chromé. 

Presto 
ROBINET SANS CONTACT 
INTERCHANGEABLE  
ET TOUT INTÉGRÉ 
Le robinet Presto Safe est adapté à la rénovation et  
la sécurisation des sanitaires partagés. Sa technologie 

sans contact est entièrement intégrée dans le 
corps du robinet, il n’est donc pas nécessaire 

de disposer d’une galerie technique ou 
d’un boîtier pour fixer ou cacher des 

alimentations ou autres éléments 
externes nécessaires au robinet.  

Les arrivées hydrauliques sont 
conservées et il suffit d’interchanger 

cet équipement avec le robinet 
en place. Ce robinet est équipé 

d’une pile longue durée 
accessible depuis la tête tout 

comme l’électrovanne, le 
filtre, la cellule… Une fois 

déclenché, l’écoulement 
dure sept secondes 

pour s’arrêter 
automatiquement.
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Comment s’impose l’entreprise sur le marché 
français ?  
Stéphane Franck : Nous nous distinguons es-
sentiellement par la qualité de nos produits et le 
déploiement de notre force commerciale. Mais 
avant toute chose, je tiens à souligner que malgré 
la Covid-19 et la guerre en Ukraine, nos parte-
naires sont sûrs d’être livrés en temps et en heure, 
puisque la totalité de nos gammes produits, pré-
sentes au catalogue, est fabriquée en Allemagne. 
Nous sommes cependant impactés comme tout le monde par les 
hausses tarifaires liées à l’envolée des prix des matières premières. 
C’est une entreprise industrielle ayant une très forte dynamique 
commerciale dans les métiers du chauffage et du sanitaire et qui 
est très présente sur le terrain. A l’heure actuelle, notre force de 
vente est composée de 14 commerciaux et de 3 prescripteurs 
qui couvrent l’ensemble du territoire français. Joignables à tout 
moment et très actifs sur le terrain, ils accompagnent les artisans, 
les conseillent sur nos innovations, nos solutions techniques… Et 
les aident à trouver des solutions durables à leurs problématiques. 
Notre présence auprès des installateurs contribue d’ailleurs gran-
dement à notre succès actuel. Par ailleurs, nous nous distinguons 
également par la qualité technique de nos produits, leur fiabilité 
et par la qualité de nos délais de livraison. 

Quelle est la dynamique actuelle du marché du sertissage 
en France et quelles réponses apportez-vous, notamment 
pour faciliter le travail des installateurs ? 
SF : La dynamique est croissante, c’est-à-dire qu’aujourd’hui de plus 
en plus d’artisans passent de la soudure au sertissage. Sur le marché 
français, cela se traduit par 60 % des artisans qui soudent encore 
et 40 % qui sertissent. Mais, petit à petit, cette tendance tend à 
s’inverser. Passer au sertissage, c’est une réelle sécurité et un vrai 
gain de temps qui peut aller jusqu’à 60 %. Afin d’aider les artisans 
à faire cette transition et en tant que leader mondial du sertissage, 
nous leur proposons un large éventail de formations. Nous avons 
prévu, cette année, de former à peu près 500 personnes dans notre 
nouveau centre de formation.   

Avez-vous lancé récemment de nouveaux 
produits ? 
SF : Nous commercialisons depuis quelques  
mois une sixième génération de machines à sertir, 
la Pressgun 6. Plus compacte et plus légère, elle 
dispose de mâchoires articulées qui permettent 
de sertir dans différentes positions et ce, même 
dans les espaces restreints. Cet équipement dispose 
également d’une autonomie améliorée de 25 % et 
son mode d’utilisation moins énergivore accroît 

le nombre de sertissages de 35 %. Simple à manipuler, il est pos-
sible d’y ajouter un booster pour obtenir un diamètre de 4 pouces. 
Nous avons également renouvelé et complété notre gamme de bâti- 
supports autoportants muraux avec Viega Prévista. Ses atouts tels 
que les pieds renforcés autoportants et réglables en hauteur de  
0 à 20cm ou encore le montage intuitif sans outil de presque tous 
les éléments en font un produit incontournable dans le monde du 
sanitaire. D’autres nouveautés sont en cours de développement, 
mais ne seront dévoilées qu’au premier semestre 2023, à l’occasion 
du salon ISH notamment.  

Pour quel type de chantier sont dédiées ces innovations ? 
SF : La réponse est facile : nos nouveautés produits sont dédiées 
à tous les types de chantier. En effet, nous travaillons aujourd’hui 
aussi bien dans le neuf que dans la rénovation. Nous intervenons 
également dans les domaines du tertiaire, du collectif, de l’hôtellerie, 
de l’industrie navale, etc. Cette liste n’est pas exhaustive puisque le 
transport de fluides est présent partout dans les bâtiments. 

Quelles sont les actualités du groupe ? 
SF : Les dernières actualités du groupe concernent notre démé-
nagement dans de nouveaux bâtiments à Strasbourg, il y a un an 
maintenant. Ce changement de locaux nous a permis d’ouvrir notre 
showroom et notre centre de formation afin d’accueillir l’ensemble 
de nos partenaires. Nous comptons actuellement près de 5 000 
employés dans le groupe familial, qui existe depuis plus de 120 ans 
et nous sommes aujourd’hui à la cinquième génération de dirigeants. 
Nous sommes en perpétuelle croissance et nous nous focalisons sur 
le domaine du digital, sans oublier le présentiel bien évidemment. n

Viega sans concession  
sur la qualité
Avec plus de 17 000 références à son catalogue, le spécialiste des systèmes à sertir  
poursuit sa croissance. 

Stéphane FRANCK, directeur général

Stéphane Franck
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Profiltek 
PAROIS DE DOUCHE 
Offrir une solution adaptée aux 
personnes âgées et à leurs soignants : 
telle est la vocation des parois de 
douche PMR Asistencial de Profiltek. 
Celles-ci se déclinent en 8 modèles, 
dotés de parois battantes ou pliables. 
Ils possèdent un verre de sécurité  
de 6 mm, une fermeture magnétique 
et un système complet d’étanchéité 
en caoutchouc double. Le traitement 
Teknoclean permet à la paroi  
de rester propre plus longtemps. 
Hauteur de 800 ou 1950 mm  
selon modèle.

Acquabella
COLLECTION DE VASQUES 
La collection de vasques On-Top d’Acquabella se décline 
en différentes formes : rondes, carrées, ovales ou encore 
rectangulaires. Elles sont disponibles en finition Slate 
(aspect pierre naturelle) et Béton (aspect ciment taloché). 
Le fabricant propose aussi la version On-Top Colors, qui 
combine une couleur blanche à l’intérieur avec une couleur 
au choix à l’extérieur.

Kinedo

Parois de douches 
La gamme de parois de douches Ekinox de Kinedo 
répond à toutes les configurations de douche 
sans seuil : en espace ouvert, espace ouvert avec 
volet pivotant, porte pivotante ou encore porte 
coulissante, pour des implantations en niche, en 
angle ou contre un mur. Les parois peuvent aussi être 
réalisées sur mesure, par exemple pour des combles 
ou pour une pièce à pans coupés. D’une hauteur de 
207 cm en standard, elles se caractérisent par leur 
verre transparent de 6 mm revêtu d’un traitement 
anticalcaire, par leurs poignées métalliques et 
par une baguette cache-silicone coordonnée au 
profilé aimanté. 3 coloris de finition de profilés sont 
proposés : aluminium inox brossé, cuivre et bleu 
«kobalt» brossé (selon les modèles). Les portes 
coulissantes disposent d’un système d’ouverture/
fermeture amorties, qui évite les potentiels chocs.  
Le montage se réalise en 4 étapes : visser les profilés 
aux murs, glisser le verre dans le profilé, positionner 
le joint servant de clé de blocage et visser les 
obturateurs.

Jackoboard 
RECEVEUR 
POUR 
PLANCHER 
BOIS 
D’une épaisseur de 
20 mm, le receveur 
prêt à carreler  
Aqua Flat de 
Jackoboard permet 
d’installer une douche 
zéro ressaut sur un 
plancher bois, en neuf 
comme en rénovation. 
Fabriqué en mousse 
dure de polystyrène 
extrudé XPS, il 
possède un débit 
d’écoulement  
de 0,9 l/s et une grille 
de 120 x 120 mm.  
Le siphon horizontal 
nécessite une hauteur 
d’encastrement 
comprise entre  
97 mm et 116 mm.  

La zone de douche est intégralement carrelable. Un kit comportant 
une bande de 10 m, 2 angles et une colle sert à réaliser l’étanchéité 
périphérique. Deux dimensions sont proposées : 0,90 × 1,20 m  
et 1,20 x 1,20 m.

Rolf 
SIPHON DE LAVABO EXTRA-PLAT 
Avec sa hauteur de 63,6 mm, le siphon de lavabo Géni’O de Rolf facilite 
l’accès d’un fauteuil sous les plans vasques PMR et peut être associé à 
des meubles Bathroom Therapy (marque appartenant comme Rolf au 
Groupe Ayor). Universel, il s’adapte à toutes les vasques, avec et sans 
trop-plein, ainsi qu’à tous les vidages à bondes clic-clac ou prééquipés à 
tirette. Il se caractérise aussi par sa garde d’eau permanente, son système 

anti-désiphonnage (grâce à une 
membrane souple intégrée) et son débit 
de 9,7 l/minute. Ce siphon est orientable 
à 360° et se démonte sans outil par 
simple déclipsage. On y accède soit par 
le dessus grâce à une grille amovible, 
soit par la cuve à l’aide d’un râteau 
«attrape-saleté» accessible par l’avant 
du siphon. L’accès au culot du siphon 
est facilité par le démontage 1/4 de tour.

SALLE DE BAINS
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Le bien-être chez Lux Eléments

Comment se porte le marché du panneau prêt  
à carreler en mousse de polystyrène expansé ?  
Nathalie Daller : Il y a maintenant une vingtaine d’années, 
l’entreprise a souhaité prendre un tournant en créant une 
structure de production en Alsace afin d’être plus autonome 
et de fabriquer ses plaques à carreler en mousse de polystyrène 
expansé de façon plus écologique. En outre, l’entreprise a sou-
haité davantage travailler sur la partie bien-être, activité qui 
représente aujourd’hui 20 % de notre chiffre d’affaires. Cela 
nous a permis d’avoir des volumes beaucoup plus importants 
et de pouvoir fabriquer tous les arrondis possibles et inimaginables… Il n’y 
a ainsi pas de limite. Le marché se porte bien et de façon assez constante. 
Nous avons même observé depuis deux ans le doublement des commandes 
mais celles-ci sont davantage orientées sur des petits projets. 

Rencontrez-vous des difficultés d’approvisionnement ces 
derniers mois suite au Covid et/ou à la guerre en Ukraine ? 
ND : Le marché est plutôt porteur pour l’instant et la partie Home Spa s’est 
même accentuée ces derniers mois. Et comme nous sommes autonomes et 
indépendants concernant la fabrication de nos produits, nous subissons 
moins de difficultés d’approvisionnement même suite au Covid. En revanche, 

nous commençons à rencontrer des difficultés suite à la pénu-
rie de carrelage. Nous fabriquons des supports à carreler et la 
fabrication de céramique commence à être compliquée dans 
certains pays. En effet, beaucoup d’usines ont fermé en Espagne 
suite à l’augmentation du prix du gaz. La livraison du kaolin, 
argile blanche nécessaire à la fabrication de la céramique, qui 
vient principalement d’Ukraine, vient à manquer. Nous en 
trouvons dans d’autres pays mais pas d’aussi bonne qualité. 
L’avenir est un peu incertain. 

Pouvez-vous nous présenter une des dernières innovations ? 
ND : Un des derniers produits lancés et que j’affectionne tout particuliè-
rement est sans aucun doute le modèle Tub-Line V pour un écoulement 
en ligne de mur à mur avec grille en ligne allongée et qui présente un joli 
design. En effet, l’installation d’une douche dans une niche avec écoule-
ment en ligne d’un mur à l’autre relève souvent du défi car il faut trouver 
un modèle d’une longueur suffisante et surtout parfaitement adapté.  
Le modèle Tub-Line V constitue la solution optimale pour des largeurs 
allant jusqu’à 1 800 mm. Il permet ainsi la pose de très grands formats 
de carreaux qui sont plutôt tendance en ce moment tout en limitant le 
nombre de joints. n

Nathalie Daller

LA PAROLE À

Ces dernières années, le spécialiste du panneau prêt à carreler en mousse de polystyrène expansé met l’accent  
sur le bien-être. Un tournant qui a été bénéfique pour l’entreprise franco-allemande.

Nathalie DALLER, directrice des ventes
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Qu’est-ce qui fait la spécificité de votre 
entreprise ? 
Valérie Weiss : La marque allemande créée en 
1748 était à l’origine un fabricant de vaisselle en 
céramique dont le siège se trouve à Mettlach près 
de la frontière franco-allemande. Elle propose 
aujourd’hui de nombreux équipements en céra-
mique notamment dédiés au secteur de la salle de 
bains dans 125 pays d’Europe et d’Asie. Elle est 
notamment implantée en France avec son usine de 
céramique sanitaire située à Valence d’Agen dans 
le Tarn-et-Garonne. Des éviers, receveurs et autres 
plans de lavabos y sont produits, soit 250 000 pièces par an. La 
fabrication de la céramique est historique et ce matériau continue 
de nous inspirer pour concevoir des vasques et plans de plus en plus 
affinés, élancés et travaillés. 

Quelles tendances ont marqué récemment le secteur  
de la salle de bains ?
VW : Les cuvettes font l’objet d’innovations régulières. Les fabri-
cants cherchent notamment à gagner en efficience grâce aux écono-
mies d’eau. On constate également que les receveurs en céramique 
qui peuvent être concurrencés par des matériaux de synthèse 
se renouvellent. Certains d’entre eux intègrent par exemple des 
matières naturelles comme du feldspath ou du quartz pour une 
robustesse et finesse accrues. Par ailleurs, l’arrêté du 11 septembre 
2021 exigeant l’absence de ressaut pour les douches dans les nou-
velles constructions est un chamboulement pour la profession. Les 
fabricants s’attèlent à déployer des receveurs zéro ressaut destinés 
aux immeubles collectifs pour répondre à cette réglementation en 
faveur de l’accessibilité.

Comment avez-vous répondu à ces nouvelles exigences 
réglementaires concernant l’accessibilité ? 
VW : Avant la publication de cet arrêté, nous proposions déjà des 
gammes zéro ressaut. Néanmoins, nous venons d’étayer notre offre 
en concevant la série de receveurs Le Valence avec un lancement 
officiel cette année. Ce receveur extraplat fabriqué à Valence d’Agen 
- et dont le nom fait honneur à la ville où il a été conçu – est en 

céramique naturelle et en chamotte (argile cuite). 
Ce matériau particulièrement solide doté d’une 
surface émaillée inaltérable garantit une facilité 
d’entretien. Il mêle sécurité et accessibilité avec 
son revêtement antidérapant de classe B et son 
design extra plat de 40 mm de hauteur. Il répond 
aux exigences d’universalité et se décline en cinq 
dimensions, soit jusqu’à 1 400 x 900 mm.

D’autres produits ont-ils été commercialisés 
récemment ?
VW : Nous proposons depuis peu la technologie 

de chasse d’eau TwistFlush qui permet d’économiser jusqu’à 17 500 
litres d’eau par an pour un foyer de quatre personnes. En une seule 
chasse d’eau la cuvette est totalement propre, ce qui évite d’utiliser 
une seconde fois la chasse pour parfaire le nettoyage. Un phénomène 
de tourbillon en forme de siphon et un effet d’aspiration assurent 
une évacuation plus aisée. Parallèlement, nous avons lancé de nou-
veaux coloris concernant nos vasques en céramique. Le modèle 
Artis est décliné en 4 nouvelles teintes comme le vert, le safran et 
le bordeaux ; la vasque Loop & Friends teintée extérieur et intérieur 
est, quant à elle, disponible en quatre nuances supplémentaires. 
La tendance est aux coloris mats et plus particulièrement le noir, 
le blanc et l’anthracite. 

Avez-vous développé des solutions qui viennent faciliter  
la pose ? 
VW : Oui, la gamme de receveurs de douche Planéo répond particu-
lièrement aux problématiques que peuvent rencontrer les installa-
teurs car il est particulièrement léger. Avec un poids de 18 kg pour 
1200x900 mm, il peut être mis en œuvre par un seul installateur et 
s’adapte aux chantiers de rénovation. Dans cette optique de faciliter 
le quotidien des professionnels, nous avons lancé le système de fixa-
tion intelligent SupraFix qui assure la pose des cuvettes suspendues 
par une seule personne de façon confortable par le haut et sans 
fixation visible. Enfin, rappelons que nous mettons à disposition 
le portail Internet franco-français Club V&B donnant accès à des 
articles techniques, manuels d’installations, vidéos de montage, 
points réglementaires… n

La céramique, matériau  
de prédilection depuis 274 ans 
pour Villeroy & Boch
L’entreprise Villeroy & Boch conçoit des équipements céramiques pour l’univers de salle de bains.  
Les lavabos, vasques, toilettes, receveurs de douche allient innovation et tradition tout en facilitant  
la pose pour les installateurs.

Valérie WEISS, directrice marketing

Valérie Weiss
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Quel est le bilan de l’année écoulée et les 
perspectives pour 2022 pour le groupe ?  
Céline Boyer : Nous avons réalisé une excellente 
année en 2021 avec une croissance inédite. Nous 
avions déjà constaté un rebond fin 2020 au sein 
du marché du bricolage. L’activité s’est légèrement 
ralentie début 2022 avec le contexte géopolitique 
incertain. Nous sommes impactés par la pénurie de 
matières premières rencontrée dans le gros œuvre, 
et ce, notamment dans le neuf. La livraison des 
équipements en sanitaire et plomberie s’en trouve 
alors retardée.
 
Quelle place la société accorde-t-elle à l’innovation ?
CB : L’innovation fait partie de l’ADN de la société. Daniel Le Coënt, 
le fondateur qui a cédé l’entreprise à ses fils,  est un grand créatif. 
C’est à lui par exemple que revient l’idée de la bonde Quick Clac. 
5 % du chiffre d’affaires du groupe est ainsi consacré au budget 
R&D. Ce dernier permet ainsi le lancement de 5 à 10 innovations 
en moyenne par an à l’échelle du groupe. La bonde de douche Slim 
fait partie de ces innovations marquantes. Elle a été lancée il y a 10 
ans au moment où les céramistes concevaient des receveurs ultra-
plats. Les installateurs devaient alors décaisser le sol pour pallier à 
l’encombrement de l’évacuation. Ce produit a résolu la problématique 
en se logeant sous les receveurs.

Vous venez justement de repenser cette bonde douche ?
CB : Cette bonde de douche, qui est la moins encombrante du mar-
ché, intègre en effet des améliorations. Rebaptisée Slim +, le pro-
duit est désormais plus compact. Les installateurs ne seront plus 
contraints de réaliser un coude si l’orifice du receveur est situé près 
du mur. De plus, le joint de la bonde était précédemment amovible 
et l’installateur devait le maintenir. Il est désormais bi-injecté et fait 
donc corps avec la bonde ; ceci limite également les risques de fuites 
lors de l’installation. Cette bonde proposée en une seule dimension 
(190 mm au lieu 226 mm) est déclinée en plusieurs finitions : ABS 
chromé, dôme métal ou grille inox brossé. Une version sans dôme 
existe également avec une grille intégrée au receveur.  

Quelle est la particularité de cette bonde 
qui intègre une nouvelle membrane ?
CB : Cet équipement intègre une membrane qui 
a été repensée pour être facilement nettoyable. 
Il s’agissait auparavant d’un bec de silicone anti-
odeur. Toutefois, avec un emploi accru des produits 
ménagers agressifs comme le vinaigre blanc, nous 
nous sommes aperçus que le silicone s’usait pré-
maturément. La membrane est désormais placée 
dans une cartouche en plastique qui la protège ; 
un mouvement mécanique vient alors lever le sys-
tème au passage de l’eau. Cette membrane lestée va 

ensuite automatiquement se refermer, évitant ainsi toute remontée 
d’odeur. Enfin, précisons que la bonde Slim+ est fabriquée en France 
dans notre usine de Carquefou dont la production est centrée sur le 
vidage et les mécanismes WC. Nous avons récemment investi 1,3 M€ 
dans cette unité de production dotée entre autres d’une machine 
d’injection et d’un bras robotisé. A terme, l’objectif est de remplacer 
l’ancien modèle par cette nouvelle version mais pour l’instant les 
deux sont commercialisés au même prix afin que les installateurs 
puissent s’approprier cette évolution.

De quelle manière associez-vous les installateurs lorsque 
vous concevez un produit ?
CB : Nous travaillons avec un panel de partenaires experts cor-
respondant à moins de cinquante installateurs répartis sur le 
territoire. Ceux-ci sont invités à venir au sein de notre usine de 
Carquefou ou bien nous allons à leur rencontre afin de leur pré-
senter nos produits. Nous leur présentons généralement un de nos 
produits face à deux autres solutions concurrentes. Les installateurs 
testent alors ces équipements et nous donnent leur avis sur leurs 
points forts et faiblesses en numérotant par critères d’importance 
leur préférence. L’ensemble de ces données est ensuite retransmis 
à notre service Recherche & Développement afin que cela soit 
pris en compte dans la conception des futurs produits. C’est ainsi 
par exemple que sont nées les évolutions produits de la bonde de 
douche Slim+. n

Wirquin lance une nouvelle 
génération de bonde extraplate
Le spécialiste du sanitaire et de la plomberie toujours en quête d’innovations repense  
sa bonde de douche phare pour les receveurs de faible épaisseur. 

Céline BOYER, directrice commerciale et marketing France

Céline Boyer
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Pellet ASC
SIÈGE DE DOUCHE DESIGN
Avec Arsis Full Black, la société Pellet ASC sort une 
nouvelle version de son siège de douche. Ce siège 
de douche déclipsable et interchangeable avec une 
tablette est doté, comme son nom l’indique, d’une 
assise et d’un pied époxy noir mat. Fabriqué en alu-
minium, il est traité avec une peinture hautement ré-
sistante aux chocs et aux rayures. Des barres d’appui 

coordonnées 
sont également 
disponibles : 
barres droites 
de 400 et  
600 mm, barre 
d’appui en T 
ou en L avec 
support dou-
chette et barre 
coudée à 135°, 
de dimensions  
400 x400 mm.

Delabie
BÂTI-SUPPORT AUTOPORTANT  
AVEC ROBINET ÉLECTRONIQUE DE WC
Fabriqué en acier époxy noir, le bâti-support autoportant 
Tempofix 3 de Delabie possède un châssis réglable en hauteur 
de 0 à 200 mm. Livré prémonté, il est doté d’un tube de 
chasse de diamètre 32 et d’une pipe d’évacuation de diamètre 
100 en PVC. Il est disponible en une largeur (350 mm),  
2 hauteurs (1000 et 1320 mm) et 2 profondeurs (157 et 
177 mm). Ce bâti-support est équipé de la robinetterie de 
chasse directe électronique Tempomatic bicommande F3/4’’, 
alimentée sur secteur 230/6 V. La chasse se déclenche soit 
au départ de l’usager, soit manuellement grâce à un bouton 
poussoir. Des rinçages périodiques hygiéniques sont effectués 
toutes les 12 ou 24 h en cas de non-utilisation. L’absence 
de réservoir évite de garder 9 l d’eau en stagnation, où les 
bactéries pourraient proliférer. Le système est capable de 
distinguer si une petite ou une grande chasse est nécessaire. 
L’électronique, le module de déclenchement et le robinet 
d’arrêt sont accessibles par l’avant.

Roth 
PAROIS DE DOUCHE PIVOTANTE ET COULISSANTE 
A la fois pivotante et coulissante, la paroi de douche Melina Space de Roth offre 
un accès facile, la largeur d’accès pouvant atteindre 2078 mm. Elle se caractérise 
par son ouverture intérieure et extérieure à 90°, son mécanisme de relevage  
à l’ouverture et d’abaissement à la fermeture et sa fermeture magnétique.  
La gamme s’adapte à toutes les configurations sans nécessiter de sur mesure : 
niche, double porte en niche, angle avec fixe, double porte en angle... Outre les 
parois pivotantes et coulissantes à ouverture droite ou gauche, elle comprend 
des parois fixes pour montage en angle (pose sur sol ou receveur) et un  
élément fixe pour prolongement (montage en niche). Elle est livrée avec tous  
les accessoires, profilés, visserie et joints nécessaires à la composition de toutes 
les configurations.

Grohe  
ROBINETTERIE INFRAROUGE
Doté d’une finition chromée, le robinet sans contact 
Grohe Bau Cosmopolitan E convient aussi bien aux 
salles de bains privées qu’aux installations sanitaires 
publiques. La distance de détection pour les mains 
et la durée d’écoulement de l’eau se règlent par 
télécommande. Ce robinet est disponible avec ou sans 
mitigeur et en 2 versions : avec batterie ou sur prise 
électrique. L’installation s’effectue en «plug-and-play».

SALLE DE BAINS

Geberit 

Salle de bains pour tous
Avec Renova Comfort, Geberit propose une salle 
de bains adaptée à tous. Disponible en 2 modèles, 
le lavabo est accessible en fauteuil roulant et 
comporte des zones de préhension. La gamme 
comprend aussi des bâti-supports pour lavabo, 
pour barre de relevage et pour WC suspendu (avec 
plaques de montage pour l’installation de barre de 
relevage/barre murale). Les WC sont disponibles 
en version rallongée, qui facilite le transfert depuis 
un fauteuil roulant. Le bord de la céramique du 
WC est incliné pour maintenir l’abattant et éviter 
son glissement latéral. Quant à la cuvette sur pied 
Renova Comfort Square, elle permet de s’asseoir 
et de se relever plus facilement grâce à sa hauteur 
d’assise de 460 mm.
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PLOMBERIE-SANITAIRE
Tout ce qu’il faut savoir

CALCULS PRATIQUES 
DE PLOMBERIE SANITAIRE

Eau froide - Eau chaude  
Évacuations

TRAITÉ DES INSTALLATIONS 
 SANITAIRES ET THERMIQUES

17ème édition -  
Conforme aux nouvelles normes et DTU

LES INSTALLATIONS 
DE PLOMBERIE SANITAIRE

Mise en œuvre

LES ÉPURES 
EN GÉNIE CLIMATIQUE
Développés de piquage acier

PLOMBERIE ET  
INSTALLATIONS SANITAIRES

Prescriptions techniques et  
recommandations pratiques

RÉSEAUX INTÉRIEURS  
D’EAU POTABLE

Règles pratiques de mise  
en œuvre et d’entretien

INSTALLATIONS D’EAU 
CHAUDE SANITAIRE

Mode de calcul

LA PATHOLOGIE DES ÉQUIPEMENTS 
DE GÉNIE CLIMATIQUE

Diagnostic, réparations et prévention

56 €TTC
Hors frais 

de livraison

43 €TTC
Hors frais 

de livraison

56 €TTC
Hors frais 

de livraison

35 €TTC
Hors frais 

de livraison

48 €TTC
Hors frais 

de livraison

31€TTC
Hors frais 

de livraison

46 €TTC
Hors frais 

de livraison

58 €TTC
Hors frais 

de livraison

La Librairie des professionnels du Génie Climatique

Commande express : expédiée sous un jour ouvré -  
Ou par courrier accompagné de votre réglement -  
La Librairie Technique - 6, passage Tenaille - 75014 Paris

www.librairietechnique.com - 01 45 40 30 60
Suivez-nous sur : 

* En France  
métropolitaine 
 uniquement.  
Autres destinations :  
nous consulter.

Professionnels du Génie Climatique,  
retrouvez votre librairie en ligne 

librairietechnique.com

Plus de 400 ouvrages livres  
et logiciels techniques sélectionnés 

 par nos experts parmi les meilleurs éditeurs.

Consultez les sommaires 
 et passez commande en quelques clics.

Pour être informé de notre actualité,  
inscrivez-vous vite à notre newsletter.

Frais de livraison -  
France métropolitaine*

1 ouvrage + 5 €

2 ouvrages + 9 €

3 ouvrages et + 0,01 €
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